La petrolera estadouniden-
se Chevron Petroleum Com-
pany, que en el pais operalos
campos de gas de La Guajira
con Ecopetrol y que tiene una
red de 500 estaciones de ser-
vicio en el pais bajo la marca
Texaco, llegd a un acuerdo
con la peruana Primax, para
consolidarla propiedad abso-
lutade dos plantas de almace-
namiento de combustibles:
una ubicada en Buga y otra,
en Buenaventura.

Aunque no revel6 el valor
dela operacién, queestienla
revision de competencia por
parte de la Superintendencia
de Industria y Comercio, Ar-
mando Vegas, gerente regio-
nal para Colombia y América
Central de la compaiiia, sefia-
16 que la terminal de Yumbo
(Valle) tiene una capacidad de
178.000 barriles, mientras
que la de Buenaventura pue-
de almacenar 187.000 barri-
les de combustibles.

El directivo explicé que la
operacion se hizo ejerciendo
una posibilidad de hacer una
oferta para pasar de un por-
centaje minoritario a una si-
tuacién de control de estosac-
tivos, que hacen parte de lo
que Primax recibié cuando
Exxon Mobil le vendi6 a Ter-
pelsunegociodelubricantes.

Vegas revel6 que esta ope-
racion es parte de la estrate-
gia de crecimiento que esta
desplegando Chevron en el

Chevron va por el 20 % del
mercado de combustibles

Sell6 acuerdo con Primax, para tener la totalidad de una planta en Buga y
de otra en Buenaventura. Prevé subir 10 % anual sus estaciones de servicio.

mercado de combustibles lo-
cal, enel que tiene una partici-
paciéndel 17 por ciento, inclu-
yendo el segmento de avia-
cion.

“Colombia es un pais estra-
tégico, que representa el 50
por ciento del mercado de la
region de Latinoamérica, por
locualcon estainversion que-
remos ratificar el respaldo de
nuestracorporacionysuinte-
rés de seguir creciendo en el
corto, mediano y largo pla-
zos”, agrego el directivo.

En este sentido, sefialé que
la meta de Chevron, a través
de Texaco, es alcanzar el 20
por ciento en los préoximos
afios en todo el negocio de
combustibles.

La firma tiene una red de
500 estaciones de servicio que
comprende alrededor de 300
socios de negocios, que son in-
versionistas colombianos, que
cuentan con unao miiltipleses-
taciones de servicio.
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Armando Vegas,
gerente regional
para Colombia y
América Central de
Chevron.
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Vegas agreg6, adicional-
mente, que el crecimiento en
ventasvadelamanoconelau-
mento en nimero de puntos
de atencion estimado para
crecer en los proximos afios,
que contempla una tasa na-
cional de crecimiento supe-
rior al 10 por ciento anual.
Este afio, Texaco lanz6 su
plan de puntos, buscando in-
crementar el nivel de consu-
mo de sus clientes.

La compaiiia le apunta a di-
cha meta de cuota de merca-
do mediante programas de
valor para los clientes, a tra-
vés de una marca con trayec-
toria de mas de 95 arios en el
mercado colombiano.

Aunque la compafiia no re-
vel6 el monto de sus ventas
del afio pasado en combusti-
bles, las cifras de la Superin-
tendencia de Sociedades (Su-
persociedades) muestran que
en el 2017 solo la firma Com-
buscol, uno de los principales

aliados y que tiene 25 estacio-
nes en Bogota, Cali, Medellin,
Pasto, Tumaco, Ipiales y San-
ta Marta, tuvo ventas por
319.019 millones de pesos en
el 2017, para un aumento del
26,7 por ciento frente al 2016,
cuando sus ingresos fueron
de 251,715 millones de pesos.

A diciembre del 2017 sola-
mente este socio tuvo activos
por 8,3 billones de pesos, ru-
bro que tuvo un incremento
de 12,9 por ciento conrespec-
to al 2016.

En Colombia, Chevron tie-
ne el 12 por ciento del merca-
doen combustibles para auto-
méviles, el 24 por ciento en el
segmento de aviaciéon y una
cuota del 17 por ciento en lu-
bricantes.

Tras el acuerdo con Pri-
max, seran seis las terminales
de almacenamientode su pro-
piedad, mientras otras cua-
tro seguiran bajo operacién
conjunta.




