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Negocios

Celsia estudiara una eventual
operacion en Electricaribe

Ricardo Sierra, presidente de la filial de energia del Grupo Argos, afirma que tienen la

experiencia y capacidad técnica para extender la operacion, incluso a la costa Caribe.

Alfonso Lépez Sudrez
Redaccién Portafolio

LA EMPRESA Celsia, filial
del Grupo Argos, quiere se-
guir pisando fuerte en el
mercado de energia eléctri-
caen Colombia.

Por estarazon, no confor-
me con ser lider en las fuen-
tes renovables, a través del
vehiculo Epsa, la firma pre-
tende dejar huella enlos ne-
gocios de distribucién y co-
mercializacion. Ademis de
laadquisicién de varios acti-
vos de la Empresa de Ener-
gia del Tolima (Enertoli-
ma), tienen en la mira el
mercado de energia de la
costa Caribe.

En dialogo con Portafo-
lio, Ricardo Sierra, presi-
dente de Celsia, no dudé en
afirmar que van a “estudiar
con mucha disciplina la po-
sibilidad de una posible ope-
racion en Electricaribe”.

¢Cémo ha desarrollado
Celsia su filosofia, a través
de Epsa, para consolidarse
en el mercado de

energia en Colombia?

Esta es una carrera que
lleva mas de 10 afios. Desde
el 2008 comienza la trans-
formacion de Colinversio-
nes hasta lo que hoy es Cel-
sia. Estamos recogiendo los
frutos de un trabajo que ha
sido metodicoy de largo pla-
zo. Entendimos que el sec-
tor de la energia cambi6.
Que el cliente se va a volver
en el futuro en un produc-
tor y consumidor de ener-
gia.

El modelo eléctrico sera
integral e integrado. Las
energias renovables, solar
y e6lica van a habilitarla ge-
neracion distribuida. Esto
vaa permitir nuevas formas
deinteractuar conlos clien-
tes. Hemos venido trabajan-
do para convertir a Celsia
en una compaiia diferente
dentro del sector y que sus
clientes aprecien los servi-
cios que ofrecemos.

En esta linea,
équévieneparala
operacién de Celsia?
Continuaremos amplian-
do el negocio de la energia

“Tenemos 350 Mw de proyectos solares en desarrollo™ Ricardo Sierra, presidente Celsia. ceisia

solar en el pais y queremos
ser un jugador importante
en generacion edlica. Es se-
guir posicionandonos
como esa compafia que
hace las grandes disrupcio-
nes en los temas de fuentes
renovables en Colombia.

{Coémoreforzaran las
tareas con los clientes?
Estd en la calidad del ser-
vicio de energia que ofrece
Celsia a sus clientes. Tene-
mos los mejores indicado-
res del pais en cuanto a la
confiabilidad en el suminis-
tro de energia y al hacer la
adquisicién, a través de
Epsa, de los activos que ad-
quirimos recientemente en
Enertolima, y estar estu-
diando la posible compra
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Seguiremos
ampliando el
negocio de la
energia solar
en el pais, y
queremos

ser un jugador
importante en
generacion de

energia eolica”.
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de los activos de Electricari-
be, es porque estamos con-
vencidos que somos capa-
ces de llevar nuestra expe-
riencia técnica y calidad a
esos mercados, ylograrena-
morar esos clientes de nues-
tro servicio.

En el negocio de fuentes
solares vienen dos
grandes proyectos,
Espinal y Chicamocha...

El proyecto del Espinal
esunagranjasolar con capa-
cidad instalada de 10 mega-
vatios (Mw), y en la actuali-
dad se encuentra en la eta-
pa de construccion. Su in-

| fraestructura es muy simi-
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[ lar alos proyectos de Yum-
| boyBolivar. Estara ubicada

enun lugar privilegiado por

| LA CONFIANZA '
. ENEL SERVICIO

El directivo también dijo
que, a través de Epsa,
siempre buscara entregar
un servicio de energia con
calidad. “Por esta razén
hacemos ambiciosas
inversiones, mas en los
temas de generacién
renovable. Poseemos un
centro de control de ultima
tecnologia que permite
hacer la integracién de
desarrollos tecnolégicos,
de big data, de analitica,
que permita mejorar la
confiabilidad en el
suministro de energia. Es
la apuesta porque es la
cultura de la compaiiia, la
cual nos permite competir
para ofrecer siempre un
valor agregado a los
clientes”, concluyd.

los altos niveles de radia-
cion.

Lade Chicamocha, como
la del Cesar, es una granja
de mayor escala. Tendra
una capacidad instalada de
entre 70 y 100 Mw. La plan-
ta tendra su conexioén con
el Sistema Interconectado
Nacional (SIN) y en cues-
tién de dos o tres meses ini-
ciard su montaje. Tenemos
cerca de 350 Mw de proyec-
tos solares en desarrollo en
el pais.

¢Cémo va el proyecto
de energia edlica
en La Guajira?

Estamos, como muchas
otras companias, alineadas
con el proposito del Gobier-
no de lograr meter al siste-
ma mas de 1.500 Mw en
energias renovables. Esta-
mos en los primeros pasos
en cuanto a proyectos eoli-
cos; tenemos uno de 330
Mw en La Guajira, asi como
otros en diferentes partes
del pais que suman 60 Mw.
En total contamos con 400
Mw en iniciativas edlicas
para Colombia.

Cabe resaltar que estos
proyectos edlicos no depen-

den desi Celsia gana una su-
basta. Son iniciativas impor-
tantes para el pais en su de-
sarrolloy de paso con bene-
ficio para los usuarios, las
cuales se ejecutaran con
toda seguridad.

{Quépasaradconla
operacién o desarrollo de
proyectos de generacién
convencional?

Celsiaesta con el desarro-
llo de iniciativas hidroeléc-
tricas como Porvenir II, al
cual le estamos buscando
un socio o un inversionista.
Y queremos seguir desarro-
llando pequerfias centrales
hidroeléctricas que caben
dentro de nuestras capaci-
dades financieras.

Soniniciativas de 20 Mw,
como la de San Andrés de
Cuerquia, que llevamos un
35% de avance en obra, y la
cual esperamos poner en
operacion en el segundo se-
mestre de 2020.

Es muy importante para
el pais el desarrollo de las
fuentes solar y edlica, pero
como son intermitentes, de-
ben tener un respaldo, y
este puede darse desde las
centrales térmicas a gas na-
tural. Esta tltima tecnolo-
gia la debe continuar desa-
rrollando el pais.

{Como fortaleceranla
operacion de Panama
y Centroamérica?
Seguimos con las opera-
ciones. Estamos desarro-
llando todo el portafolio y
estamos iniciando el monta-
je de una granja solar en
Honduras. Ya tenemos un
listado importante de clien-
tes en Panama para el tema
solar, en donde tenemos
casi 10 Mw en techos sola-
res, y adquirimos una gran-
jasolar de casi 10 Mw.

éCuales son las futuras
lineas de negocio

que desarrollaran en
Colombia o el exterior?

Después de la adquisi-
cién de varios activos de
Enertolima vamos a seguir
con el trabajo de integra-
cion con esa compaiiia, an-
tes de pensar en otros nego-
cios. Vamos a estudiar con
mucha disciplinala posibili-
dad de una posible opera-
cion en algunos de los mer-
cados en los que se segmen-
to la actual actividad de
Electricaribe. Ademas que
pondremos especial aten-
cion en el tema de la movili-
dad eléctrica.

Llevamos a Cali 26 buses
eléctricos para el sistema
de transporte masivo MIO,
que deben estar rodando
en menos de cuatro meses.
Estamos desarrollando dife-
rentes iniciativas de movili-
dad eléctrica. @
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