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Negocios

Si hay condiciones haremos
pilotos de ‘fracking’: Chevron

Su presidente en Colombia, Marc Pyne, afirmé que estan evaluando una posible salida

del activo Chuchupa. Dijo que tienen interés en desarrollar los no convencionales.

Alfonso Lépez Sudrez
Cartagena

“EL PROCESO Permanente
de Asignacion de Areas
para el desarrollo de blo-
ques petroleros, y la minu-
ta offshore, le dieron una
nueva dinamica a la opera-
cion hidrocarburifera del
pais, a tal punto que compa-
filas como Chevron, pione-
ra en las tareas offshore
hace 40 afios con el proyec-
to Chuchupa, estan reorga-
nizando su estrategia, aho-
ra con atencion en los yaci-
mientos no convenciona-
les. En didlogo exclusivo
con Portafolio, Marc Pyne,
presidente de Chevron Co-
lombia y quien estuvo en el
Congreso de Naturgas, sefia-
16 que ampliaran sus tareas
en el pais, no solo con nue-
vas tareas en el offshore,
sino ademas en el onshore.

¢Como va el desarrollo de
la operacién en el pais?
Estamos orgullosos con
los 40 afios de operacion en
Colombia, y mas con lo que
Chevron ha hecho en La
Guajira. Hemos sido el pro-
ductor mas importante de
gas natural en el pais. En la
actualidad producimos el
25% del consumo total del
territorio, y el 40% de la
zona norte (costa Caribe).
Con la destinacion que es-
tan teniendo nuestros cam-
pos, asi como otros, esta-
mos llegando al momento
en que la oferta de gas va a
ser inferior a la demanda,

naciones.

Con las regulaciones ex-
pedidas por la Agencia Na-
cional de Hidrocarburos
(ANH) para el proceso de
asignacion de bloques, se
espera que lleguen nuevos
inversionistas que inyecten
capital, no solo en gas offs-
hore sino también crudo en
el onshore para que Colom-
bia se pueda autoabastecer.

Conla puesta en marcha
del Proceso Permanente
de Asignacion de Areas,
¢Comoreorganizaranla
operacién en Colombia?
Chevron es una compa-

nia global con experiencia
en todos los desarrollos

| para produccion de hidro-

carburos. En el offshore,
operamos aguas someras y
profundas, en el onshore
con la extraccion de crudos

livianos, asi como pesados,
y ademas en el desarrollo

| de yacimientos no conven-
precisamente por las decli-

cionales. Tambiénenlapro-
duccién de grandes opera-

La operacion en La Guajira
lleva 40 arios produciendo
gas natural. Pero Chuchupa
esta presentando una decli-
nacién importante. Por esta
razon la compaiiia tomé la
decision de hacer una eva-
luacion de las oportunidades
que tiene este activo. Podria

presentarse una venta, asi

f."‘

Marc Pyne, presidente de Chevron Colombia. foto / Yomaira Grandett / £1 Tiempo

ciones parala extraccion de
gas natural. Estamos listos
para continuar en el pais.
Con toda la experiencia
que poseemos, especial-
mente enelonshoreylosno
convencionales, queremos
ampliar la operacion en Co-
lombia. Queremos traer
toda esa experiencia en no
convencionales que hemos
desarrollando en los Esta-

como otras opciones que
estdn sobre la mesa, Evalua-
mos si seguimos o salimos
de Chuchupa. Estudiamos el
mercado. No hay una deci-
sion final sobre este tema.
Estamos enfocados en con-
tinuar generando energia
confiable para el pais, sumi-
nistrando el gas natural y

dos Unidos y Argentina. En
ambos frentes desarrolla-
mos las mejores practicas
para procesos ambiental-
mente sostenibles. Este es
el mejor momento en Co-
lombia para la produccion
de hidrocarburos.

| ¢El desarrollo del pozo

Orca podria ser del interés
de Chevron, mds conla

ZESTAN PENSANDO VENDER EL CAMPO CHUCHUPA?

analizando otras oportuni-
dades de crecimiento como
el ‘onshore’ y los no conven-
cionales. Hoy Colombia es el
mejor pais para invertir en el
desarrollo de campos petro-
leros. Queremos crecer la
operacion en el pais. Dejo en
claro que la evaluacion solo
es con respecto a Chuchupa.

salida de Repsol de esta
operaciéon?

No estamos interesados
en participar en el desarro-
llo del pozo Orca. En caso
de cualquier desarrollo que
se presente, estaremaos par-
ticipando en el suministro
de gas natural adicional.
Siempre evaluamos poten-
ciales oportunidades de
operacion.

éLareorganizacion
afectaria otras lineas de
negocio?

Chevron no se va a ir de
Colombia. No cerrard susta-
reasen el pais. Estamos bus-
cando oportunidades para
fortalecer nuestra opera-
cion. Tenemos el negocio
de combustibles y lubrican-
tes marca Texaco el cual

esta creciendo y tenemos |
cerca de 500 estaciones de |

servicio, una planta para la
fabricacion delubricantesy
dos terminales. Llevamos
90 anos de presencia en Co-
lombia y nos quedaremos
por otros 90 y mas.

¢{Coémoseriauna
operaciébnenno
convencionales de
Chevron en Colombia?
Tenemos amplia expe-
riencia y poseemos la tec-
nologia para trabajar en el
subsuelo donde esta el re-
curso. Ademas, somos ex-
pertos en el manejo de to-
dos los retos en superficie
que esta operacion implica
comoson losambientalesy

el manejo con las comuni- |

dades, incluso las ONG que
estan mas pendientes del
tema. Tenemos experticia
en el contacto con las dife-
rentes audiencias como
sonlas autoridades y perso-
nal civil. Asi mismo, en
mostrar los beneficios por
el desarrollo de los yaci-
mientos no convenciona-
les.

Colombia es un pais ben-
decido con este tipode yaci-
mientos. La roca que posee
eslaquegeneraralosrecur-
sos en hidrocarburos. Esta-
MOS Seguros que se presen-
tara un desarrollo muy im-
portante por el tamano de
volumen que existe.

éChevron desarrollaria un
plan piloto?

Estamos evaluando to-
das esas oportunidades en
esas areas. Y si las condicio-
nes son 6ptimas para que
puedan ser parte de nues-
tro portafolio, se requeriria
laparte técnicay fiscal, yre-
glas claras que ofrezca el Go-
bierno. Esto serian sefales
Optimas para acceder a blo-
ques no convencionales y
desarrollar pilotos.

Tenemos experiencia ya
que estamos desarrollando
yacimientos no convencio-
nales en otras partes del
mundo. Pero en Colombia
todas las condiciones para
eldesarrollo delos pozos pi-
loto en no convencionales
deben estar dadas. Mas en
temas de superficie.

La Naci6n esta en morade
tramitar una ley de
concurrenciay
complementariedad, ¢esto
afectaria el desarrollo de
los no convencionales?

Lo mas importante es
que las diferentes audien-
ciasestén alineadasy traba-
jando en conjunto. Lo vital
es entender y comprender
las preocupaciones de to-
dos los actores, municipa-
les y nacionales. Asi se dan
respuesta a las inquietu-
des. En los yacimientos no
convencionales que desa-
rrollamos en otras partes
del mundo se aclaran du-
das para que al final el pro-
yecto se ejecute sin proble-
mas.

Si este es el camino para
que los no convencionales
sean una realidad todos de-
ben estar unidos: compa-
fila, autoridades y comuni-
dades. Siempre mitigando
riesgos. Esto es lo que he-
mos hecho en otras partes
del mundo. Es trabajar en
conjunto, educar y demos-
trar que los proyectos son
positivos. Repito, los no
convencionales son el futu-
rode Colombia. En Estados
Unidos, como en Argenti-
na, has la mas minima
duda se ha resuelto, y los
proyectos se desarrollan
sin ninguin obstaculo.®

i

Este es el mejor
momento de
Colombia para
desarrollar y
aumentar la
inversion en la
produccion de
hidrocarburos”.



