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Gasolutions Technology,

una solucion de exportacion
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José David Galviz Murioz, fundadory gerente
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En el ano 2006, Walberto Belefio y José
Galviz Muifioz vieron una oportunidad
en el sector de comercio de combustibles
para incursionar en la linea de desarrollo
de software.

Cuenta José Galviz que la experiencia
acumulada durante mas de dos décadas
en la administracion de estaciones de
servicios para Gas Natural Vehicular
(GNV) los llevo a crear y consolidar
un desarrollo que permitiera a los
clientes atender todos sus procesos.
Estos incluyen la comercializacion de
combustibles gaseosos, gas propano
y licuado (GPL), la identificacién de
vehiculos, clientes, control de surtidores,
administracion de flotas, aplicacion. Asi
nacio Gasolutions Technology.

“Desarrollamos soluciones
tecnoldgicas para facilitar la gestion
comercial, operativa y administrativa
de estaciones de servicio. Nos
comprometemos con las necesidades

de Gasolutions.

empleos directos genera Gasolutionsy
otros 30 indirectos con su operacién en
Barranquilla.

de nuestros clientes, soportados en
herramientas informaticas de alta
tecnologia y creyendo en nuestro talento
humano como elemento esencial para
lograr nuestro compromiso”, dice José
Galviz Mufioz.

Los creadores de Gasolutions
Technology identificaron que habia
pocos competidores en el areay la
satisfaccion de los clientes era baja en
esta linea de servicio.

“A través de la tecnologia
desarrollamos un software que permite
exponencializar, potencializar y
rentabilizar las estaciones de servicios.
Nuestro primer cliente fue Gazel,
antes GNC y de la mano de ellos
fuimos creciendo y expandiéndonos
geograficamente, hoy tenemos clientes

César Bolivar

en Chile, Perti, México, Bolivia, Sudafrica
y desde luego Colombia”, indica Galviz
Mufioz.

Grandes marcas comercializadoras
de combustibles tienen en sus servicios
el software, entre las que también se
destacan Cofide y Terpel.

Maria Victoria Garay, directora
Ejecutiva de CaribeTic, destaca a
Gasolutions por su componente de
innovacion. Dice la ingeniera electronica
y promotora del programa de innovacion
AtlantiCocrea que este es un desarrollo
unico en su especie por su conformacion.
“No tiene competencia en Suramérica
y han dado el salto a Sudafrica. El
crecimiento es grande. Es una solucién
completa de nicho que conozco hace
seis afios. El nivel tecnoldgico es altoy
estable en su servicios”.

“Hoy atendemos a mas de 1.120
estaciones (790 en Colombia que
equivalen al 16% de las estaciones del
pais, 330 en Perti, equivalentes al 100%
del mercado de gas.”, agrega Galviz
Muiioz.

El buen desemperfio de Gasolutions
Technology se evidencia en el
crecimiento que ha tenido en los tltimos
cinco afios, por encima del 25%.

Para el 2020 uno de sus propositos es
lograr ser la compaiiia de soluciones
tecnologicas para estaciones de
servicio mas grande en Latinoamérica,
reconocida por su alta calidad e
innovacion de sus propuestas en negocio
de retail.

José Galviz dice que no han dejado
de mantener la propuesta de valor de
Gasolutions Technology y siguen atentos
alos cambios tecnoldgicos. “Tratamos de
incorporarlos para optimizar o mejorar
los procesos de nuestros clientes”.

El mejoramiento est4 en llevar los
procesos y desarrollos a lo que sera el
futuro para las estaciones de Suramérica,
que sera de despachos digitales.



