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Negocios

Puerto Solo, 1a terminal del
Pacifico para entrada de GLP

El complejo se ubicaria en zona rural de Buenaventura (Valle del Cauca), y tienela
m|5|én de servir de puente para abastecer dos centrales térmicas, hogares y comerc:os

LA COSTA del Pacifico co- |

lombiano también contara
con un terminal maritimo
que servira a los buques cis-
terna que traen el gas licua-
dode petroéleo (GLP) que de-
manda el suroccidente del
pais.

Se trata de Puerto Solo,
proyecto que estara ubica-
do en Buenaventura y que
seria el tercero de estos pun-
tos de regasificacion que
tendria Colombia para este
combustible (conocido tam-
bién como gas propano)
después de Okianusy Plexa-
Port, en el sector de Mamo-
nal en Cartagena.

La obra de infraestructu-
ra, cuya inversion asciende
aUS$100 millones, y que en-
trariaenoperacidonenelter-
cer trimestre del préximo
ano, hace parte del Plan In-
dicativo de Abastecimiento
de GLP, que fue trazado por
laUnidad de Planeacién Mi-
neroenergética (Upme).

Portafolio pudo estable-
cer con fuentes del sector
que la terminal maritima de
Puerto Solo no solo servira
para abastecer de este com-
bustible a las plantas térmi-
cas de generacion eléctrica
TermoSolo1y Termosolo 2,
sinode paso para atender la
demanda en hogares y co-
mercios.

DESARROLLO E INVERSION
Lasupervision parael de-
sarrollo del proyecto en Co-

Tanto PuertoSolo, como las centrales TermoSolol y TermoSolo 2 entrarian en operacion en diciembre de 2022. istocx

lombia correra por cuenta
de la firma Puertos, Inver-
siones y Obras (P10), pero
la organizacién Sea One,
con sede en Houston (EE.
UU.),eslaqueestaraalaca-
beza de la iniciativa y, ade-
mas, es sobre quien recaen
los US$300 millones de in-
version total, si se cuenta la
infraestructura y las dos
centrales térmicas.

Puerto Solo se convertira
en pieza clave para el sector
del pais que importa GLP,
ya que la proyeccion es que
apartir de julio del pré6ximo
ano se incrementaran las
importaciones de este com-
bustible.

Asi mismo, tendria ocho
tanques con capacidad de
almacenamiento cada uno
de 2.000 barriles de GLP.

“El pais registrara unaau-
tosuficiencia de GLP hasta
finales del primer semestre
del 2020 debido a Ia so-
breoferta, luego aumenta-
ran las importaciones hasta
el 17%, sin embargo la tarifa
nose vera afectadayaquea
nivel mundial se registra
unasobreproduccion, espe-
cialmente desde los EE. UU.
derivado de la produccién
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300

MILLONES de ddlares es la inversion total para el montaje
de la terminal maritima Puerto Solo y las dos centrales
termoeléctricas: TermoSolo 1y Termosolo 2. Para la
primera infraestructura el desembolso sera de US$100
millones, y para las otras dos de US$200 millones.

con fracking” resalto Alejan-
dro Martinez, presidente
de la Asociacion Colombia-
na de GLP (Gasnova)

El dirigente gremial dejo
enclaro que el pais acude al
mercadointernacional (cos-
ta del Golfo de México en
EE. UU.) por el 17% al 20%
de GLP que demanda el te-
rritorio nacional.

CENTRALES TERMICAS

La principal mision que
tendra Puerto Solo (como
ya se menciond) sera la de
servir de puente para abas-
tecer de GLP a las platas tér-
micas TermoSolo1y Termo-
Solo 2.

Voceros del Ministerio
de Minas y Energia, sefala-
ron que ambas plantas se
encuentran en su fase tem-
prana de montaje, y la pro-
yeccion es que ambas infra-

| estructuras entren en ope-

racion en diciembre del
2022,

Las centrales térmicas es-
taran ubicadas enla zonaru-
ral de Buenaventura. La ca-
pacidad instalada de Ter-
moSolo 1 sera de 148 mega-
vatios (Mw), y la TermoSolo
2 de 80 Mw. Y la inversion
para ambas centrales es de
US$200 millones.

La firma PIO ya logro la li-
cencia ambiental, y en este
momento se desarrolla la
etapa de ingenieria de deta-
lle y posteriormente el cie-
rre financiero.

Para las fuentes técnicas
delacarteramineroenergé-
tica, el GLP es mas economi-
coque el gas natural, que su-
mado a su poder calorifico,
genera mucha mas energia
en la combustién, que lo
hace ideal para las plantas
térmicas.

“El Plan Nacional de De-
sarrollo (PND) dio luz verde
para poner en marcha un
programa de sustitucion de
diésel por GLP, asi como de
otros gases combustibles
sostenibles para la genera-
cion eléctricaen el pais”, ex-
plic6 Martinez.

Y agreg6 que el PND le
brinda la oportunidad a
aquellas plantas térmicas
en el territorio nacional de
hacer la conversion para uti-
lizar el GLP, por temas de
eficiencia y costo.

El precio que posee el
GLP en el mercado interna-
cional (puertos de EE. UU.,
Golfo de México, a
US$0,52/galén) lo hacen
competitivo incluso a nivel
tarifario para los usuarios fi-
nales.

“Al compararlo con
otros energéticos es mas
rentable su importacién, y
abre la puerta a que se ex-
tienda su uso a complejos si-
milares”, dijo Martinez.®?

Mas cobertura y tecnologia,
en los objetivos de Fluid Pack

FLUID PACK, empresa es-
pecializada en proveer re-
des contra incendios, gas e
hidraulica, habilito su ‘Mar-
ketplace’, una plataforma
tecnologica a la cual pue-
den acceder sus clientes
para recibir servicios.
“Nuestro modelo de em-
presa es una apuesta que le
apunta a mejorar los ciclos

de negocio de nuestros
clientes. Contamos con pla-
taformas de internet, redi-
sefiando procesos y produc-
tos, que con asesoria perso-
nalizada, logran optimizar
los tiempos de proveedu-
ria, soporte técnico y de
venta en linea”, afirmo Mo-
nica Delgado, directora de
ventas de la empresa.

La idea, basada en el co-
nocimiento de esta indus-
tria por mas de 30 anos, es
insistir en el desarrollo de
proyectos en conjunto, a
través de nuevas lineas de
negocio que generen fuen-
tes de ingresos para nues-
tros clientes simplificando
la manera de instalar y ga-
rantizando que su negocio

crezca. La puesta en mar-
cha del Marketplace, es
solo una muestra del cum-
plimiento de este objetivo,
sefalo la directiva.

Segiin explico, la empre-
sa asume el reto de la inno-
vacioén con una propuesta
quebuscareinventar la pro-
veeduria que acompana los
proyectos de redes contra
incendio, gas e hidraulica,
con una apuesta clara por
mejorar la experiencia del
cliente, a través del ahorro
y el soporte técnico perma-
nente.

Agregod que esta nueva

Monica Delgado, directora de
ventas de Fluid Pack. cortesia

forma de abordar una indus-
tria tan tecnificada le ha re-
presentado a Fluid Pack,
crecimientos de 15% en el
volumen de los negocios en
los ultimos tres anos. Este
ano ese porcentaje se esti-
ma que llegara al 40%, lo
que se considera atipico
para la industria.

La compaiiia colombia-
na espera para el 2020, au-
mentar un 50% su volumen
de negocio en Colombia y
aumentar su cobertura a
todo el pais. Hoy genera 150
empleos directos e indirec-
tos en sus tres sedes.



