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InterGrupo espera crecer
15 % tras fusion con suiza

SoftwareOne. multinacional de tecnologia, compré el 40 % de los activos de
esto esperan fortalecer el desarrollo local de software.

la antioquefa. Con
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de desarrollo, moderniza-

cion de aplicaciones tec-
nolégicas y la innovacion de
InterGrupo fueron los factores
de mayor atractivo que Soft-
wareOne, una multinacional
suiza, identifico para luego ad-
quirir 40 % de la empresa an-
tioguena del sector de tecnolo-
gia de la informacion.

Aunque todavia no se ha
revelado el monto de la tran-
saccion, la organizacion lo-
cal espera crecer 15 %
anual al entrar a ser

| a experiencia en procesos

i

A 3 SN Ak 74 .__._"

parte integral del Grupo Soft-
wareOne, pues continuara ac-
tuando como una entidad se-
parada y con sede en Sabane-
ta, en donde tendra el centro
de excelencia de desarrollo de
software a nivel global para la
multinacional suiza.

“El desarrollo de RPA (Ro-
botic Process Automation), in-
ternet de las cosas, inteligen-
cia artificial, machine learning
y otras tecnologias emergen-

tes para ayudar a los clientes a
acercarse a la digitalizacion y
democratizacion de la tecno-
logia, son factores que por los
que nos hemos caracterizado’,
dijo Miguel Solérzano, lider de
transformacién operacional y
financiera de InterGrupo.

El portafolio conjunto esta-
ra disponible en mas de 90 pai-
ses para 50.000 clientes y alia-
dos. Lo anterior gracias a la ex-
periencia de ambas empresas y,
especialmente,
de la multinacio-
nal, activa desde

1985 en 90 pai-
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Este martes se dio el primer
paso dentro de la adjudica-
cion de 20 bloques petrole-
ros que esta ofertando la
Agencia Nacional de Hidro-
carburos (ANH), donde siete
empresas presentaron 19
ofertas para quedarse con 11
bloques en el pais.

La semana pasada la enti-
dad habia publicado el listado
definitivo de inversionistas

que se encuentran habilitados
para competir por una super-
ficie cercana a 1.418 000 hecta-
reas, 18 de las cuales estan ubi-
cadas en zona continental y
dos en zona costa afuera.
Estas ofertas en esta pri-
mera etapa recibiran contrao-
fertas el proximo 26 de junio
y se espera que al finalizar el
ano se asignen las 20 areas
ofrecidas por la ANH, con las
cuales se preve que se reacti-
vara la industria, que tiene re-

servas para 6,2 anos de petro-
leo y 9,8 anos para gas.

“Por primera vez en la his-
toria de Colombia una oferta
de bloques obtiene un 55 % de
éxito de adjudicacion. Fueron
19 ofertas por 11 bloques”, ex-
preso el presidente de la ANH,
Luis Miguel Morelli.

Segun la metodologia esta-
blecida por la ANH, las empre-
sas que no presentaron ofer-
tas en esta jornada podran
mejorar las propuestas de las

ANH recibié propuestas para 11 de los 20 bloques

O

paises es la presencia de
mercado que tiene la
multinacional actualmente.

ses, con 35.000 clientes alrede-
dor del mundo, incluyendo
comparnias como Microsoft,
Oracle, Amazon Web Services y,
también, pequenas y medianas
empresas, entre otros.

Esta transaccion es impor-
tante para la industria nacio-
nal porque Colombia y, especi-
ficamente Medellin, esta en
un proceso de consolidacién
en el mercado de tecnologias
de la informacion. Esto con el
fin de convertirse en el Silicon
Valley de Latinoamérica.

“Eso demuestra que nues-
tra industria nacional estd a la
altura de competir internacio-
nalmente, es el caso también
de Siigo, Ciesa, Digitalware, en-
tre otras que también cuentan
con inversion de capital ex-
tranjero. Lo que evidencia que
la industria nacional es global-
mente competitiva”, dijo Pao-
la Restrepo, presidenta ejecuti-
va de la Federacion Colombia-
na de la Industria de Software
y TI (Fedesoft).

Un negocio que crece
En los ultimos anos, solo el
sector del software ha crecido
un 19 %, segun datos de
InterGrupo. Incluso, el valor
agregado del sector TIC creci6
4,8 %, pasando de aportar 30,2
billones en el 2016 a 31,7 billo-
nes en el ultimo ano que se
tiene registro (2017), lo cual
significé una participacion en
el PIB de 3,8 %; segun la cuenta
satélite TIC del Departamento
Administrativo Nacional de
Estadistica (Dane).

Desde su creacion, la labor

siete companias que si lo hi-
cieron, para que luego las pri-
meras oferentes puedan pre-
sentar una contraoferta en un
proceso que culminara a me-
diados de julio.

Asi quedaron distribuidas
las primeras ofertas por los
bloques ofrecidos por la ANH:
Cordillera 9, (Geopark Colom-
bia/ Hocol), Guajira Off Shore
(Ecopetrol), Llanos 85 (Gran
Tierra Energy), Llanos 86
(Union temporal Hocol y Geo-
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Desde el 2000 y hasta el
2012 la compaia paisa
se logro posicionar como
un jugador de peso en la
region del negocio del li-
cenciamiento y la admi-
nistracion de activos de
software bajo la platafor-
ma Microsoft. A finales de
abril de 2012 vendié esa

. unidad de negocio a la

. compafiia suiza Soft-
wareOne. Desde ese afno

- han habido conversacio-
nes que concreté en el

:  negocio. Intergrupo cuen-
ta actualmente con mas

. de 1.500 expertos en tec-

. nologia y es una empresa
privada, con presencia en
Colombia, México, Pana-
ma, Perl, Ecuador, y Re-
publica Dominicana. Por
su parte, SoftwareONE es
uno de los proveedores

" de soluciones de tecnolo-
gia con asociaciones con
Microsoft, AWS, Adobe,
IBM, Oracle, entre otros.

de la antioquena ha ido enca-
minada a la expansion del ta-
lento colombiano en Latinoa-
mérica, y contribuye a que el
pais sea considerado hoy el
cuarto en importancia del
sector, después de paises
como México, Brasil y Argen-
tina (ver Paréntesis).

Se espera que este negocio
no solo impulse el crecimien-
to del sector que en el pais
emplea alrededor de 115.000
personas, segun cifras de Fe-
desoft, de los cuales 1.200 em-
pleados directos hacen parte
de InterGrupo.

El objetivo es atender las
necesidades de mas compa-
nias y ser pertinente en una
sociedad que cada dia de-
manda mas soluciones digi-
tales. “Los clientes de Soft-
wareOne e InterGrupo se be-
neficiardn de esta combina-
cién de habilidades técnicas,
enfoque en el cliente e inno-
vacion”, dijo Dieter Schlosser,
CEQ de SoftwareOne m

‘ EN DEFINITIVA

. El hecho de que una muitinacio-
nal suiza tecnolégica como Soft-

. wareOne se fije en una empresa
local, quilere decir que el valor de
las empresas del sector a nivel
local es alto.

park / Onng Videsh Limited),
Llanos 87 (Union temporal
Hocol -Geopark/ Frontera
Energy, Llanos 94 (Geo-
park/Parex Resources), Llanos
99 (Frontera Energy), Llanos
104 (Unién temporal Hocol /
Geopark), Valle inferior del
Magdalena 22 (Geopark/Ho-
col/Frontera Energy); Valle del
Magdalena 24 (Gran Tierra
Energy), y Valle superior del
Magdalena 25 (Parex Resour-
ces / Hocol) m



