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TEMA CENTRAL

Luis Olivera
Gerente de
omunicaciones
de Ventus Energfa

“Tenemos la
experiencia
dela
instalacién
del 50%
delos
megavatios
de energia
renovables
en

Uruguay”.
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Ventus es uno de los
grandes jugadores con
interés de invertir en
energias renovables
desde la prospeccion
hasta la operacién

y mantenimiento,
pasando por la etapas de
estimacion de generacién
edlica y solar. Pero las
condiciones que hoy ofrece
el mercado del Caribe,
limitan la participacién en
iniciativas que pudieran
ser aprovechadas por los
clientes conectados alos
sistemas de Distribucion
Local y Regional, debido
alano disponibilidad en
los puntos de conexién de
los importantes nodos del
sistema de Electricaribe,
dijo Victor Tamayo C.,de
Ventus Colombia.

“De todos modos, el

- eres
entus

Victor Tamayo

enfoque en los servicios
agrandes generadores,
proyectos eélicos y solares
en laregion es el foco
principal de Ventus, que
cuenta con experienciaen
Latinoamérica brindando
servicios en proyectos
renovables por mas de
3.000 megavatios”, dijo
Victor Tamayo.

En busca

e allonzas

Manuel de la Ossa,
desarrollador de
negocios en Solar Center,
empresabarranquillera
y consideradaunade las
pioneras en proyectos
fotovoltaicos, indico
que 5.500 megas que
se necesitan paralos

el 50% de la generacién de
la energia provendra de
la solar con sus atributos

MauI De I Ossa

proximos 8 afios en el pais,

de rapidez y flexibilidad,
pues una construccién de
una planta puede durar
seis meses, frente a ocho
que necesitala edlica. “Las
solicitudes y cotizaciones
de inversiones en la Costa
Caribe han sido mas lentas.
Pero en el centro del pais
han sido més arriesgados,
quieren cerrar negocios y
estan convencidos de eso”.
Solar Center ve
oportunidades paralas
inversiones en el segmento
comercial urbano y que
serealicen alianzas entre
grandes y pequeiias
empresas. “Aspiramos a
participar en un 7% de los
17,5 megavatios que pueden
ofrecer en la Region, que
podrian ser unos $4 mil
millones por acompafiar
esas alianzas”.

Cercar Energy crece

Laexperiencia del grupo interconectados,acabamosde  Parael desarrollo del mercado
Cercar Energy, creadaen terminar tres proyectos que ydel sector, en el grupo Cercar
2007 y con negocios con sumados estan en el orden de analizan que los sistemas
laIBC Solar de Alemania, $1.500 millones, con alrededor - fotovoltaicos desde el punto
est4 en sus recientes ocho de 500 kilovatios”, dijo Herndn  de vista técnico tienen
afos en el desarrollo de Charris Oeding, gerente de limitaciones con los sistemas
soluciones instaladas en Cercar Energy. de acumulacién de la energia
sistemas desconectados de Las oportunidades de negocios o baterias. Dijo Charris que
red por $14.000 millones. “En  para esta pequefia empresa los clientes interesados en
este momento tenemos en en las energias renovables instalar los sistemas atin no
ejecucion un proyecto fuera estdn en los sistemas de riesgo  tienen informacion precisa,
de red y seguimos hablando para cultivos que necesitan lo cual es fundamental para
de sistemas ‘off grid’, porvalor = consumo de energia, agregoé que haya toma de decisiones e
Herndn Charris Oeding de $9.000 millones y sistemas Charris Oeding. inversiones.



