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66 ® La compaiiia
Lanzaremos tiendas - e
llegar a otros Casarin
paises de la regién Ehnoe ) st

fisicas para entrar a
ciudades pequenas”

TECNOLOGIA. EL
PRESIDENTE DE COLOMBIA,
IVAN DUQUE, VISITO SILICON
VALEY CON EL OBJETIVO

DE IMPULSAR INVERSION
PARA CREAR UN NUEVO
ECOSISTEMA DE
EMPRENDIMIENTO

SAN FRANCISCO
Unodelosobjetivosdelasvi-
sitas que hizo la mision del Go-
bierno de Ivan Dugue a Silicon
Valey era lograr acuerdos para
impulsar in-
versiony pro-
yectos de edu-
caciéonparaun
nuevo ecosis-
tema de em-

i i prendimiento
;‘?,ﬁgﬁ‘mo en el pais.
Enviado En la visita
especial* estuvo Miguel

= McAllister, el
CEO y funda-

dor de Merqueo, que entre otros
planes, y con una reciente ron-
da de inversion por US$14 mi-
llones, espera empezar a mon-
tar tiendas fisicas, basados
todavia en la digitalizacién. En
entrevista con LR explico cuan-
do llegaria este formato.

¢Como le fue en las reunio-
nes en Silicon Valley?

Fueron muy buenas, pero lo
mas importante es que el pre-
sidente esté aqui, tratando de
conectarse con este ecosistema
que son los que estan lideran-
doelmundoentérminosdetec-
nologiaymuestrael interés que
hay como proyectode que como
pais avancemos en esa direc-
cion. Nuncase habiadadolaim-
portancia al emprendimiento
de base tecnolégica, quiénes
son los actores y como funcio-
na todo esto, toca entenderlo
para poder aplicarlo en Colom-
bia, generarlas conexionesy po-
der hacer cosas mas grandes.

Archivo LR

Miguel McAllister, CEO y fundador de Merqueo, dijo que tiene cerca
de 250.000 hogares y queremos terminar en casi 750.000.

Sobrelaempresa, ;hayinver-
siones o alianzas en mente?

Los emprendedores de base
tecnologica venimos bastante
aquiy siempre tenemos que es-
taren contacto coninversionis-
tas, entonces pues obviamente
aprovechamos la visita para se-
guir creando relaciones.

<Comovalaoperacion en Bo-
gotiy en Medellin?

Estamos muy bien. Acaba-
mos el afio creciendo 3% fren-
teanuestroprimerafioy solote-

nemos dos afios de operaciony
aunque somos muy nuevos he-
mos avanzado muchisimo enla
construccién de nuestra tecno-
logiaeinfraestructuralogistica.
Estamos creciendo 25% men-
sual, que es bastante, teniendo
en cuenta que nuesira opera-
cion necesitatambién deunes-
calamiento de infraestructura,
quesonbodegas, camionesy co-
sas mas fisicas. Ademas, cerra-
mosunarondadeinversion, eso
nos ha ayudado y creemos que
definitivamente se estancrean-

Tras anunciar un plan de
expansion que incluia una
posible llegada a México, el
vocero recalco que “seguimos
trabajando en eso. Obviamen-
te en este negocio es un
poquito mas lento la entrada y
toca ser mas precisos. Asi
mismo, resalté que en cuanto a
la expectativa de clientes para
este afno se quiere terminar
con 750.000 aproximadamen-
te. “Estoy feliz porque llevo 12
afos trabajando en esta
industria y es la primera vez
que un Presidente le pone
cuidado, no solo al emprendi-
miento, sino al emprendimien-
to con base tecnolégica’, dijo
el CEO de Merqueo.

do unos nuevos supermerca-
dos, ya que mas o menos 50%
delascomprasvaaseronlineen
los proximos afios.

+Como ven la competencia,
especialmente apps como
Rappi, que crece tan rapido en
varios sectores?

Lo que nosotros hacemos es
el futuro. Definitivamente creo
que no solo Rappi, sino tam-
bién el Exito y, muchos otros,
van ahacerlomismo que noso-
tros, porque es la manera co-
rrecta de hacer este negocio.
Pero aca creo que nosotros te-
nemos unas ventajas enormes,
porque somoslidereseninver-
sion en tecnologia para solu-
cionar este problema logistico
y poder ofrecervariedad abuen
precio y llegada oportuna a la
casadelusuario. Somos los na-
mero uno en Latinoameérica y
S0mos quienes mas estamos
invirtiendo en tecnologia.
Comoyoveo el marcadoes que
muchos se van asumaryloim-
portante es estar de primero.

La ronda de inversion que
acabaron de cerrar fue de
USs$14 millones, ;les faltara in-
version para los planes de este
afio, como la entrada a Cali o
Barranqguilla?

Estamos viendo como entra-
mos a esos mercados, y tam-
bién estamos analizando la in-
version para un lanzamiento
que haremos préximamente,
que son nuestras tiendas fisi-
cas, con unas funcionalidades

“Es inevitable que estamos
ante una nueva era digital
en el mundo, toda una
transformacon que
comienza por el cambio
cultural de todas las
organizaciones”,

US$20

MILLONES VENDIO MERQUEO
AL CIERRE DE 2019 CON

SU OPERACION EN BOGOTA
Y MEDELLIN.

i

especiales,yconesetipode for-
matos esperamos entrar a ciu-
dades mas pequefias. Y es im-
portante ver que este es un
mercado enorme donde se ven-
den $150 billones al afio, y El
éxitovende casi $11 de eso, en-
tonces hay muchisimo camino
por delante, por lo que vamos
anecesitarmas capital para se-
guir construyendo.

Siganos en:

www.larepublica.co
Con mis informacion sobre los aranceles
textileros del Plan Nacional de Desarrollo,

;Qué funcionalidades ten-
drén las tiendas?

Las llamamos nodos, y son
tiendas que paraun usuario co-
muan y corriente que pasa por
lacalle. Es unatienda muy sim-
ple, pero en toda la parte de
atrashayunashbodegas, que es-
tamos metiendo dentro de los
barriosy nosvan a permitirlle-
gar mucho mas rapidoy seguir
fortaleciendo nuestraredlogis-
tica. Al final lo que creemos es
que podemos llenar la ciudad
de bodegas para poder llegar
mas rapido a los usuarios ofre-
ciendo un buen precio y al mis-
mo tiempo darle una experien-
cia compra.

(Hayunmes especificodeen-
trada y un niimero de tiendas?
Ahora estamos abriendo
nuestra primera en modo pilo-
to, en la Calle 106 con 15y es
un concepto donde ademas tie-
ne drogueria, con Colsubsidio,
pagar servicios publicos, recar-
gas, recaudo y la tienda. Luego
detras hayunabodega contoda
la tecnologia Merqueo.
*INVITADA POR PRESIDENCIA

Microsoft invertird $10.000 millones para conectividad

SAN FRANCISCO
Después de tener varias re-
uniones en Silicon Valley y lo-
grar firmar acuerdos de coope-
racion con empresas como
Cisco y 500 Startups, el presi-
dente Ivan Duque destaco los
avances queselograronenlare-
union con el CEO de Microsoft,
Satya Nadella, en Seattle, y que
quedaron pactadosenelmemo-
randode entendimiento que fir-
mo el Gobierno con los directi-
vos de operaciones regionales
y de Colombia, Cesar Cernuda
y Marco Casarin.
Entre estos seincluyen inver-
siones por $10.000 millones

para aumentar la conectividad
y asi beneficiar a cerca de
150.000 colombianos. “Esta in-
version tendra un gran impac-
to en distintas regiones del pais
paracerrarbrechas dedesigual-
dad”, explico el presidente.

El documento sefiala que se
hara una inversion en nodos
tecnologicos que sera detalla-
da en las proximas semanas,
pero “que representa una
apuesta en nuestro pais para
sus operaciones tecnologicas
para la region”, agrego el man-
datario, quien agrego que tam-
bién hay una parte para el sec-
tor agricola con el fin de que la

tecnologia se use para el levan-
tamientoy uso de informacion.
Finalmente, los directivosse-
fialaron que “Microsoft quiere
participar activamente en tec-
nologia aplicada a los procesos
migratorios en el pais paratener
mayortrazabilidad y quierenin-
VErtir en proyectos para mejorar
las habilidades que requiere
paralacuartarevoluciénindus-
trial con el fin de ser lideres en
el futuro. “Nosolo se vincularon
sino que participaran enla pla-
taforma que se tiene con
iNNpulsa”, sefialéd Duque.

LILIAN MARINO ESPINOSA
Imarino@larepublica.com.co

Presidencia

El presidente de Colombia, Ivan Dugue, se reuni¢ el jueves pasado
con Satya Nadella, CEO de Microsoft global.



