P4

EMPRESAS

MARTES 28 DE MAYO DE 2019 | larepublica.co

Editado por: Lilian Marifio Espinosa Imarino@larepublica.com.co

“Scania pondra a rodar
2.500 vehiculos a gas
en Bogota con el Sitp”

AUTOMOTOR. EL DIRECTCR
Y GERENTE DE LA
COMPARIA, JUAN CARLOS
OCAMPO, MANIFESTO QUE
APORTARA 781 UNIDADES A
TRANSMILENIO QUE FUERON
COMPRADAS DURANTE EL
ANOC PASADO

BOGOTA

Luego de lograr en 2018 re-
gistros historicos con su opera-
cion en Colombia, de cara a
2019 Scania aspira ratificar su
participacion en el mercado au-
tomotor colombiano, especifi-
camente en los segmentos de
buses intermunicipales, urba-
Nnos y camiones.

Justamente en este altimo
segmento estari elfoco dela fir-
ma con 14 afios en la industria
colombiana, segin su gerente
ydirector, Juan Carlos Ocampo,
quien recalc6 que aspira lograr
5% de participacion en camio-
nes al cierre de 2019.

iComofueelcierrede 2018y
del primer rimesire de este afio
para la compaiiia?

Debemos decir que 2018 fue
afio récord para Scania en Co-
lombia. Estamos hace 14 afios,
siete de ellos como parte de un
aliado externo y los siete ulti-
mos ya como la marca y pode-
mos decir que fueron los mejo-
re resultados de esa historia.

JEnquésegmentos sevieron
mejores resultados?

Sinduda,laparte de busesin-
termunicipales, tenemos una
participacion de mercado de
75%, que es muy alta, no conoz-
coun ejemplo global de algo asi

Oliverio
Garcia

Presidente de
Andemaos

“Pese a los avances, se
debe ser paciente con la
llegada de nuevas
tecnologias, para ello es
importante hacer
transiciones en sistemas
de gas e hibridos”.

75%

DE PARTICIPACION DE MERCADO
TIENE ACTUALMENTE SCANIA EN
EL SEGMENTO DE BUSES URBANOS
EN COLOMBIA.
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Escuche el podcast de la

entrevista completa con
=1 d Juan Carlos Ocampo.

Siganos en:

www.larepublica.co
Con el informe de ventas de caros corres-
pondiente al primer trimestre de 2019

para Scania. Tenemos ademas
los buses urbanos, en los que a
través de Transmilenio hemos
vendido 781 unidades que se
vanareflejareste afioaunquela
venta se dio el afio anterior.

4Como va la compaiiia en el
sector de camiones?

Ese es nuestro tercer eje, in-
cluso, es donde esta verdade-
ramente el reto de la marca,
porque es un mercado domi-
nado por compafiias america-
nas, sin embargo, el afio pasa-
do terminamos con 3% de
participacion cuando el histé-
rico no llegaba a 0,25%.

4 Qué otros proyectos se tie-
nen en mente de cara a 2019?

Se viene un proyecto impor-
tante conelSitp. Esperamos que
1a licitacion salga entre julio y
agosto, y serian 2.500 unidades
para cumplir con nuestra ex-
pectativa de tomar 60% de par-
ticipacion. En Transmilenio hoy
tenemos 65% y N0 vemos razo-
nes para que no pase si conta-
mos con vehiculos a gas Euro 6.

:En cuanto a lanzamientos
qué viene?

Para el segmento de camio-
neslanzaremoslanueva serie.
Se trata de un camion nuevo,
con cambio en el tren motriz,
en la caja, el motor y la cabi-
na. Se ha mejorado la ergono-
mia, la vision del pilotoy todo
esto trae como consecuenciala
mejora en consumos, hay has-
ta 5% de mejoria en compara-
cién con su version anterior y
8% con otras marcas.

+En qué otro segmento les
gustaria entrar?

Sindudaelsectordecompac-
tadores de basura nos ha mos-
tradoun panorama prometedor.
Tenemos un proyecto muy inte-
resante con biogas y uno de los
botaderos de basura mas gran-
des de Bogot4, para ver la posi-
bilidad de operara mediados del
proximoafio con elvehiculoque
tendria combustible generado
por el propio botadero.

¢+ Cudles han sido los princi-
pales aliados de la marca?

Masquealiados, tenemos ni-
chos, y uno muy relevante ha
sido el de recolecci6n de basu-
rayel transporte de carga. Tene-
mos clientes que compran has-

Lady Zambrano / LR

Juan Carlos Ocampo, gerente y director de Scania, entrego detalles de
lo que sera la operacion de la compariia durante 2019.

Vehiculos eléctricos llegarian en 2021

Pese a que el gerente y director de Scania, Juan Carlos Ocampo,
aseguro que antes de llegar a la electrificacion de sus productos
se debe hacer una transicion por todos los productos a gas como
los que ofrece actualmente a los segmentos en los que participa,
recalcé que desde hace dos afios se vienen haciendo pruebas en
su planta en Suecia para liberar hacia 2021a Colombia el primer
vehiculo totalmente eléctrico, “pues es el mercado en la region
latinoamericana que mas se enfoca en energias renovables’,

apunto el vocero.

ta de 30 camiones, 100% a gas.
Nuestraapuesta porel gas se fijo
primero por buses y Transmile-
nio, pero hemos ido pasando a
otros segmentos.

;Cudles son las metas que
tiene la compaiiia a largo plazo
en Colombia?

Lo fundamental es que que-
remos llegar con el gas Euro 6
atodaslasciudades. Estamosen
Bogotay Cartagena, pero quere-
mos llegar a Cali, Medellin, Ba-
rranquilla y Bucaramanga en
los proximos cuatro afios.

CESAR D. RODRIGUEZ FLOREZ
cdrodriguez@larepublica.com.co

TRANSPORTE. LA AEROLINEA EVALUA ABRIR OTROS DESTINOS A PARTIR DEL PROXIMO ARO

Interjet tendrd nuevas rutas desde Medellin a México

Interjet

William Shaw, presidente de In-
terjet, dijo estan estudiando la po-
sibilidad de abrir mas rutas.

BOGOTA
Laaerolinea Interjet inicio su
operacion en 2005. Desde ese
afio hasta hoy ha logrado trans-
portar acerca de 90 millones de
pasajeros. Esto la ha llevado a
convertirse en una de las aero-
lineas de mas rapido crecimien-
to en Norteamérica, segan su
presidente, William Shaw.
Debido a los resultados al-
canzados hasta el momento, la
aerolinea tiene contemplado
un plan de expansion que in-
cluyelainauguracionde vuelos
diarios desde Medellin a Ciu-
dad de Méxicoy Cancian a par-
tir del 5 de junio.
“Laaperturade las rutas Me-
dellin-Ciudad de México y Me-
dellin-Cancanrespondealosal-

tos niveles de preferencia por
parte de los viajeros colombia-
nos, al mismo tiempo que la ae-
rolinea mexicana da continui-
dad a un plan de expansion
internacional para brindar ma-
yor conectividad a los pasaje-
ros”, dijo Shaw.

Otro de los puntos que tiene
en cuenta la aerolinea para au-
mentar su presencia en Colom-
biaesque el segundodestino fa-
vorito de los colombianos para
viajar es México.

Parapromocionarlasnuevas
rutas, Interjet ha lanzado tari-
fas de introduccién, desde
US$289 para viajar de Medellin
a México y desde US$259 a
Cancan, ambos en viaje redon-
do con impuestos incluidos.

No hay que perder de vista
que Interjet transportd a
287.398 pasajeros en Colombia
durante 2018, 13% mas que el
afio anterior,y registro un factor
de ocupacion de 87% en las ru-
tas que conectanaBogotaconla
Ciudad de México y Cancan.

Con base en estos resultados
Shaw explico que la aerolinea
continaa revisando la apertura
de otras rutas para el otro afio.
“Hay muchas mas oportunida-
des para seguir conectando Co-
lombia con México, por lo que
hemos pensadoen unarutades-
de Cartagena a Ciudad de Méxi-
co, Bogota-Guadalajara o Bogo-
taMonterrey oenotrasciudades
importantes en el territorio me-
xicano”, dijo el directivo.

Valelapena destacar que se-
gan Shaw, el estudiode 1a aper-
tura de dichos vuelos se basa
enque sonrutas que tienenbas-
tantes pasajeros que lo utilizan
y no hay ningan vuelo directo.
“Ahorita toca conectaryaseaen
la Ciudad de México o en otros
paises”, agrego el ejecutivo.

Hoy a través de sus 300 ope-
raciones diarias, Interjet co-
necta mas de 13 millones de
pasajeros anualmente con 54
destinos en México, Estados
Unidos, Canada, Latinoaméri-
cay el Caribe con una flota de
63 modernas aeronaves opera-
das por un excelente equipo,
concluyo Shaw.
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