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Economia

La autogeneracion con
energia solar, atractiva
por tarifas competitivas

Un cliente industrial paga en la actualidad $500 kilovatio por hora,

mientras que un proyecto solar el valor de venta seria de $260 Kwh.

LA AUTOGENERACION de
energiaa travésde los pane-
les solares brilla con luz pro-
pia. La razon, la eficiencia,
sostenibilidad y tarifas com-
petitivas hacen de esta tec-
nologia la mas atractiva
para su uso en grandes in-

dustrias, centros comercia- |

les y condominios.

En la actualidad, los cos-
tos de energia son una pre-
ocupacion importante
para la citada demanda,
que en el caso de las indus-
trias, la energia puede re-
presentar entre 13% y el
50% de los gastos totales.

Es por esto que los gran-
des complejos industriales,
centros comerciales y con-
juntos residenciales han
ido buscando maneras de
bajar costos por medio de
proyectos de eficiencia
energética y negociacion
desus tarifas, apelandoala
instalacion de proyectos de
autogeneracion con bate-
rias de almacenamiento.

Segun Efizity, empresa
internacional asesoraen te-
mas de optimizacién ener-
gética, las empresas pue-
denlograr ahorros de hasta
un 40% en su tarifa final al
implementar proyectos de
autogeneracion energeéti-
ca, como el solar, donde en
ocasiones pueden imple-
mentar estos proyectos sin

invertir sus propios recur-
SOS para estos proyectos.

Para esta firma consulto-
ra, la implementacién de
un proyecto de autogenera-
cion depende de varios fac-
tores, como el patron de
consumo del cliente, el es-
pacio disponible paralains-
talacion del equipo, la ubi-
cacion geografica osidispo-
ne de materia prima com-
bustible (biomasa).

En todos estos casos se
debera buscar la mejor al-
ternativa costo/beneficio
para la implementacion de
un proyecto que se adecue
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Ala horadela
implementacion
de paneles
solares, hay
diversas alterna-
tivas, como tipo
de contratos”.
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las necesidades y expectati-
vas del consumidor energé-
tico”, dijo un vocero de la

consultora.

Aseguro que a la hora de

la implementacion hay di-

versas alternativas en el
mercado, tanto en tecnolo-
gia como en tipo de contra-
tos, y todas han ido dismi-
nuyendo sus costos en los
ultimos afios.

Sobre las tecnologias, la
mas popular y con mayor
crecimiento entre los pro-
yectos de autogeneracion
son las plantas solares, que
tiene como beneficio su ra-
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pida instalacién, costos ra-
zonables, duracién de sus
equipos, tecnologia madu-
ra con bajos riesgos y gran
cantidad de proveedores
que los ofrecen.

Sin embargo, la genera-
cion solar tiene en contra
que solo genera de seis a
ocho horas diarias, si no se
considera usar almacena-
miento con baterias, y que
aldiade hoy aumenta consi-
derablemente su costo.

Sobre la forma de imple-
mentar el sistema, puede
ser por una comprade equi-
pamiento de generacion
eléctrica junto a un contra-
to de Operacion y Manten-
cion(EPC+O&M), o por me-
dio de la implementacién e
inversion por un tercero a
través de un contrato de
abastecimiento de energia
APP.

Actualmente un cliente
residencial paga una tarifa
promedio aproximada de
$500kilovatio hora (Kwh) y
los clientes comerciales o In-

| dustriales (No Regulados)

aproximadamente $350
kWh, cuando un proyecto
de autogeneracion solar
puede involucrar un valor
deventade $260 Kwhenun
contrato APP de 20 aiios.
Dicho valor de venta vaa
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depender principalmente
de la ubicacién geogrificay
del tamafio del proyecto.

Ademas, se puede maxi-
mizar el potencial de los
proyectos de autogenera-
cion si se produce energia
térmica para los procesos.
En el caso de los complejos
hoteleros que se encuen-
tran fuera del Sistema Inter-
conectado Nacional (SIN) y
que requieren generar 24
horas de energia, los técni-
cos han apelado a la instala-
cion de generadores diésel
0 gas para asegurar la con-
fiabilidad de su operacién,
recuperando el calor que se
pierde por el tubo de esca-
pe y del sistema de enfria-
miento del generador para
que por medio de un siste-
ma de intercambio se apro-
vechen esos calores para ca-
lentar el agua que finalmen-
te sera usada en las duchas.

Al respecto el vocero de
Eficity explicé que en Co-
lombia existe gran cantidad
de empresas proveedoras
de sistemas de autogenera-
cion, por lo que conviene
realizar una licitacion lla-
mando a diversos partici-
pantes que ofrezcan distin-
tas tecnologias para ver la
mas conveniente en cada
caso.?

La generaci6n solar tiene en contra que solo genera de seis a ocho horas diarias, si no se considera usar almacenamiento con baterias. arp

Hidroeléctricas no previenen impactos

LAS CENTRALES hidroeléc-
tricas del pais no prevén to-
dos los impactos ambienta-
les.

Asi lo estableci6 un estu-
dio adelantado por Roberto
Andrés Jaramillo, magister
en Ingenieria Administrati-
va de la Universidad Nacio-
nal de Colombia, quien do-
cumento casos de proyec-
tos nacionales como los de
la cuenca del Magdalena-
Cauca (Guatapé, Salvajina,
Quimbo y Betania, entre

otras) y de otros paises,
como el de la presa Hoover,
en Estados Unidos; larepre-
sa de Asuan, en Egipto, y la
Gran Cuenca Artesiana, en
Australia.

“En su investigacion, el
magister reviso la estructu-
ra de costos de los proyec-
tos y analiz6 las metodolo-
gias usadas para encontrar
el costo ambiental”, sefiala
un comunicado del alma
mater.

Refiriéndose a la falta de
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La estructura de
costos de los
proyectos
hidroeléctricos,
sin importar su
tamano presen-
tan deficiencias”.

planeacién, considera que
en esta se configura un des-
interés por parte de las em-
presas en asumir los costos
economicos de los dafios
que generan, violando asi
un principio fundamental:
“quien contamina paga, y
ademas compensa”.

“En el andlisis de los me-
gaproyectos hidroeléctri-
cos revisados, el investiga-
dor encontré un comin de-
nominador, y es que la valo-
racion de impactos, la com-

pensacion ambiental y el re-
sarcimiento de las comuni-
dades es visto como un gas-
to mas que, como unareha-
bilitacion y mitigacion de
los danos causados”, indica
el comunicado.
Resaltaademas, quelaes-
tructura de costos de los
proyectos hidroeléctricos,
independientemente de su
tamafio, presenta deficien-
cias importantes alrededor
de aquellos reales frente a
los que se declaran.
“Algunos costos son rea-
les pero no se consideran,
como la destruccién de ser-
vicios ecosistémicos, el cos-

to de oportunidad del uso
extensivo de la tierra al su-
mergir areas enormes, y los
de oportunidad por el uso
de terrenos aptos para la
siembra de productos ali-
menticios, entre otros”, in-
dica la nota.

Para entender el impacto
de la falta de planeacion
trae a colacion el caso de Hi-
droituango (Antioquia),
donde los estudios geologi-
cos realizados desde los
afnos ochenta demostraban
una inestabilidad del terre-
no y lo hacian no apto para
la construccion de un mega-
proyecto.?



