AES Colombia firmo contrato a 15 anos
con Gensa para venta de energia eolica

ENERGIA. EL PRESIDENTE DE
AES COLOMBIA, FEDERICO
ECHAVARRIA, MANIFESTO
QUE LA COMPANIA QUIERE
SUMAR A 2025 750 MW A
LOS 1.000 MW CON LOS QUE
YA CUENTA EN DIFERENTES
REGIONES

BOGOTA
Luego de cerrar 2018 conuna
facturacion de $1,3 billones,
(que representaron umn creci-
miento de 30% respecto al afio
anterior, AES Colombia prepara
un plan de expansion queinclu-
ye nuevas alianzas y proyectos.
Asilo confirmo a LR el geren-
tegeneral dela compania, Fede-
rico Echavarria, quien resalto
que a 2025 se tiene mente adi-
cionar 750 megavatios (MW) a
los 1.000 MW con los que cuen-
ta en el territorio nacional.

¢Cualfueelbalance que dejo
2018 para la compaiiia?

Fue un afio muy positivo, tu-
Vimos un crecimiento muy im-
portante, los ingresos fueron
de $1,3 billones y tuvimos un
crecimiento de 30%. Veiamos
unbuen afio ylo corroboramos
con el cierre.

:Qué se viene para 2019?

No podemos dar cifras de
proyecciones atn, pero si hay
temas importantes. Queremos
seguir invirtiendo en nuestra
central hidroeléctricade Chivor,
tenemos un plan de inversion
de US$100 millones en un pro-
yecto relacionado con tecnolo-
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MILLONES SERA LA INVERSION
QUE HARA DURANTE LOS
PROXIMOS MESES AES EN MATERIA
DE INNOVACION.
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“La capacidad de 648 MW
de La Guajira y los 21 MW
de Castilla Solar muestran
la apuesta de AES por las
energias renovables no
convencionales en
Colombia”.
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¢ Como va el proyecto de la
Central Castilla con Ecopetrol?

Se viene todo el tema de la
puesta en operacion de nuestra
Central Castilla, que es una
apuesta solar de 21 MW en la
cual tenemos un contrato de
venta de energia con Ecopetrol.
Basicamente es una central de
autogeneracion en las instala-
ciones de la refineria y hay que
precisar que es la central de au-
togeneracion solar mas grande
del pais en esa materia.

+Como ha sido el avance de
generacion distribuida?
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Federico Echavarria, gerente general de AES Colombia, entrego deta-
lles del plan de expansion que tiene la compania a 2030.

Este es un tema muy relacio-
nado con los 21 MW de Casti-
lla Solar, done hay un potencial
enorme. Ecopetrolmarcé el paso
de que se pueda hacer genera-
ciondistribuida, asi como cons-
truir parques solares, que tra-
en grandes beneficios en
materia de sostenibilidad y
competitividad de precios.

(Enquévalaadquisiciondel
proyecto edlico en La Guajira?

Son 648 MW de viento ad-
quiridos en esa region, que
cuenta con viento de clase
mundial. Complementara la
matriz energética de todo el
pais. Con esa adquisicion lo
que esperamos es seguir con el
programa de desarrollo de es-
tos parques, de manera que, a
finales de 2022, cuando vence
la linea de transmision de La
Guajira, estos parques esténen
plena operacion.

¢{Qué mas se viene en mate-
ria de alianzas?

Hemos venido trabajando
con diferentes actores en el
mercado noreguladoy mayoris-
ta, esun placer decir que firma-
mosuncontrato con Gensapara
venta de energia limpia no con-
vencional a15afos, queles per-
mitiratener un portafolio diver-
sificado de tecnologias, que se
suma a carbon, gas y proyectos
solares que ya tenian.

¢ El contrato qué incluye?

En total son 10 MW planos,
siete dias a la semana 24 horas
deldia,loqueequivalea876 Gw
por ano. Para nosotros es un
proyecto muy importante por-
que le daunaviabilidad a nues-
tro proyecto de La Guajira.

;Como avanza el tema de ba-
terias en el mercado?

Nosotros tenemos tres ejes
de trabajo: Solar, viento y bate-
rias. La combinacion de solares
con baterias, por ejemplo, tie-
ne grandes beneficios. En este
momento creemos que este tipo
de soluciones son las mas ade-
cuadas, especialmente para re-
giones como la Costa Caribe.

iQuéotros planessetienena
largo plazo?

Tenemos 1.020 MW instala-
dos y queremos adicionar 750
MW de energias renovables no
convencionales a2025.Y esaes
nuestra estrategia, a 2030 es-
peramos que ese namero sea
ann mayor.
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