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AES Colombia firmo6 contrato a 15 anos
con Gensa para venta de energia edlica

ENERGIA. EL PRESIDENTE DE
AES COLOMBIA, FEDERICO
ECHAVARRIA, MANIFESTO
QUE LA COMPARIA QUIERE
SUMAR A 2025 750 MW A
LOS 1.000 MW CON LOS QUE
YA CUENTA EN DIFERENTES
REGIONES

BOGOTA
Luegode cerrar 2018 conuna
facturacion de $1,3 billones,
que representaron un creci-
miento de 30% respecto al afio
anterior, AES Colombia prepara
un plan de expansion que inclu-
ye nuevas alianzas y proyectos.
Asiloconfirmé aLR el geren-
tegeneral dela compaiiia, Fede-
rico Echavarria, quien resalto
que a 2025 se tiene mente adi-
cionar 750 megavatios (MW) a
los 1.000 MW con los que cuen-
ta en el territorio nacional.

;Cualfue elbalance que dejo
2018 para la compaiiia?

Fue un afio muy positivo, tu-
vimos un crecimiento muy im-
portante, los ingresos fueron
de $1,3 billones y tuvimos un
crecimiento de 30%. Veiamos
unbuen afio ylo corroboramos
con el cierre.

4Qué se viene para 2019?

No podemos dar cifras de
proyecciones aun, pero si hay
temas importantes. Queremos
seguir invirtiendo en nuestra
central hidroeléctricade Chivor,
tenemos un plan de inversion
de US$100 millones en un pro-
yecto relacionado con tecnolo-

US$100

MILLONES SERA LA INVERSION
QUE HARA DURANTE LOS
PROXIMOS MESES AES EN MATERIA
DE INNOVACION.
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“La capacidad de 648 MW

de La Guajira y los 21 MW
de Castilla Solar muestran
la apuesta de AES por las
energias renovables no
convencionales en
Colombia”.
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Con el negocio de la compra de los activos
de Enertolima por parte de Epsa

gia, innovaciony comunidades.

+Como va el proyecto de la
Ceniral Castilla con Ecopetrol?

Se viene todo el tema de la
puesta en operacion de nuestra
Central Castilla, que es una
apuesta solar de 21 MW en la
cual tenemos un contrato de
venta de energia con Ecopetrol.
Basicamente es una central de
autogeneracion en las instala-
ciones de la refineria y hay que
precisar que esla central de au-
togeneracion solar mas grande
del pais en esa materia.

¢Como ha sido el avance de
generacion distribuida?
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Federico Echavarria, gerente general de AES Colombia, entregd deta-
lles del plan de expansian que tiene la compafiia a 2030.

Este es un tema muy relacio-
nado con los 21 MW de Casti-
1la Solar, done hay un potencial
enorme. Ecopetrol marco el paso
de que se pueda hacer genera-
cion distribuida, asi como cons-
truir parques solares, que tra-
en grandes beneficios en
materia de sostenibilidad y
competitividad de precios.

JEnquévalaadquisicion del
proyecto edlico en La Guajira?

Son 648 MW de viento ad-
quiridos en esa regién, que
cuenta con viento de clase
mundial. Complementara la
matriz energética de todo el
pais. Con esa adquisicién lo
que esperamos es seguir con el
programa de desarrollo de es-
tos parques, de manera que, a
finales de 2022, cuando vence
la linea de transmision de La
Guajira, estos parques estén en
plena operacion.

& Qué mas se viene en mate-
ria de alianzas?

Hemos venido trabajando
con diferentes actores en el
mercadonoreguladoy mayoris-
ta, esun placer decir que firma-
mosuncontrato con Gensa para
venta de energialimpia no con-
vencional a15afios, queles per-
mitira tener un portafolio diver-
sificado de tecnologias, que se
suma a carbon, gas y proyectos
solares que ya tenian.

¢El contrato qué incluye?

En total son 10 MW planos,
siete dias ala semana 24 horas
deldia,loque equivale a876 Gw
por afio. Para nosotros es un
proyecto muy importante por-
que le da unaviabilidad a nues-
tro proyecto de La Guajira.

¢, Como avanza el tema de ba-
terias en el mercado?

Nosotros tenemos tres ejes
de trabajo: Solar, viento y bate-
rias. La combinacion de solares
con baterias, por ejemplo, tie-
ne grandes beneficios. En este
momento creemos que este tipo
de soluciones son las mas ade-
cuadas, especialmente parare-
giones como la Costa Caribe.

;Quéotrosplanessetienena
largo plazo?

Tenemos 1.020 MW instala-
dos y queremos adicionar 750
MW de energias renovables no
convencionalesa2025.Yesaes
nuestra estrategia, a 2030 es-
peramos que ese namero sea
atn mayor.

CESAR D. RODRIGUE FLOREZ
cdrodriguez@larepublica.com.co

COMERCIO. LA FIRMA ESPERA INCURSIONAR A SU PORTAFOLIO LA MARCA POLO RALPH LAUREN EN ABRIL

Dafiti abrira cinco puntos pick up este afio en Bogota

BOGOTA

La plataforma en linea de
zapatos, ropa y accesorios
con operaciones en Argenti-
na, Brasil, Chile y Colombia
cumpli6 recientemente siete
afios en el pais y anuncié sus
nuevas apuestas en el merca-
do local para 2019.

Camilo Rueda, CEO de Da-
fiti en Colombia, le coment6 a
LR que actualmente la platafor-
ma trabaja con 700 marcas na-
cionales e internacionales y
tiene un portafolio con mas de
60.000 productos. Ademas,
dijoquelafirma havenido cre-
ciendo mas de 100% cada afio,
lo cual demuestra su posicio-
namiento en el pais.

Rueda aseguré que entre los
planes que tienen para este afio
esta la creacion de cinco pun-
tos pick up, inicialmente en Bo-
gota, conelfindeatenderaesos
usuarios que aunque estan dis-
puestos a comprar por internet
prefieren medirse o ver los ar-

ticulos antes de encargarlos. Es-
tos puntos podrian iniciar en el
norte de la capital debido a la
mayordemanda de pedidos,ysi
tienen éxito podrian seguirse
expandiendo para mejorar la
experiencia de usuario y aten-
der sus necesidades.

Otro de los planes para 2019
seghan destaco el directivo es
construir una nueva bodega de
aproximadamente 50.000 me-
tros cuadrados (m2); es decir,
cinco veces mas grande que la
que tienen actualmente a las
afueras de Bogota.

Con un espacio mas gran-
de, esta nueva infraestructura
le permitira a la firma almace-
nar mas mercancia, manejar
las devoluciones y ampliar su
portafolio. También le ayuda-
ra a mejorar en tiempos de
despacho, pues aunque hoy
pueden entregar mercancias
en un dia, esperan hacerlo
casi que al instante de la com-
pra, en cerca de tres horas.
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Camilo Rueda, CEO de Dafiti, ase-
gurd gue mas de 300 colabora-
dores hacen parte de la empresa.
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ES EL NUMERO MAS ALTO
APROXIMADO DE LAS ORDENES
QUE SE REALIZAN A DIARIO A
TRAVES DE DAFITI EN EL PAIS.

Con el fin de seguirbrindan-
do un portafolio variado de
moda y lifestyle, el directivo
aseguro que entre las marcas
que incursionaran en los pro-
ximos meses, especificamente
enabril, esta PoloRalph Lauren.
Aunque no anuncié cuando,
dijo que esperarian tener mar-
cas locales como Arturo Calle,
ademas de la reciente incur-
sion de Totto.

De acuerdo con Rueda, en
términos de trafico las visitas
por computador representan
20%, por la app 20% y desde
el celular al portal web, 60%:
es decir que 80% se hace a
través del movil, razon por la
cual este afio Dafiti también
le apostara a mejorar la apli-
cacion que ya tienen para que
mas usuarios tengan acceso a
sus servicios facilmente.

Entérminos de ventas, las ci-
fras no varian mucho, pues 30%
serealizaatravésdel pcyel 50%
restante se hace desde laappy

el dispositivo movil con 20% y
30%, respectivamente.

Actualmente en la platafor-
ma se realizan entre 4.000 y
5.000 ordenes al dia donde
mas de 50% deloque comprala
gente es zapatos. En este as-
pecto destaco que las tenden-
cias de consumo han cambia-
do, pues anteriormente se
compraban mas tacones o za-
patos elegantes y ahora el li-
derazgo es para los tenis.

Aunque resalté que no quie-
renserunaplataforma que ven-
da de todo, sino seguir enfoca-
dos enmoday lifestyle, dijoque
el afio pasado incluyeron la ca-
tegoriade bellezay pronto espe-
ranincluirhome and deco. Ade-
mas, ampliar un poco mas el
segmento enfocado en nifios.

Por altimo, Rueda dijo que
esperanseguirinnovandoy cre-
ciendo alas tasas quelo han ve-
nido haciendo.

VALERIE CIFUENTES MARTINEZ
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