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"Apostamos por tener
780 estaciones al cierre
de 2019 en Colombia”

ENERGIA. PRIMAX
COLOMBIA ABRIRA EN
BOGQOTA SU PRIMERA
ESTACION DE SERVICIO EL
PROXIMO MIERCOLES CON
SU PROPIO NOMBRE Y
ESPERA TENER 200 CON EL
CAMBIO PARA FINAL DE ANO

BOGOTA
Desde el primero de marzo
pasado, DistribuidoraAndina de
Combustible S.A., antes Exxon-
Mobhil de Colombia, cambi6 legal-
mente de nombre a Primax Co-
lombia S.A. tras la compra de
activos correspondientes a Esso
y Mobil en todo el pais.
Laoperaciontuvoun costode
US$232 millones, segan confir-
mo aLR el presidente dela com-
pafiia, Yuri Proafio Ortiz, quien
recalco que de cara a 2019 se
espera que la compaiiia llegue
a780estacionesen todoel terri-
torio nacional.

4 Como fue el cierre financie-
ro de 20187

Primax compro6 los activos de
Essoy Mobil, fundamentalmen-
te de 12 terminales de abaste-
cimientoy una fabrica de lubri-
cantes.Laoperacionfueel 30de
noviembre, entonces como Pri-
max solo tuvimos un mes en
2018. Sin embargo, podemos
decir que como compafiia tene-
mos el cierre que atendi6é mu-
chos cambios, entre ellos el tras-
paso de lubricantes a Terpel.

:Cuantorepresentdlaopera-
cién en términos econémicos?

Latransaccionfuede US$232
millones para comprar las ac-
ciones, peronosotros aparte te-
nemos un presupuesto para
lanzar 1a marca e implementar
todos los activos de US$42 mi-
llones, una cifra importante
porque Colombia es un merca-

US$1.800

MILLONES ES LA FACTURACION
QUE ASPIRA LOGRAR PRIMAX
COLOMBIA EN SU PRIMER ANO
COMPLETO DE OPERACION.
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“La llegada de Primax es
un mensaje de confianza
en Colombia, es una
compania de altos
estandares que llega a
competir en el mercado y
que jalonara el consumo”.
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Con el aumento a 35% de la cuota de
mercado para a distribuidoras de energia

do de grandes ciudades. Esta-
mos muy bien acompafiados y
con un presupuesto robusto
para el lanzamiento de la mar-
cay todo lo que trae consigo.

4Cuanto espera facturar?
Serian US$1.800 millones.

+Cuinto aspiran lograr de
participacion a largo plazo?

Venimos de comprar el se-
gundo jugador de la categoria
que tiene 22%, sabemos que
competimos con el namero
uno, asi que tenemos un plan a
10 afios que lo que busca es lo-
grar un crecimiento de 50%.

+Como lograrlo?
Quitando participacién a
otros jugadores, haciendo in-

versionesennuevas estaciones,
COon nuevos servicios que no te-
nemos en el pais, como tiendas
de conveniencias, que esunru-
bro importante. Estamos en
proceso de desarrollar cuiles
son los formatos con los cuales
creemos que podriamos tener
éxito en el pais.

Ese tipo de estaciones con
tiendas de conveniencia, ;jcuin-
do llegarian?

En Colombia lo que hemos
encontrado es que el concepto
de tienda de conveniencia ha
quedado estancado en el tiem-
po por lo que vemos mucha
oportunidad, aunque con mu-
chos desafios para adaptarnos
al consumidor colombiano,
pues si cambia mucho la per-
cepciéndeunaestacion conuna
buena tienda de conveniencia,
con oferta y servicios de valor.

;Cuanto aumenta la inver-
5i6n para este tipo de estacion?

Son inversiones importan-
tes,unabuenatienda podriaes-
tar rondando US$400.000 o
US$500.000 de inversion por-
quedebeserconfortableyhacer
queelcliente ingrese yviva toda
una experiencia.

:Quéotrotipo de servicio po-
drian tener estas estaciones?

Lo que vemos es que en una
estacion de servicio puede ofre-
cer otros beneficios, por ejem-
plo, creemos que todavia hay es-
pacio para todo lo que es una
administracion de flotas, caje-
ros automaticos, entre otros
productos diferenciados. Tra-
bajamos mucho con paquetes
de aditivo, ahi también vemos
espacio de genera valor.

:Cudl es la meta en cuanto a
estaciones para este afio?

Esperamosllegara 780 esta-
ciones de servicio a fin de afio,

Primax

Yuri Proano, presidente de Primax Colombia, asumio el cargo luego de
estar a cargo de la operacion de la compariia en Ecuador,

el desafio es tener 200 con la
marca Primax.

;Cuando se abrira la prime-
ra estacion con el nombre?

La primera de ellas se inau-
gura el miércoles con toda la
imagen de Primax, que es algo
muy emocionate para noso-
tros, que ya tengamos nuestra
bandera y nuestro primer
puesto en Colombia.

:Qué alianzas seran claves
para el funcionamiento?

Con la compra de activos he-
redamos Puntos Colombia y
parte de nuestra estrategia es
usarlay masificarla. Esto suma-
doaotraalianza con Wizeo, pla-
taforma paralasflotas. Estamos
trabajando con estos dos alia-
dos y seguro vendran mas.
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No se descarta entrar
al negocio de
estaciones de carga
para carros eléctricos

El presidente de la compaiiia,
Yuri Proafio, manifesté que no
descarta instalar estaciones de
carga eléctrica en las estacio-
nes.”El valor de la innovacion
lo tenemos en nuestro ADN
corporativo, vemos el tema de
los eléctricos, tenemos gente
participando en diferentes
eventos y mirando de cerca las
tendencias. Es un tema que va
lento, pero que poco a poco
ingresara al pais, incluso es
posible que muy pronto
tengamos en algunos sitios
fuera de Colombia electroline-
ras para que la gente vea que
somos amigos del futuro y de
la energia en general’, dijo.

Parque Arauco

Diego Bermudez es el gerente ge-
neral de Pargue Arauco division
Colombia.

COMERCIQ. CON ESTA APERTURA LA FIRMA COMPLETA TRES TIENDAS EN COLOMBIA

Casaideas llega a Outlet Arauco a fin de marzo

BOGOTA
Parque Arauco, desarrollador
y operador de proyectos inmo-
biliarios destinados al retail en
Chile, Peray Colombia cuenta
con cuatro activos en el pais, en-
tre los cuales estd Premium
Outlet Arauco en Sop6 donde el
proximo martes Casaideas se
unira al mix de marcas del por-
tafolio, segin confirmé Diego
Bermiidez, gerente general del
grupo en Colombia.
El directivo también desta-
c6 la alianza a la que llegaron

con Estéreo Picnic, que por
compras superiores a$800.000
que se realicen entre el 16 de
marzoy cinco de abril en el Pre-
mium Outlet se entregara una
boleta individual general para
un dia del festival.

Referente alasboletaselgru-
po asegur6 que hay 60 para sa-
bado y 80 para domingo y esta-
ran disponibles entre los dias
mencionados previamente o
hasta agotar existencias.

Sobre como les haido en el
pais, Bermudez aseguro6 que en

unmercado principalmente de
multipropiedad, Parque Arau-
co es el cuarto operador en Co-
lombia con participacién de
mercado de 3% ¥ 155.500 me-
tros cuadrados (m2) del area
bruta locativa (ABL).

El ejecutivo destaco que en
Parque Arboleda en Pereira tie-
nen41.000m2deABLy cercade
20.000 visitantes diarios. En
Parque Caracoli en Bucaraman-
gatienen 38.500m2 de ABLy al-
rededorde 21.000visitas al dia.
En Parque La Colina en Bogota

cuentan con 62.500 m2 de ABL
¥ 27.000 visitas al dia y por al-
timo Premium Outlet en Sopo
con13.500m2deABLYy cercade
1.000visitasaldia, enestecaso,
por su particularidad las perso-
nas lo frecuentan mas durante
los fines de semana.

En términos de ingresos,
Bermidez resalté que Parque
Arauco Colombia crecié 16%
en ingresos y en Ebitda el
afio pasado.
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