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ECONOMIA

- 15% de tramites

N0 genera Costo

El Departamento Administrati-
vo de la Funcién Publica presenta
sus datos abiertos relacionados
a los trémites de las entidades
nacionales y territoriales que se
encuentran disponibles en la pla-
taforma www.datosabiertos.gov.
co y destaca que de los mas de
123 mil tramites reportados, el
75% no genera costo a los ciuda-
danos. “Estamos comprometidos
con la ciudadania para que nos
haga una evaluacién real de la
informacio6n y la gestién ptblica
de todas las entidades nacionales
y territoriales. Es el compromiso
del Gobierno nacional en acercar
al Estado a los colombianos con
la mayor transparencia”, indic6
el director de la Funcién Publica,
Fernando Grillo.

SHI sella alianza

con Intera

Convertirse en una firma lider
en Colombia y América Latina
en lo que respecta a consultoria
relacionada con el recurso hidrico,
especificamente en temas hidro-
geol6gicos, es la meta de la firma
antioquena Servicios Hidrogeol6-
gicos Integrales (SHI), luego de la
alianza que sell6 con la norteame-
ricana Intera. Asi lo dio a conocer
la gerente de SHI, Maria Victoria
Vélez Otélvaro, quien explic6 que
Intera tiene presencia en 13 ciu-
dades de Estados Unidos y dos de
Europa, donde viene trabajando
desde 1974 en temas relacionados
con el agua en proyectos de gran
tamano en los sectores minero,
petrolero, generacién de energia,
gubernamental y desechos sé6lidos
industriales y urbanos.

Electricaribe analiza
obras eléctricas

Los miembros de la Junta Con-
sultiva de Electricaribe, Ricardo
Lequerica, Carlos Quintero Roca-
niz, Carlos Diago Abello y Arnaldo
Mendoza Torres, se reunieron en
la sede corporativa de la compaiiia
en Barranquilla para la presenta-
cién del plan de inversiones de
los primeros $125 mil millones
y el esquema de contratacién
propuesto por Electricaribe. Este
proceso hace parte del paquete
de acciones emprendidas por la
Superintendencia de Servicios
Piiblicos y la agente especial,
Angela Patricia Rojas Combariza,
para el inicio de las inversiones
previstas para la mejora del su-
ministro de energia en la region.
Adicionalmente, en la jornada de
trabajo fue designado Alfredo Re-
yes Navia como secretario técnico
de la Junta Consultiva.

BENEFICIO NETO DE LA COMPANIA AUMENTO 25%

Ventas de Huaweli crecen 19,50%
pese a Investigaciones de espionaje

@ Los smartphones y tablets representan el 45% de sus negocios

EL GIGANTE chino de teleco-
municaciones Huawei anunci6
un beneficio neto en alza aunque
un descenso en su actividad, en
un contexto de intensa campafia
de Estados Unidos y otros paises
contra la firma por supuesto
espionaje.

El grupo, con sede en Shen-
zhen (sur de China) y sospechoso
de espiar para eb%obierno de Pe-
kin, aument6 su Deneficio neto en
25% en 2018, a 59.300 millones
de yuanes (Eur 7.900 millones,
US$9.500 millones).

Las ventas de Huawei, en
efecto, mejoraron en un 19,5%
respecto al periodo precedente,
en gran parte impulsadas por los
smartphones y las tablets, que
representan mas del 45% de su
volumen de negocios.

Negocios

En cambio, el grupo chino ha
reducido su volumen de negocios
en su rama de infraestructuras en
1,3% en 2018, contra un alza de
2,5% el afo anterior.

Este mal indicador parcial
es la primera sefnal tangible del
impacto de la presién estadouni-
dense sobre Huawei, considerada
la empresa lider a nivel global en
la tecnologia de telecomunica-
ciones 5G, la futura generacion
de conexién ultra rdpida para
dispositivos méviles.

Pero Washington insiste en
que Pekin utiliza su influencia

Empresarios

productos tienen alta demanda./arp

sobre la empresa para espiar las
comunicaciones de los paises que
usarian la tecnologia de Huawei.

Por ello, desde el ano pasado
Estados Unidos ha aumentado la
presién sobre sus aliados para
que eviten acudir a los servicios
del grupo chino.

Sin embargo, la Casa Blanca no
ha aportado las pruebas -al me-
nos publicamente- para sustentar
las acusaciones contra Huawei.

Impacto

“Las preocupaciones en ma-
teria de seguridad tienen un
impacto sobre Huawei, ya que
cada vez mas paises imponen
restricciones al material relativo
a la red de la empresa”, analiza
Brock Silvers, director general del
gabinete Kaiyuan Capital.

El ultimo episodio provino
de parte de Londres, que aludi6

el jueves a los “nuevos riesgos”
que generaria Huawei para la
seguridad de las redes de teleco-
municaciones del Reino Unido.

“Esta campania lanzada por Esta-
dos Unidos apenas ha comenzado,
y es poco probable que se difumine
rapidamente”, segun Brock Silvers,
que alude ademas al contexto de
conflicto comercial y diplomético
entre China y Estados Unidos.

La detencion en diciembre de la
directora financiera de Huawei en
Vancouver (Canada), a solicitud de
la justicia estadounidense, supuso
un golpe para la empresa china.

Se sospecha que Meng Wan-
zhou mintié a varios bancos
para que Huawei accediera al
mercado irani entre 2009 y
2014, violando asi las sanciones
de Washington. Corre el riesgo de
ser extraditada a Estados Unidos.

Dificultades

En la publicacién este viernes
de sus resultados anuales, el gi-
gante chino de telecomunicaciones
reconocié implicitamente la exis-
tencia de dificultades, y prometi6

. hacer todo para superarlas, en un

comunicado titulado “En la adver-
sidad, un crecimiento en alza".
“Hacia el futuro haremos todo lo
que esté a nuestro alcance para sa-
cudirnos las distracciones externas,
mejorar la administracién y hacer
progresos hacia nuestros objetivos
estratégicos”, sefial6 en la nota el
lider de la firma, Guo Ping/AFP

Internexa lanza servicio para infraestructura

INTERNEXA LANZO su nuevo producto
Thunder, una plataforma Cloud de dltima
generacion para las empresas que basan su
negocio en la versatilidad de las aplicacio-
nes mas alld de la infraestructura. Esta
plataforma permite a las companias
orquestar y tomar decisiones en un
solo ecosistema, al facilitar desde una
tinica administraciéon todo el manejo
de la informacién y la toma de decision
en un escenario multinube y multiherra-
mientas seguro, confiable y flexible.

“Internexa ha sido histéri-
camente una empresa funda-
mentada en sus principios de
actuacién y su modelo cor-
porativo, reconocida en el
mercado por su confiabi-
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lidad en los clientes y para los clientes. Todas
las compaiiias que han vivido la experiencia
de nuestro servicio, asi lo resaltan, esto se con-
vierte en un gancho y gran atractivo para
los clientes potenciales; con un talento
humano y colaboradores orientados
totalmente al servicio al cliente. Un
compromiso con un cliente es una
promesa que se cumple’, afirmo
Ernesto Pardo, country manager
de Internexa.
Su premisa innovadora se
fundamenta tanto en las
empresas tradicionales
que estan migrando al
mundo digital, como
en los nuevos negocios
que basan todos sus

procesos en aplicaciones; Thunder a diferencia
de cualquier otro servicio de Cloud en el mer-
cado, fue pensado desde las aplicaciones hacia
la infraestructura, esto permite que los clientes
puedan enfocarse en el desarrollo de sus ser-
vicios de negocio y no en infraestructura sub-
yacente en tiempos de transformacion digital.

De igual manera, las compaiias podran
ejercer el control de todo el ciclo de vida
de sus aplicaciones, el despliegue de ellas

en diferentes nubes ya sea en un escenario
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hibrido o en un escenario multinube y la
orquestacion desde una tnica plataforma de
herramientas e informacién en una infinidad
de nubes, liberando a las empresas de cargas
adicionales ya sean administrativas o técnicas
con cualquiera de los diferentes proveedores
que pueda estar utilizando.



