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Negocios

‘En 10 anos habra gran oferta
en electrificacion para autos’

En lo que va corrido del afio Renault- Sofasa ha vendido 218 vehiculos eléctricos, casi el

total de los que comercializé en 2018. Este se

Julio César Galeano

AGOSTO FUE ¢l mejor mes |

del afio en ventas para el

sector automotor, de acuer- |
do con Andemos, hubo |

23.305 vehiculos nuevos en
Colombia y el incremento

fue de 8,7% con respectoal |

mismo mes del 2018.
Uno de los segmentos
que mas crecio fue el de ve-

hiculos eléctricos e hibri- |

dos con 222 unidades colo-
cadas y 190 motos eléctri-

cas. En comparaciéon con |

agosto del afo pasado,
tuvo una variacion de
372,3%, para el caso de los
carros, y de 104,3% para
las motos.

Esta tendencia respon- |
dealasintenciones del Go- | |

bierno deimpulsar tecnolo-
glaslimpiasala horade mo-
vilizarse y los beneficios es-

tablecidos para dinamizar | §
elsectory, también, al cam- |
bio de mentalidad de la so-

ciedad colombiana, que
cada vez mas vela por la
proteccion y cuidado del
medio ambiente.

Precisamente, Portafo-
lio conversé con Matthieu
Tenenbaum, presidente
de Renault-Sofasa, sobre
su estrategia para poten-
ciar, ain mas, la compra y
venta de los carros eléctri-
- cosenel pais, ylaimportan-
cia que tiene este segmen-
to parala firma.

&Qué tanto futuro tiene
el motor de combustién?
Depende a cuantos afios.
Pienso que vamos a ir poco
a poco a la electrificacion
de los vehiculos, no eléctri-
cos puros, todo tipo de elec-
trificacién, Pro Hybrid, Full
Hybrid o cualquiera de las
muchas clases, para siem-
pre bajar el nivel de consu-
mo de combustible y, a su

vez, tener vehiculos masefi- |

cientes.

En cuanto a la velocidad
de crecimiento de cada una
delas tecnologias es muy di-
ficil hacer una proyecciony
saber en qué momento
cumple el ciclo.

Sin embargo, creo que
en5o010afosvamosatener

100% de electrificacion, des- '

Matthieu Tenenbaum, presidente de Renault-Sofasa, en la celebracion de los 50 afios de 1a firma francesa en el pals. cortesia

e

de un poco de electrifica-
cion en el motor a su totali-
dad, eso me parece claro,

aunque en el futuro no se |
sabe con seguridad que pro- |

porcion habra de cada uno.

¢Cual es el principal reto
para poder mantener este

| crecimiento?

Estamos lideres hoy del
mercado, eso es una gran
responsabilidad. Todo esta
cambiando, la competen-

cia yano es la misma y hoy |

en dia los clientes quieren
cosas diferentes.

Nuestra responsabilidad
delider es estar pioneros en
las cosas, debemos estar de
primeros en las nuevas ten-
dencias que estan llegando
y lo que el mercado pide,
como es el caso de los vehi-
culos eléctricos.

CIFRAS DE
VEHICULOS
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EN COLOMBIA
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Cambiar la

idea de que
comprar un
carro eléctrico
es mas dificil, es
lo que hemos
logrado en estos
ultimos anos

Y por eso esta
creciendo

el mercado y

nuestras ventas”.

¢De qué manera se
beneficia Renault con
laley que sancioné el
Gobierno Nacional sobre
movilidad eléctrica?

Es una muy buena noti-
cia que el Gobierno tome
medidas para los vehiculos

| eléctricos, estamos pun-

teando en este segmento,
es una apuesta que la em-

gmento es una apuesta futura de la flrma

Renault bl

Evolucionando co

otros no pueden usarlo tan-
to como quisieran, y los ve-
hiculos eléctricos son una
solucion para ambos ca-
SOS.

Traer los carros es un paso
{qué mas hace falta?
Hemos empezado a tra-
bajar y pensando cuil es el
mejor modelo para los co-
lombianos trajimos el Zoe
el ano pasado, que funcio-
na muy bien, y no es solo
traer el carro, tenemos que
formar todala cadena.
Tenemos unared de con-
cesionarios que tienen el
respaldo de los vehiculos
eléctricos y, también, tra-

| bajan con los clientes para

que no tengan problema a
la hora de cargar el vehicu-
lo.

Tenemos una platafor-
ma Easy Electric Life que
cuando se compra el vehi-
culo se tiene ya la cita con
el técnico parairalacasao

| apartamento, y él mirara

como instalar un punto de
carga en el espacio.

Eso hace la vida mas facil
porque si se va a comprar
un carro y no se sabe don-
de cargarlo simplemente
no se compra. Cambiar la
idea de que comprar un ca-
rro eléctrico es mas dificil,
eslo que hemos logrado en
estos ultimos afnos y por
eso esta creciendo el mer-
cado y nuestras ventas.

¢Cudlessonlas

| expectativas de

' Renault con el carro

¢Cuadl fue la estrategia que
utilizaron en 2014, conla
llegada del Twizy, y como
se ha transformado esa
estrategia hasta hoy?
Nuestra idea era ser pio- |
neros, traer el vehiculo. Yo
puedo decir que no tenia-
mos expectativas muy cla- |

| ras, precisamente, porque |

presa tiene a nivel global |

de 2014.

En la region, para Ren-
ault, Colombia es el mas
avanzado en este mercado,
para nosotros mas apoyo es
igual a un mejor negocioya
la posibilidad de crecer, de-
sarrollar esta tecnologia y
que alcance cada vez a mas

| clientes. Tenemos un gran

desafioy esllegar con la tec-
nologia eléctrica.

| desde 2011y en el pais des- |

era un mercado que no
existia, y fue una buena
tendencia con el Twizy, y
logramos avanzar con el
Kangoo.

Mirando lo que esta pa-
sando en la sociedad co-
lombiana lo que vemos es
que hay una conciencia
por el medio ambiente
muy fuerte en el pais, hay
medidas de restricciones
en las ciudades, como el
picoy placa, algunos ven el
carro como un problema,

eléctrico en Colombia?
Elafio pasado hemos ven-

| dido 240 carros eléctricos
| enel pais, y a mitad de este
| 2019 hemos vendido 218,
| entonces vamos en un rit-

mo casi de doblar el volu-
men, espero pasar los 300
0 mas este ano.

Pienso que esta tenden-
cia va a seguir, estamos tra-
bajando para agregar oferta
en los vehiculos eléctricos,
no a corto plazo, pero si en
el futuro.

&Y anivel global
qué se viene?

Renault esun lider en Eu-
ropa, tenemos nuevos mo-
delos que van a llegar, esta-
mos lanzando en China una
Kwid eléctrica que espero
seaun éxito y estamos apos-
tando totalmente a esta tec-
nologia.?

00 600 340 2.000

vehiculos eléctricos se
vendieron en 2018.

mil vehiculos circulando
es la meta para 2030.

millones cuesta el
Twizy de Renault.

puntos de recarga particular
se venderdn para 2021.



