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Economia

Hasta junio, el pais obtuvo
ganancias en 6 de sus 13 TLC

Solo en cuatro de los tratados hubo un deterioro en la relaciones comerciales y en lo

EN EL PRIMER semestre de |
2019, Colombia mejoré en |
el grado de competitividad |

corrido del 2019 se evidencia

exportadora con sus TLC, |

de acuerdo con un informe
de Anif.
En el caso de los sectores

que tuvieron un mejor des- |
emperio en los primeros |

seis meses del afo, se desta-
caron el minero, agro, pa-
pel y plastico-caucho, y em-
peoro en el sector de quimi-
cos (importador neto).

De igual forma, el infor- |

me senala que el pais regis-
troé ganancias comerciales
en seis de los trece TLC fir-
mados (Estados Unidos,
EFTA, Union Europea, Co-
rea, Panama e Israel, aun-

que los dos ultimos no es- |

tan vigentes) y presento de-
terioro en cuatro (CAN, Chi-
le, Canada y Mercosur). En
los tres restantes (Costa
Rica, T. Norte y G3) se man-
tuvo estable.

LOS DESTACADOS

Tres Tratados de Libre
Comercio, representan el
47%delas exportaciones to-
tales del pais: el TLC de Co-
lombia con Estados Unidos
(US$11.000 millones anua-
les), la Unién Europea
(US$5.000 millones) y la
CAN (US$3.500 millones).

Deigual manera, Estados
Unidos (US$13.300 millo-
nes), la Unién Europea
(US$8.100 millones) y el G3
(US$4.000 millones) son
los principales proveedo-
res del pais , explicando el
48% de las importaciones.

‘Deacuerdo conlainvesti-
gacion, los TLC con Costa
Rica y Triangulo del Norte
(Guatemala, Honduras y El
Salvador) obtuvieron el ma-
yor potencial exportador
para Colombia, pero a pe-
sar de ello, el volumen de
comercio con estos paises
sigue siendo muy reducido
y se limita a ventas de exce-
dentes.

Aestosdos tratados les si-
guio de la Comunidad Andi-
na, conunamejoraen el po-
tencial exportador de un
ano atras.

El TLC con Estados Uni-
dos tuvo un balance expor-
tador positivo como conse-
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cuencia de la mayor provi-
sion de plastico-caucho a
ese pais por efectos de la
guerra comercial con Chi-
na.

Chile, el pais tuvo un retro-
ceso, conla pérdida de com-
petitividad exportadora en
los sectores industriales de
quimicos y vehiculos, com-
pensada en parte por ma-
yor competitividad en el
sector metalargico.

El TLC con el G3 mantu-
vo su potencial exportador,
pero el del EFTA mostro
una competitividad expor-
tadora mejora respecto al
ano pasadoy los productos
mineros, alimenticios y refi-
nados del petréleo con ma-

yor penetracion se dieron
en ese mercado.

El balance de aprovecha- |

miento de los TLC en el pri-

| mersemestre de 2019 mejo-
En el caso del TLC con |

ro levemente frente a un
ano atras. Sin embargo,
existen unos faltantes ex-

. portadores de al menos

US$20.000 millones (fren-
te al ano pico de 2013) y se
mantienen los retos en ma-
teria de diversificacion.
Ademas, los mayores
riesgos comerciales siguen
presentes en los sectores de
agro-industria, y para hacer
un mejor aprovechamiento
de los TLC se debera avan-
zar en reformas estructura-
les para ganar en competiti-
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' ‘HAY MUCHO POR HACER’

De acuerdo con la direc-

torade laCamarade Comer-

cio Colombo Americana
(AmCham Colombia), Ma-

| ria Claudia Lacouture, aun-

| que el aprovechamiento

del TLC con Colombia se
destaca frente a los demas

Julio crecieron 4,5%, atn
hay mucho por hacer.

“En aprovechamiento
del TLC con Estados Uni-
dos atin hay mucho cami-
no por recorrer. Es un mer-
cado que tiene muchas
oportunidades y para lle-
gar a él las empresas deben
tener a las exportaciones
como un plan estratégico,
dejar de vender exceden-
tes, adecuarse alas tenden-
cias y necesidades del con-
sumidor para ofrecer los
productos y servicios de
manera oportuna y no de-
pender solo de una tasa de
cambio favorable”, explico
la directiva.

Las exportaciones colom-
bianas hacia EE. UU. fueron
de US$6.850,1 millones en-
tre enero y julio de 2019 y
fueron impulsadas por el
sector minero energético,
que crecio 7,56%, alcanzan-
do cifras de US$4.026,4 mi-
llones en los primeros seis
meses del 2019,

“Latension comercial en-
tre China y Estados Unidos
también ofrece oportunida-
des que los empresarios
pueden aprovechar”, agre-
g0 Lacouture.

Los principales produc-
tos que participaron en las
exportaciones durante los

. primeros seis meses del afio

fueron café, té y yerba mate
en 40,4% (US$ 645,7 millo-

. nes), seguido del sector flo-

ricultor con un 34,2% (US$

| 547,0 millones).

que tiene el pais, y las ex- |
portaciones entre eneroy |

Los principales estados
destino de las exportacio-
nes colombianas son Texas
(US$ 2.336,7 millones), Flo-
rida (US$ 1.570,7 millones)
y California, donde si bien
cayeron las exportaciones
en 32,8%, continua siendo
parte del top 3 con
US$1.439,8 millones. @
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Secretarla de Educacién

EDICTO:

Nombre del fallecido SARA AMIRA ALBAN ASTUDILLO quien en vida
se identificé con la C.C. No.31.961.428 de Cali (Valle) quienes se
crean con derecho a reclamar las prestaciones sociales del
funcionario fallecido el 02/08/2019 deben presentarse en la
Secretaria de Educacion Municipal de Cali, CAM Torre Alcaldia Piso 8°,
dentro de los Quince (15) dias contados a partir de la fijacién del
primer edicto. Atentamente LUZ ELENA AZCARATE SINISTERRA,
Secretaria de Educacién Municipal de Santiago de Cali.

Santiago de Cali, Septiembre 27 de 2019

“Tecnologia y experiencia Chilena
para el campo Colombiano”
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pais.

ime como nuevo gerente general,

ergio Comparini asumio a partir de Julio el cargo
de gerente general de Anasac Colombia, con el
proposito de potenciar el desarrollo de la
compaiia y cumplir con los objetivos de la empresa en el

Comparini es ingeniero agronomo de la Pontificia
Universidad Catolica de Valparaiso, Chile y tiene mas de
25 anos de trayectoria en distintos paises / mercados. Se
desempefio en importantes cargos de las divisiones
Proteccion de Cultivos en la empresa Bayer en Chile y
Alemania. Trabajo en la Division Agro en Anasac Chile
como gerente de Marketing y Desarrollo y en la compaia
Gowan en EE UU y Colombia, donde ocup6 el cargo de
gerente de negocios para Sudamérica desde el 2012.

www.anasac.co




