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“Nuestros proximos proyectos
seran en Bogota y Barranquilla”

ENERGIA. PARA EL CIERRE
DE ESTE ANO, ZIKLO SOLAR
PREVE INGRESOS DE $7.000
MILLONES Y PARA 2020
ESPERA DUPLICAR ESTA
CIFRA TRAS CULMINAR

LOS PROYECTOS QUE
TIENE PENDIENTES

BOGOTA

A pesar de que la regulacién
sobre las energias renovables y
laautogeneracién sedemoréen
el pais, varios proyectos ya em-
piezan a tomar fuerza y el Go-
bierno apuesta porque la mayor
partedelanuevacapacidad pro-
venga de la energia solar.

LR hablé con Andrés Pérez y
Tomés Vélez, socios fundadores
de Ziklo Solar, empresa dedica-
daalsuministroeinstalacién de
sistemas de generacion eilumi-
naciénsolar, sobrelosretos que
hay en el sectory los proyectos
de la compaiiia.

/Cuéles son las lineas de ne-
gocio que maneja actualmente
la compaiiia?

Vélez (V): Nosotros tenemos
dos lineas de negocio, una es la
de iluminacién solar led donde
somos lideres en Antioquia y
una segunda linea que es la de
autogeneracion en hogar y en
industria. La linea de ilumina-
cibncomenzo en el sector priva-
do, pero ya estamos llegando a
unos niveles en donde estamos
cumpliendo con normas de via
publica. Ademas, hemos sido
de los pioneros conectando es-
tos proyectos y fruto de esto ha
sido nuestra unién con un gran
jugador en el mercado de ener-
gias renovables no convencio-
nales en Antioquia, para aten-
der la linea de los hogares.

;Dénde tienen presencia?

Pérez (P): Nosotros en este
momento somos muy fuertes
en Antioquia que es donde na-
ci6 la empresa y estamos aten-
diendo a cerca de 19 munici-
pios en la zona. Ademaés,
estamos incursionando ahora
en la Costa Atlantica, en Ba-

rranquilla, y en Bogota en ge-
neracién solar.

Eniluminacién ya comenza-
mos y somos muy fuertes en la
regionde Antioquia, en munici-
pios cercanosal Valle de Aburra,
vyahemosdisefiadoy suminis-
trado los proyectos con unas
grandes vias tanto en Pasto
como en Barranquillayestamos
disefiando una en Bogota. Pero
nuestro interés mas grande es
seguir creciendo en estas dos
ciudades.

;Cudl es la relacion que tie-
nen con EPM?

(V): Hemos encontrado en
ellos una gran oportunidad,
EPM es una empresa que esta
trabajando también en pro del
medio ambiente y viene incur-
sionando muy fuerte en el tema
de energias limpias. Puntual-
mente, hoy tenemos la mayor

TECNOLOGIA. TENDRAN UN PRECIO DE HASTA $1 MILLON

HP presento dos productos que
ahorran 60% costos de impresion

BOGOTA

HP quiere ganar mercado
con dos nuevos productos que
esperan ahorrary generar mas
eficiencia a los clientes. Las
impresoras son Smart Tank
para impresiones a color, que
controlay mantiene los niveles
de tinta por los tanques de tin-
ta incorporados y un sensor
automatico que identifica la

capacidad del consumible, im-
primiendo 12.000 paginas en
negro y 8.000 a color con un
ahorro de 4% por hoja.

Por otro lado, la compaiiia
que cuenta con 45% del merca-
dodeimpresoras,lanzd Nevers-
top Laser, que va dirigida a las
necesidades de microempresa-
rios, Pyme y profesionales in-
dependientes, pues reduce los

Pierre Ancines/LR
Andrés Pérez Espinosa y Tomas Vélez Ordoriez, co- fundadores de Zik-
lo Solar, hablaron sobre los retos de la energia solar en el pais

cantidad de proyectos inscritos
ante EPM y venimos haciendo
un esfuerzo eninscribira todos
nuestros clientes de autogene-
racion para que ellos queden
efectivamente conectados al
operador de red y puedan estar
vendiendo sus excedentes. No-
sotros fuimos de los pioneros
eninstalar estos proyectos alos
operadores dered y en realidad
ellos siempre han estado dis-
puestosamejorar sus procesos.
Ahora queremos llegar con
nuestraslineasdenegocioaBo-
gota y esperamos poder lograr
una relacién con Codensa.

;De qué se trata la alianza
conDaviviendayBancolombia?

(P): Esta alianza es muy im-
portante porque se trata de un
leasing financiero. Estos dos
bancos tienen dos segmentos
divididos, Pyme y grandes em-

costos de impresion por pagina
hasta 60% con tecnologia laser.
Ademas, viene con un siste-
ma (ue recarga con una jerin-
ga que permite imprimir hasta
2.500 paginas. Las impresoras
estarandisponibles desde octu-
bre y tendran un valor de entre
$699.000y $1 millén.

—  LAURA NEGRA MARCIALES

Alejandro
Castaneda

“Para estas instalaciones es
importante tener en cuenta
la Resolucion 030 de la
Creg, que establece los
procedimientos para que
se puedan conectar a los
sistemas de distribucién”.
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MEGAVATIOS ES LA CAPACIDAD
INSTALADA DE LA EMPRESA EN
2019. ADEMAS, ENTREGARAN
UN PROYECTO DE 415 KW.

ww.larepublica.co

presas y buscamos que el mer-
cado en industria conozca esta
alternativayquelogre entender
que el activo esta en capacidad
depagarelvalordel canon men-
sual, y adicionalmente, al ser
leasing con opcién de compra
irrevocable, todoslos beneficios
tributarios se pueden trasladar
al locatario del leasing.

,Qué proyectos tienen pen-
dientes para finalizar el afio?

(V): Para el cierre de este afio
esperamos llegar aproximada-
mente a2 MW instalados ya ge-
nerando en la linea de autoge-
neraciéon, estos 2 MW hacen
parte de toda la historia de Zyk-
lo Solar. Estamos trabajando en
proyectos que nos ayuden a lle-
gar a estameta, uno de estos es
Agrofrut, un proyecto que esta
cerca de los 415 KW en el mu-
nicipio de La Estrella, Antio-
quia. Este proyecto esta entre
los 10 mas grandes instalados
en toda Colombia y es un pro-
yectodel cual nos sentimos muy
orgullosos. Adicional a este, es-
tamos trabajando con mas em-
presas con cerca de 140 KW.
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—  MARIA ALEJANDRA RUIZ RICO
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Lenovo entra el
negocio de
software y lanzara
tecnologia
ThinkShield

BOGOTA

La marca de computadores
Lenovo decidi6 entrar al nego-
cio de software con el lanza-
miento de su nueva tecnolo-
gia ThinkShield, para
respaldar los productos Think
v de esta manera asegurar da-
tos y conexiones para la linea
de las empresas

Esta incursion se da anali-
zando el crecimiento del mer-
cado de software en 2018 de
mas de 18% y con el lanza-
miento a nivel local esperan
serungran protagonistadeun
negocio que el afio pasado lo-
gro ventas por $8,9 billones,
segln el ultimo estudio reali-
zado por Fedesoft.

Segun informacion de la
compaiiia “este software esuno
de los pioneros dentro de la
nuevaunidad de negocio, pues
segin un reciente estudio de
Verizon en materia de seguri-
dad, se encontr6 que 68% delas
organizaciones solo se perca-
t6 de haber sufrido una vulne-
rabilidad meses después del
incidente, 73% fue perpetrado
por personas externas a la or-
ganizacion y 76% fue motiva-
do por razones econ6micas,
causando dafios ala empresa”.

Latendenciaacuidarlosda-
tos también es un negocio cre-
ciente en Colombia, ya que las
empresas se han dado cuenta
que este es uno de sus activos
mas valiosos.

“Por eso es que estamos tra-
bajando a través de Thin-
kShield para asegurar que las
personas y empresas trabajen
en entornos protegidos donde
se cubren los dispositivos, la
informacion, la conectividad y
la identidad de los usuarios”,
concluyé Fernando Jiménez,
4P Software Manager LAS.

" LILIAN MARINO ESPINOSA

Marino
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BILLONES MUEVE EL NEGOCIO DE
SOFTWARE EN COLOMBIA Y EN EL
MUNDO CRECE A RITMOS
SUPERIORES A 18%,

HP

Impresora Ne-
ver Stop Laser
con tanque de
téner.



