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BANCOS

CredibanCo le apuesta al
pago con cédigos QR

La Republica

Con el fin de promover y masificar los pagos
digitales en Colombia, CredibanCo, cuyo
presidente es Gustavo Leafio, ha venido
habilitando la aceptacion de pagos con cédigo
QR. Segun sus cifras, hoy mas de 149.000
datafonos se encuentran habilitados para
generar QR Dinamicos, y se han habilitado mas
de 86.000 puntos de acceso con QR estdtico a
través de habladores y kit digitales. También
cuentan con unas billeteras habilitadas para
recibir pagos en los bancos principales. (sas)

SEGUROS

Positiva amplia cobertura
de su seguro exequial

Positiva Compafila de Seguros

Positiva Compafila de Seguros, bajo la direccion
de Francisco Salazar, anuncié que hizo posible
incluir dentro del seguro exequial no solo a los
familiares directos sino a un grupo ampliado de
personas para que la cobertura sea mayor,
llegando incluso hasta una asistencia exequial
para la mascota, que ya es considerado un
miembro mas de la familia. “Hemos disefiado un
producto innovador, acorde con las necesidades
actuales de los clientes”, indicé Jorge Pinilla,
vicepresidente de negocios de la compafiia. (sas)

BOLSAS

El oro registra mayor alza
mensual en cuatro afos

Los precios del oro subieron el viernes y
registraron su mayor ganancia mensual desde
febrero de 2016, ya que el impacto cada vez
mas grave de la pandemia del covid-19 en la
economia estadounidense debilitaba al délar,
llevando a los inversionistas a tomar refugio en
el lingote. En la jornada de ayer, los precios del
metal alcanzaron un méximo histérico de
US5$1.980,57 y acumularon un aumento del 10%
en julio. Por su parte, la plata subié un 2,8%,
llegando a los US524,08 la onza. (sas)

SERGIO MESA SALDARRIAGA
Liquidador

En cumplimiento de los dispuesto enel Articulo 232 del Cédigo de Comercio, la sociedad
CORTEJARENA S.A.S. EN LIQUIDACION, identificada con el NIT 900.569.267 - 7
informa a sus acreedores que se encuentra en estado de Liquidacion

“Hemos vendido unos
800 datafonos en
cerca de tres meses”

BANCOS. LA FINTECH

BOLD LANZC AL MERCADO
ESTOS DISPOSITIVOS
DURANTE LA CUARENTENA,
Y ACTUALMENTE RECIBEN
TARJETAS DEBITOY
DE CREDITO DE VISA
Y MASTERCARD

BOGOTA

En medio de la incertidum-
bre y los desafios que ha gene-
rado la pandemia, la fintech
Bold lanz6 durante esta coyun-
turaundatafono asequible para
que medianos y pequefios co-
mercios puedan recibir pagos
con tarjeta débito y de crédito.

José Fernando Vélez, CEO de
Bold, sefial6 que el producto ha
tenidounabuenaacogiday que
ya han superado las metas.

+Cuanto tiempo llevan con
este producto en el mercado?

Venimos trabajando en este
proyecto desde hace aproxima-
damente un afio y salimos al
mercado hace cercade tresme-
ses, en medio dela cuarentena.
Al principio estuvimos un poco
cautos, pero lo que hemos vis-
to es que la coyuntura ha cau-
sadoque el efectivosevuelvaun
dolor para la gente y que estén
buscando pagar mas con sus
tarjetas, ya sea a través de me-
dios digitales o a través de da-
tafonos. Noshaido muybien, ya
hemos vendido unos 800 data-
fonosentresmesesyhemossu-
perado las metas que teniamos
presupuestadas.

;Cuanto cuesta el datafono?

En este momento lo estamos
vendiendoa $99.000a cualquier
persona de cualquier industria.
No cobramos por el alquiler del
aparato, sino que unapersonalo
compray ya es duefia.

+Como es el procedimiento
para adquirir el dispositive?

Nospuedencontactaratravés
de nuestra pagina web. Les llega
un mail para bajar la aplicacion,
al descargar el app se hace el re-
gistroyahilesmandamosunlink
de cobro para que compre el da-
tafono. Si es en Bogota, el apara-
toles llega en siete dias.

:Con qué requisitos debe
cumplir quien adquiera el da-
tafono?

Tiene que tener una cuenta.
Siespersonanatural, unacuen-
taatitulopersonal, que también
puede seren Nequi o en Davipla-
ta. Los requisitos son minimos,
simplemente la cédula, los da-
tos personales y datos del ne-
gocio. Antes, paraquelas perso-
nas adquirieran un datafono,
tenian que llenar mas o menos
120 datos en un hoja impresay

Erick Rincén

Presidente de Colombia Fintech

“Desde Colombia Fintech estamos
convencidos de toda la oportunidad que

tiene para el desarrollo de la tecnologia
financiera la integracion entre la industria
financiera tradicional y las fintech”.

Bold

José Fernando Vélez, CEO de Bold, indicé que la fintech vende cada

datafono en $99.000.
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escanearla. Aqui se hace dema-
nera digital y son mas o menos
23 datos los que hay que dar.

;Cuantos datifonos esperan
entregar en el corto plazo?

Paraagostode 2021 tenemos
la meta de vender 20.000 data-
fonos.

+Como son los cobros de co-
misién por cada transaccion
que se hace en el dispositivo?

Lostenemos divididos en dos
planes. El primer plan es para
personas naturales, es de 5% e
incluye la comision de Bold; 1a
€comision queanosotros nos co-
bra nuestro banco, que es Ban-
co de Occidente; el 4x1.000 y las
retenciones de ley. Ademas, in-
cluye un retiro semanal.

Para personasjuridicas tene-
mos otro plan. Como las empre-
sas si pueden reducir de estas
retenciones, es de 2,6% mas

$400 por transaccion exitosa.
Nosdiferenciamosenquenote-
nemos cobros sorpresa.

;Reciben tarjetas de cual-
quier banco y franquicia?

En este momento recibimos
tarjetadébitoy crédito naciona-
les e internacionales de Visa y
de Mastercard. Ya estamos sa-
cando las certificaciones para
American Expressy estamos tra-
bajando en las de tarjeta Tuya,
que dentro de muy poco la ten-
dremos, y en las de Codensa.

¢Cualessonlosbeneficios de
adquirir el datafono?

El beneficio mas grande es
que el comercio va a dejar de
perder ventas pornorecibir tar-
jeta. El segundo es que nuestro
servicio es lo mas facil posible
de usar, y asi lo hacemos para
que los comercios se dediquen
aloqueverdaderamente impor-
ta, que es a vendery no a traba-
jos administrativos.
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