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Cerro Matoso entrego
370 hectareas de tierra

La Repablica

Cerro Matoso, empresa que lidera Ricardo
Gaviria, entregé en calidad de donacién 370
hectareas de tierra de propiedad colectiva a
siete comunidades, seis Cabildos Indigenas de
la comunidad Zent y a la comunidad Bocas de
Uré. De esta accion se benefician hoy 705
familias, impactando positivamente a las
comunidades en su acceso al territorio, a la
autonomia alimentaria y al fortalecimiento. mary

TURISMO

On Vacation hace alianza
con Bureau Veritas

" Onvacation

Con el objetivo de salvaguardar el bienestar de
viajeros, equipo de trabajo y la comunidad en
general, On Vacation, compafia que preside
Laura Muiioz, anuncié un acuerdo con la
empresa Bureau Veritas, para realizar una
meticulosa evaluacion de bioseguridad en los
hoteles e instalaciones de la cadena hotelera.
Esto, ante la futura reactivacion del sector
turistico luego de la pandemia. (mar)

COMERCIO

Miguel Caballero hizo
donaciéon de mercados

¥ B

Miguel Caballero

Desde la declaratoria del aislamiento preventi-
vo, la compafiiia Miguel Caballero ha entregado
mas de 2.000 mercados con alimentos de la
canasta basica a familias vulnerables en Bogota,
Cali y Monteria. La meta de la empresa es poder
entregar 3.000 mercados en el marco de la crisis
del covid-19 en varias zonas del pais, meta que
el presidente de la compariia, Miguel Caballe-
ro, prevé alcanzar en los proximos dias. (MAR)

“Este ano no se llegaria
a los 15 millones de
espectadores en cine”

INDUSTRIA. EN 2019 LA
ASISTENCIA A LAS SALAS DE
CINE LLEGO A 73 MILLONES
DE ESPECTADORES, UNA
CIFRA RECORD. ESTA
SEMANA, CINE COLOMBIA
INICIA UNA PRUEBA PILGTO
EN SALAS DE BOGOTA

BOGOTA
El 14 de marzo Cine Colom-
bia anunci6 que cerraba sus sa-
las para proteger a sus clientes
y empleados. Luego de mas de
tres meses sin operar, la situa-
cion de la empresa es dificil, al
igual quelaindustria, pues este
afio dejarian de asistir cerca de
63 millones de espectadores.
Asi lo expreso Munir Falah,
presidente de la empresa,
quien también habl6 sobre los
productos que han lanzado por
peticion delos clientes comoel
Autocine en Unicentro, la pla-
taforma digital Cineco/Plus y
los domicilios.

;Financieramente como esti
la empresa?

Cerramos el 14 demarzo, fui-
mos la primera empresa en ha-
cerlo en el pais. Fue una deci-
sion acertada, porque ninguno
de los empleados se contagio.
Financieramente es una situa-
cién muy dificil. Tenemos cos-
tos fijos muy elevados y no fun-
cionamos. Afortunadamente,
teniamos un cupo de crédito
quelohemos utilizado, perotie-
ne un limite.

+Cuantosclientes dejaron de
visitar las salas durante estos
tres meses?

Normalmente, atendemos a
alrededor de 2,7 millones en
promedio por mes, estimamos
que en tres meses hemos deja-
do de atender mas de siete mi-
llones de espectadores en
nuestras salas.

Camilo Angel
Gerente de Unicentro

“Cuando se hace la
compra también se hace la
orden de crispetas o
combos que desee. Se
tienen en cuenta todos los
protocolos de
bioseguridad”.

;Qué tan importante es mi-
tad de afio teniendo en cuenta
que grandes producciones sa-
len en esta temporada?

Junio, julio y parte de agos-
toson delos mejores meses del
afio. En ese periodo podiamos
atender a nueve millones de
espectadores. Es decir, el pro-
medio de 2,7 millones, sube a
tres millones. Enero, junio, ju-
lioy agosto sonlos mejores me-
ses del afio.

+Como serd el impacto en la
industria?

La proyeccion de la indus-
tria era crecer 5% en 2020, lue-
go de un 2019 récord con 73
millones de espectadores. Es
decir, este afio esperabamos 77
millones de personas enlas sa-
las. Con la situacién, este afio
no se llegaria a 15 millones de
espectadores.

Varios sectores se han reac-
tivado ;qué se ha discutido con
el Gobierno para que los cines
vuelvan a operar?

Paranosotros esunpocomas
complejo. Fuimos de los prime-
TOS en cerrar, pero seremos de
los altimos en abrir. No hay un
panorama claro de cuando rea-
brir, porque no solo es la auto-
rizacion del Gobierno, sino que
existen otras variables que nos
preocupan, como la disminu-
cion del aforo de cada sala. En
este momento montamos un
protocolo enunode loscomple-
jos de Bogota y esta semana ha-
remos las pruebas.

+Con que porcentaje de afo-
roseriarentable paralasempre-
sas? En otros sectores se ha
dado permiso con 30%

Con un aforo de ese nivel,
lo mas seguro es que va a tra-

erpérdidas, porque nuestros

costos son bastante altos y
se requiere un nimero de
espectador es mas alto

g

Siganos en:
www.larepublica.co
Con el informe sobre as
183 obreas de vias terda-
rias que se reactivardn.

parallegar a un punto de equi-
librio.

JCuantos domicilios estan
haciendo?

Varia mucho. Despachamos
diariamente entre 100y 600do-
micilios, dependiendo del dia
de la semana. Los domicilios
fueron una solicitud de los
clientes, 35% delos pedidos son
de crispeta dulce o salada.

¢iCuantas personas han in-
gresado a Cineco/Plus?

Arrancamos muy bien. Enla
plataforma se pueden hacer
dos cosas, arrendar o comprar
la pelicula. En este momento,
hemos tenido mas de 2.000
transacciones, 75% es renta y
25% es compra.

£ Como va el proyecto del au-
tocine?

El autocine tiene una capa-
cidad para 102 carros y tiene lo
altimo en tecnologia en pro-
yectores digitales. Ya estd ter-
minado y solo falta el permiso
de la Alcaldia. Contemplamos
abrir dos mas en Bogota, uno
en Caliy otro en Medellin, esos
serian todos.

Sedicequelaindustriahaes-
tado golpeada porel auge de pla-
taformas jcon el covid se ases-
tar otro golpe?

Siunamiralatrayectoria de
hace 10 afios, el mercado era
de 20 millones de boletas ven-
didas, hemos crecido mucho.
Durante el covid, las salas es-
tan cerradas, no nos podemos
comparar. El cine es un pro-
ducto que es dificilmente re-
emplazable.

JOSE GONZALEZ BELL
Jjgonzalez@larepublicacom.co

Munir Falah,
presidente de
Cine
Colombia.
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