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" LAMEJOR IMPRESION

El coronavirus puso ‘patas arriba’ a muchas empresas. Print3d Colombia no fue la
excepcion. Sin embargo, logrd ayudar en la crisis y mantenerse a flote.

Con el apoyo
de médicos, 5
esta empresa
fabrica partes
intercambiables
de las UCIS

que escasean
en medio de
la pandemia.

n semanas, esta
empresa de dis-
tribucién - de
impresoras y es-
caneres 3D pasé
de venderles a instituciones y em-
presas a fabricar partes de un
solo uso de Unidades de Cuidados
Intensivos (Ucis), en alianza con
Ecopetrol, para donar a centros
médicos. Un cambio que les
permitié seguir fun-
cionando y de
paso ayudar.

Esta historia co-
menz6 7 afios atras
por cuenta de una

idea arriesgada,
para la que no
habia dinero.
Corria

0.26.2020

2013 y la impresién 3D no se habia
popularizado. Jaime Bermudez vio
todo este potencial y se arriesgé a
crear una empresa. “Yo vi que ese
era el futuro”, cuenta el empresario.
Asi empez6 Print3d Colombia,
hoy una de las mayores distribui-
doras de equipos de impresién y es-
caner en tres dimensiones.
Bermidez realizaba su practica

: profesional en Bogot4, ciudad a la

que llegé siguiendo su suefio de tra-
bajar como ingeniero financiero. Su
desilusién fue grande, al ver que
esa no era realmente su vocacion.

Por esos dias conocié una impre-
sora 3D y vio potencial en esta ma-
quina. Se devolvi6 a Bucaramanga,
su tierra, a seguir trabajando en
una entidad financiera. Pero ya lle-
vaba la idea que se convirti6 en ne-
gocio a finales de 2013.

“Les escribi a varias empre-
sas que fabricaban estas maqui-
nas preguntandoles si necesitaban

un distribuidor

Cada paciente
requiere el uso
de una nueva
valvula del
tipo venturi,
haciendo clave
esta pieza en
la atencion.

en Colombia. Lo sorprendente es
que me respondieron que si”, re-
lata Bermudez. Con algo menos
de $200.000 constituy6 la empresa
en agosto y hasta diciembre hizo la
primera y tnica venta de un equipo
ese afio.

Sin capital, Bermidez pedia a
sus clientes un adelanto de 50% y
el restante lo ponia de sus ahorros.

En el afio 2014, con un empleo
fijo y estable, Bermidez empez6
a ampliar su ntimero de clientes
hasta que la empresa tuvo sufi-
cientes ingresos como para cubrir
su salario y requerir su trabajo de
tiempo completo.

Desde entonces el crecimiento
de la empresa ha sido exponencial
vigencia tras vigencia. La tecnolo-
gia ha avanzado muchisimo y se ha
hecho mas asequible. Al equipo se
han sumado dos socios, Sergio Diaz
y Diego Téllez. Ademads, ya han cre-
cido y contratado 3 empleados que
asisten a los socios.
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_Un cambio de planes

El crecimiento organizado que ha-
bian tenido cambi6 con la llegada
del coronavirus. Al ver que se tra-
taba de una situacién extraordina-
ria, el fundador de la empresa se
prepard v desde antes de la llegada
de la cuarentena mandé a todos
sus colaboradores a teletrabajo y

asi continuaron a media marcha
hasta inicios de abril.

“Como estabamos en una baja
de trabajo, aprovechamos para ver
en qué podiamos ayudar”, cuenta
Bermudez. Sumadre, enfermera de
profesion, le conté que en las uni-
dades de cuidados intensivos empe-
zaban a escasear insumos como las
vélvulas venturi o las valvulas uni-
direccionales. “Me pregunt6 que si
nosotros podiamos hacerlas y le dije
que si”, recuerda Bermudez.

“Hice un trino diciendo que si
algun centro médico llegaba a ne-
cesitar este tipo de valvulas nos
contactaran, que nosotros las po-
diamos fabricar. Yo no esperaba que
tuviera tanto impacto”, confiesa.

Ese fue el inicio de una labor ti-
tanica. “En dos semanas teniamos
ya una véalvula disefiada y en prue-
bas en centros médicos”, cuenta
Bermudez. Con la experiencia ad-
quirida en una de sus unidades de
negocio (Medical 3D) y con aseso-
ria de médicos empezaron a hacer
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pruebas y mejoras en los modelos.

“Nos contactaron de Ecopetrol y
una de sus filiales, Esenttia. Ellos
ponen los recursos para la fabrica-
cion de 350.000 caretas de protec-
cién, 8.000 valvulas venturi, 4.000
vélvulas unidireccionales y 2.000
tapones. Nosotros ponemos nues-
tro conocimiento y trabajo”, explica
el gerente de la empresa. Bermudez
cuenta que “no nos hemos lucrado
con el dinero de Ecopetrol,
pero hemos ganado clien-
tes y publicidad”.

De tener una reduc-*
cion en el trabajo, la em-
presa tuvo que contratar
a ultima hora a cerca de
10 personas para lograr
cumplir con todo.

Estas partes que im-
primen irdn a centros mé-
dicos de Cundinamarca, Amazonas
y Santander. Si bien estos se en-
cuentran en este momento en
aprobacién por parte del Invima,

Bermudez confia en que seran

aprobados en los préoximos dias,
pues han contado todo el tiempo
con asesoria de especialistas.

A Jaime Bermiudez no le
gusta especialmente la palabra

T

De izquierda
a derecha:
Jaime
Bermudez
(fundador),
Sergio Diaz
y Diego
Téllez
(socios)

de Print3d
Colombia.

GRACIAS A LA
ASESORIA DE
MEDICOS, HAN
DESARROLLADO
EN TIEMPO
RECORD ESTAS
PARTES.

‘reinvencién’, pero admite que
fue lo que hicieron para afrontar
la crisis. Esta flexibilidad es po-
sible gracias a que son una em-
presa pequena. :

Para Bermtdez una de las lec-
ciones que deja este momento es
que se puede ser autosuficiente.
“Mientras llegan los equipos de

- afuera, aqui los podemos hacer

de excelente calidad y a mejo-
res precios. El pais
debe ser més auto-
nomo, porque aqui
_hay talento y ca-
pacidad”, argu-
menta el creador de
Print3d Colombia.
En el futuro po-
dria darse un cam-
bio: en lugar de
) sacar la materia
prima de China, hacer las pie-
zas en Europa y ensamblar en
Colombia, todo este proceso se po-
dria hacer en el pais, reduciendo

“tiempos y costos de los productos.

Es la aspiracion de esta empresa.

Aungque el coronavirus ha puesto
a la economia y la salud contra
las cuerdas, también ha sacado lo
mejor: creatividad y solidaridad. i




