INDUSTRIA. EMPRESARIOS CONFIAN EN LA ESTABILIDAD

Argos, Tecnoglass y
Ecopetrol, le apuestan al
mercado estadounidense

BOGOTA

Los meses previos a las elec-
ciones presidenciales de cual-
quier pais suelen ser un perio-
dodeincertidumbre econémica,
las empresas esperan el resul-
tadodelas votaciones parahacer
planes deinversién o expansion,
sinembargo Estados Unidos pa-
rece ser la excepcion ala regla,
al menos para las empresas
colombianas con presencia en
este pais.

Sobre las elecciones, Juan
Esteban Calle, presidente de Ce-
mentos Argos, empresa colom-
biana con mayor participacion
en esa economia, expreso, que
“unas delas mayores fortalezas
y atractivos de Estados Unidos
sonlaestabilidad de susinstitu-
cionesy el clima de negocios. In-
dependientemente de quien sea
elegido como nuevo presidente,
elpaisvaaseguirsiendoel mer-
cado mas apetecido del mundo
en la industria cementera™.

La historia de la cementera y
concreteraen Estados Unidos se
remonta a la década de los 60
cuando empezo6 con la exporta-
cion de cementodesde Colombia
a Texas, donde se posiciono
como la cuarta cementera mas
grande de Estados Unidosyla se-
gundaconcreteraenelmercado.

En 2005, con la reorganiza-
cion estratégica de la compafiia
en Colombia, incursioné en el
mercadonorteamericano conla
adquisicion de Southern Star
Concretey Concrete Express. Lue-
g0, en 2006, adquirio Ready Mi-

xed Concrete Company e invirtio
en facilidades portuarias en
Houston, Texas, Savannah,
Georgiay Wilmington, Carolina
del Norte. En 2007, se sumaron
dos compafiias mas Santee
Ready-Mix y Consort Concrete.

Actualmente la inversion de
Cemargos llega a US$3.000 mi-
llones, ademasel paisrepresen-
ta60% de los ingresos y del ebit-
da de la compafiia.

Otra empresa con gran acti-
vidaden Estados Unidos es Tec-
noglass, empresa liderada por
Christian Daes, quien también
confia en la economia del pais.
“Estados Unidosesun paisdon-
delapoliticajuega un papel im-
portante hasta cierto momento,
después de las elecciones se
pasa la pagina y sigue crecien-
do, no importa el resultado de
las elecciones en su economia”.

Las ventas de la compafiia
0N 90% enterritorio estadouni-
dense, y en el pais genera apro-
ximadamente US$400 millo-
nes. Daes afirmo que si bien no
hay planes concretos que pueda
revelar, seguiran su expansion
en Estados Unidos.

Otro ejemplo es Ecopetrol, 1a
estatal colombiana tiene gran-
desnegocios en Estados Unidos
con su socio Oxy hace explora-
ciony produccion enyacimien-
tos no convencionalesalos cua-
les le tiene una apuesta
importantey confia enla estabi-
lidad del proyecto.

LINA VARGAS VEGA.
@YargasVega20

PRINCIPALES PRODUCTOS DE EXPORTACION UNA DECADA

Cifras en millones de délares

Puertas, ventanas
¥ SUS Marcos

e

Extractos y
esencias de café

| B

ALGUNAS EMPRESAS
QUE DESTACAN

'b ARGOS

= Inversiones desde 2005

USS$3.000 millones

= Estados Unidos
representa 60%
de los ingresos y
del ebitda de la
compania

e 8 &
« 2.814 empleados ' ' '

Juan Esteban Calle

Tubos para la extracdén
de petrdleo 0 gas I 1593

 Pnonescotos, gaoq e
largos, de peto I 101,5

" Paasyhosasd g o0 e
vidrio colado o laminado |92,6

Las demds partes de
aviones o helicopieros |53

Filetes de tilapia
fresco 0 refrigerado I 50

TECNOGLESS

*90% de sus
Ventas son en
Estados Unidos

eVentas al afio

US$400 millones

f‘—'ﬁ'ROL

* Inversion de US$1.500 millones

en Estados Unidos r

® 28% de la inversion
esta en el extranjero

Fuente: Agros, Tecnoglass, Ministerio de Comerclo, Industria y Turisme/ Grdfico: LR-AL

Presidente de Cementos Argos

“Unas de las fortalezas de Estados Unidos
son la estabilidad de sus instituciones y el
clima de negocios. Independientemente de

quien sea elegido, el pais va a seguir
siendo el mercado mas apetecido”.



