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Tramontina abre su cuarta tienda
y quiere llegar a Barranquilla

COMERCIO. LA EMPRESA
LLEGO A COLOMBIA EN
1999. EL CANAL E-
COMMERCE HATENIDO UN
CRECIMIENTO EXPONENCIAL
Y CERRARA ESTE ANO CON
VENTAS POR US$8 MILLONES

BOGOTA

Como consecuencia de la
pandemia ylas medidas de ais-
lamiento preventivo tomadas
porel Gobierno, 1as personas tu-
vieron que pasar mayor tiem-
po en la casa y, por ende, co-
cinar mas. El encierro llevo a
que las personas renovaransus
utensilios de cocinaparaasiha-
cer mas facil y placentero el dia
a dia. Esta dinamica se vio re-
flejada en el aumento de ven-
tas de Tramontina, que llego a
ser de 164%.

Con este impulso, que espe-
ran se mantenga hasta final de
afio, la empresa brasilefia deci-
di6 apestar por un nuevo pun-
todeventaen Medelliny asisu-
mar su cuarta tienda en el pais.
Asilo cont6 Jandir Brock, gene-
ral manager de Tramontina,
quienindico que esperan llegar
pronto a Barranquilla y a Cali.

“Vamos a cerrar con ventas
por US$8 millones, lo que re-
presenta un crecimiento de
15%. Las lineas que tienen que
verconelcuidado del hogar cre-
cieron exponencialmente. Las
lineas que tienen que ver con
el canal institucional son las
quenologran supunto de equi-
librio y creo que no lo van lo-
grar”, expreso.

La solucién para estos tiem-
pos de crisis fue el e-commer-
ce. Por medio de este canal, pa-
saron de vender $20 millones a
$700 millones durante la pan-
demia. Para Brock, el aumento
en las ventas se debe a que las
personas empezaron a cocinar
mas y se dieron cuenta que no
tenian los utensilios necesarios
para hacerlo. Ademas, paso de
ser una obligacion a ser un
hohby para muchas personas,

Jandir Brock

Country Manager de Tramontina

“Ahora que estdn en casa la gente se dio
cuenta de que no tenia sartenes, ollas y
cubiertos buenos. Que la casa no estaba

adaptada. Eso hizo que el crecimiento
fuera de hasta 163%”.
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porloquedecidieroninvertiren
sus cocinas. La plataforma pro-
pia de Tramontina cuenta con
3.000 referencias.

Los productos estrella du-
rante la pandemia han sido
las ollas de acero inoxidable
con crecimientos de hasta
230%. Brock indic6 que la de-
manda fue tanto, que tuvieron
que aumentar la importacién
del producto.

De acuerdo con datos de Li-
nio, el segmento de productos
de cocina en junio tuvo un au-
mento de casi cuatro veces en
comparacion con las cifras lo-
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gradas en 2019. Los productos
para preparaciones de cocina
mas vendidos fueron la freido-
raeléctrica, lasbaterias de ollas,
1a olla a presion, el hervidor de
huevos y la batidora eléctrica.
“Llevamos 10 afios luchando
para que el colombiano usara
mas ollas de acero inoxidable,
porque usan mucho las ollas de
aluminio puro. El otro produc-
to que le ha ido muy bien son
los sartenes antiadherentes”,
expreso Brock.
Laempresaapuesta por abrir
susegunda tienda en Medellin,
en el Centro Comercial Santafé,

Comercios apuestan
por nuevas
aperturas, a pesar
de la pandemia

Si bien el comercio fue uno de
los sectores mas impactados
durante la pandemia, con la
reapertura de la economia las
empresas empezaron a
apostar por nuevas aperturas
para recuperar sus ventas.
Ademas de Tramontina, Miniso
ha abierto cuatro tiendas
desde marzo. Skechers abrio
nueva tienda en el centro
comercial Arkadia en Medellin.
En Bogota abrieron un nuevo
Mac Centeren el centro
comercial Paseo Villa del Rio.
H&M abrié punto en Barranqui-
lla, asi como Decathlon y Mario
Herndndez.

Siganos en:

‘www.larepublica.co
(on el informe sobre coma se mavieron
los mercados por anuncio de Pfizer

y asillegar a su cuarto punto de
venta en el pais, que tendra 160
metros cuadrados. Segan
Brock, la inversion promedio
por tienda es de US$400.000y
se generan entre cinco y ocho
empleos. Tramontinalleg6 a Co-
lombiaen1999,eneseentonces
solo eran tres empleados. En la
actualidad suma 118 en el pais
y 8.000en Brasil. Para 2021, tie-
nen intenciones de llegar a Ba-
rranquilla, Cali y abrir un ter-
cer punto en Bogota.

Para este afio, la compaifiia
a nivel general busca vender
US$2.000 millones. Brock indi-
c6 que Colombia es un pafs im-
portante paralaempresay que
tiene una buena proyeccion.
Entre los paises a los que mas
exportan, Colombia esti en el
sexto lugar.

Para fin de afio, la tendencia
parece que va a permanecer,
con la Feria del Hogar y la tem-
porada decembrina.

JOSE GONZALEZ BELL
jgonzalez@larepublica.com.co

Unergy, la apuesta
para democratizar
la energia solar
con economia
colaborativa

BOGOTA

Uno de los retos que se ha
planteado para las economias
es dejar de depender tanto del
petroleo con el desarrollo de
fuentesde energiasrenovables.
Bajo esta objetivo nace Unergy,
apuesta colombiana parademo-
cratizarel accesoalaenergiaso-
lar con economia colaborativa.

La plataforma permite a per-
sonas que creen en la sosteni-
bilidad invertir desde $1 millon
en proyectos de energia solar.

“Unergy es una plataforma
que permite que las personas
participen en proyectos de ener-
gia solar, en la que cada parti-
cipacién se convierte en un
equivalente de emisiones de
carbonoevitadas alaatmosfera,
provenientes de reemplazar un
consumo de energia de la red
eléctrica convencional que tie-
necombustibles fosiles poruna
fuente de energia renovable”,
asegura Nicolas Villegas, CTOy
cofundador de la plataforma.

Con el apoyo de corporacio-
nes que fomentanlainnovacion
como iNNpulsa Colombia, Ruta
Ny el programa In-pactamosdel
Grupo Bancolombia, Unergy ya
tiene presencia en todo Colom-
bia y proyecta llegar a paises de
la region como Panama, Ecua-
dor y Pera.

Este afio cerr6 el primer pro-
yecto de energia solar por $127
millones en Cticuta con 40 in-
versionistas. Estan cerrando la
financiacion de $360 millones
conmasde 50 inversionistasde
un proyecto en Medellin y lan-
zaran proyecto en Barranguilla
de $900 millones.

JOSE GONZALEZ BELL
jgonzalez@larepublica.com.co

$127

MILLONES ES LA INVERSION

QUE REALIZARON EN EL PROYECTO
EN CUCUTA, QUE TUVO 40
INVERSIONISTAS.
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