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“En el ultimo ano hemos logrado
un crecimiento de 40% mes a mes”

CONSTRUCCION. HABI,
STARTUP DEL SECTOR
INMOBILIARIO, SE
ENCUENTRA EN TRES
CIUDADES Y ESPERA LLEGAR
A DOS MAS ESTE ANO,
AFIRMO SU PRESIDENTE
SEBASTIAN NOGUERA

BOGOTA

Conrestricciones alamovili-
dad y las medidas de biosegu-
ridad, la venta y compra de vi-
viendas se vio afectada. LR
hablé con Sebastiin Noguera,
presidente de Habisobre el mer-
cadoy como se desarrollo el ne-
gocio en medio de la pandemia.

;Como nacio la idea de ne-
gocio?

Vimos que el problema del
mercado en Colombia no es to-
mar mejores fotos, sino que la
gente pueda hacer negocios se-
guros, ficilesyconaccesoalafi-
nanciacion. Con eso en mente
creamos Habi, que buscaempo-
derar a la clase media latino-
americana para tomar la deci-
sion financiera masimportante
de suvida. Primero nos dedica-
mos a crear un modelo de da-
tosrobustoypodemos decirque
en vez de demorarse 10 meses
vendiendo su casa, nosotros la
compramos en 10 dias. Desde
marzo de 2020 hastahoy hemos
crecido 40% mesames sistema-
ticamente y eso ha sido un reto
enorme. Ya somos el mayor
comprador y vendedor de vi-
vienda usada del pais. Opera-
mos en Medellin, Bogotay Cali.

;Como fue el acercamiento
con los inversionistas y el pro-
ceso?

Recibimos mas propuestas
de las que podiamos admitir y
fuimos muy juiciosos en selec-
cionar el grupo de inversionis-

Las nuevas
tendencias del
mercado que
trajo la pandemia

Sin duda, el mercado fue
impactado por la pandemia,
trayendo nuevas formas de
comprar y vender vivienda. De
acuerdo con Sebastian
Noguera, presidente de Habi,
el primer gran cambio es en la
busqueda por medio de
plataformas, que esta ligado al
hecho de que la mayor parte
de las transacciones se estan
digitalizando. Asi mismo, han
observado un movimiento
hacia viviendas alejadas de
zonas laborales por cuenta del
trabajo en casa. Noguera no
espera que tendencias como
tours digitales se mantengan
mads alla del mediano plazo.
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MILLONES ES LA CIFRA QUEHA
LEVANTADO LA EMPRESA GRACIAS
A DOS RONDAS DE INVERSION QUE
HA HECHO DESDE SU CREACION.

tas. Levantamosel capital ytam-
bién una gran parte en deuda.

+En qué momento accedie-
ron a deuda?

Comenzamos con capital
propio. Después lleg6 la ronda
de capital yjustodespuéslaron-
dadedeuda. Esopermitio queel
capital de riesgo se concentra-
rd en la construccion de tecno-
logiayladeudanos permitio cu-
brir la compra de inmuebles.
Nuestro capital semilla fue de
US$5.5. millones en capital y
deuda. En junio levantamos
US$10 millonesy en deuda hoy
fenemos unmonto que nos per-
mite cubrir por lo menos dos
afios de operacion.

—

Habi

Sebastian Noguera, presidente de Habi, espera que, para final de ario,
la gran mayoria de las transacciones sean 100% digitales.

¢ Cudles fueron los servicios
originales y cudiles se fueron
agregando?

Noscentramos enlatransac-
cion, pero comenzameos a en-
tender que la gente necesitaba
informaciény por eso afiadimos
la herramienta Habimetro, que
permite que cualquier persona

puedaconocer el preciode suvi-
vienda. También nos hemos
vuelto muy buenos en el proce-
so notarial que es muy comple-
jo. Hemos desarrollado un sis-
tema muy agil que permitio que
el Ministerio de Vivienda nos in-
vitara a ser parte de las prime-
ras transacciones de escritura

Brynne
McNulty

Cofundadora
de Habi

“Nuestro objetivo de
crecimiento es ambicioso,
pero lo podemos lograr.
Estos primeros tres meses
han sido muy buenos y
vamos por el camino
correcto”.

=

e hipoteca digital. El grueso de
lastransacciones nuestras para
final de afio seran digitales.

Siganos en:

larepublica.co
Con |a entrevista completa a Sebastian
Noguera, presidente de Habi.

iPor qué decidieron que el
Habimetro fuera gratis?

Ese fue un debate interno
grande. Perosomosunacompa-
fifa orientada por nuesira mi-
si6n que es empoderar al com-
prador y tenemos que ganar a
partir de servicio, agilidad y li-
quidez. Es parte de la historia
que gueremos construir.

;Cuilesel valor promedio de
una transaccion?

Laviviendapromedio esta al-
rededor de $200 millones.

;Cudl es su expectativa de
crecimiento para este afio?

A marzo somos mas de dos
veces mas grandes de lo que
éramos en diciembre. Enton-
ces cuando coges ese creci-
miento compuesto y si bien 10
veces parece muy grande, con
un crecimiento de 40% men-
sual logramos esos nameros.
También esperamos a cubrir
dos ciudades mas en Colom-
bia en este afio.
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MINAS. LOS RECURSOS SERAN DESTINADOS PARA FINANCIAR EL PROYECTO LUNA ROJA EN NICARAGUA

Mineros emitira US$35 millones en Colombia y Canada

BOGOTA

En su ultima Asamblea Ex-
traordinaria, Mineros, empre-
sa dedicada a la exploracion
y explotacion de oro, aproho
la emision simultinea de
US$35 millones en la Bolsa
de Valores de Colombia y la
Bolsa de Toronto.

Laoferta aprobada compren-
de USg10millones en Colombia
y los restantes US$25 millones
en Canada. Asi mismo, en caso
de que existauna sobredeman-
da, la empresa consider6 un
margen de sobreasignacion de
15%. Es decir, el limite aproba-
do dela oferta es de US$41 mi-
llones. “Proponemos gue se au-
torice este tope maximo

indicado para dar mayor flexi-
bilidad a la administracién en
la ejecucion de la transaccion,
en caso de que sea necesario”,
expuso Andrés Restrepo, presi-
dente de Mineros.

Tras esto solo resta la auto-
rizacion de la Superintenden-
cia Financiera de Colombia y
de las autoridades competen-
tes canadienses para que la
oferta sea valida. Los recursos
que se obtengan de este pro-
ceso serdn usados para finan-
ciar el proyecto Luna Roja en
Nicaragua, que fue adquirido
en su totalidad por Mineros el
pasado 2 de marzo en una
transaccion de US$24,48 mi-
llones y una regalia.

“Agradecemos especialmen-
teelacompafiamientodelasau-
toridades colombianas y cana-
dienses, y de nuestros equipos
de asesores, quienes nos han
apoyado durante todo el proce-
s0”, afirmo Restrepo.

Asi mismo, la Asamblea de-
fini6 otorgar un pago de divi-
dendos por accion equivalente
al que recibiran los accionistas
actuales de Mineros en las fe-
chas de pago posteriores a la
emision simultinea. Estos di-
videndos seran de US$0,0154
trimestrales por accion, paga-
deros en julioy octubre de 2021
y en enero de 2022.
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Mineros

La emision serd de US510 millones en Colombia y de US$25 millones
en Canadd, informd Andrés Restrepo, presidente de Mineros.



