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“Si tuviéramos las vacunas, las
suministrariamos sin costo”

SALUD. EL CEO GLOBAL DE
KERALTY SENALO QUE, SI
BIEN YA HICIERON
CONSULTAS CON
FARMACEUTICAS PARA
COMPRAR LAS DOSIS, NO
HAY QUIEN LE ESTE
VENDIENDO A LOS PRIVADOS

BOGOTA

A la espera de que el pais co-
mience con el plan de vacuna-
ci6n previsto porel Gobierno para
atender la pandemia, han surgi-
do criticas y voces de apoyo en
torno al papel de los privados
frente ala compra y distribucion
de las dosis.

En vista de ello, Sergio Marti-
nez, CEO global de Keralty, hol-
ding de firmas como Colsanitas,
EPS Sanitas y Medisanitas se re-
firi6 al respecto y aclar6 que, si
bien en este momentola compra
debe estar centrada por los go-
biernos, estan en disposicion de
comprarla y distribuirla sin cos-
to segin como los tiempos que
indique el Ministerio de Salud.

+Como calificala preparacién
delsistemadesalud decaraaeste
segundo pico del virus?

Yo puedo decirloquehicimos
nosotros. Nosotros empezamos
aconocerunpotencialvirusdes-
puésdelasvacacionesdehaceun
afio. Ahi empezamos a trabajar
y nuestra estrategia se centro en
varios puntos y uno de ellos fue
la infraestructura. También, en
este afio distribuimos mas de
900.000 equipos de proteccion
personal, aprovisionamos insu-
mos, y pasamos de 74 camas de
Unidades de Cuidado Intensivo
(UCI) a mas de 300. A la pregun-
tadesiestamos preparados, digo
que si, pero ala de si esto es su-
ficiente, no. Esto, porque llega el
puntoen que sedesborda. Inclu-
so0, reforzamos nuestro personal,
pasamos de 19.000 a mas de
23.000. Contratamosun hospital
adicional en Barranquilla y aho-
ra hacemos otro en Bogot4, don-
de abriremos 40 camas.

:Acuantoasciendenlasinver-
siones por esto?

Lainversiony gastorelaciona-
do con covid-19 ha sido de
$23.000 millones. Esto incluye
TUevos equipos; sistemas; tecno-
logia; crecimiento de camas hos-
pitalarias y UCI, e insumos es-
pecificos, etc. Esto sin incluirlos
costos de atencion, que es una
cifra mucho mayor.

:Como creciélainfraestructu-
ray prevén mis aperturas?

Tenemos la intencion de se-
guir creciendo. No solo por el
pico, sino porque hay zonas des-
favorecidas por la infraestructu-
ra. A nivel global, abrimos dos
nuevas ciudades y 25 nuevos
centros fueron en Colombia de
50 en total. Asi estan los hospi-
talesnuevosenBarranquillayen

Sergio
Martinez,
CEO de
Keralty,
hablé sobre

el aumento

de UCI.
Keralty

La pandemia impulsé las afiliaciones

Martinez sefialé que, si bien aun no tienen las cifras al cierre de
2020, el consolidado a nivel de ingresos tuvo un alza de 20%, que
se noto6 en los usuarios. Al corte de 2019 toda la compaiiia tenia
4,9 millones de clientes, y al cierre de 2020 el dato estaba en 5,8
millones. En el pais esto se tradujo en 21.989 usuarios nuevos en
la medicina prepagada, Colsanitas, mientras que la EPS tuvo un
aumento de 720.102 personas. Frente a la estabilidad financiera,
el CEO destacé que “crecimos porque siempre hemos tenido
mucha retencién”. También dijo que 2020 no sera lo mismo en
rentabilidad, pero destacé que no es momento de pensar en eso.

Bogota. También hicimos masde
100 reformas durante la pande-
mia, lo que supuso 30.000 me-
tros cuadrados de red propia.

Un punto gue toca es aprovi-
sionamiento, ;jnotaron escasez
de medicamentos y aumento de
precios?

Aliniciodelapandemia,laes-
casez estuvo enla proteccion in-
dividual. En un momento nota-
mos escasez de medicamentos
que usamos dentro de las UCIL,
perohoy notenemos esos proble-
mas. En algiin momento no tu-
vimos capacidad de hacer prue-
bas, pero a dia de hoy hacemos
5.000 PCR y 3.000 de antigeno
por dia. Desde marzo hemos he-
chomasde 1,5 millonesde prue-
bas covid-19.

£ Como califica el cronograma
de vacunacién?

La estrategia es oportunay es
la que recomienda la OMS. No-
sotros nos pusimosadisposicion
delGobierno, puesyatenemos ex-
perienciaen el suministro deva-
cunas, y dispusimos todala red,
nosolohospitales. Inclusoloque
se pueda hacer de forma domi-
ciliaria. La vacunacion se debe
hacer en el menor tiempo posi-

ble.Lared debe contarconelsec-
tor privado y pablico para que
haya reduccion de mortalidad.

‘Puedenempezarenfebrero?

Si,inclusonospusimosen dis-
posicién de hacerlo antes. En
cuantolleguenlasvacunaspode-
mos hacer los pilotos.

:Solo vacunaran a sus afilia-
dos?

Dependemos de lo que nos
marque el Gobierno. Si el Gobier-
nodecretaque seraparatodaslas
EPS, lo haremos.

En ese sentido, el Ministro ha
dicho que los privados seran cla-
ve, sestanen disposicion de com-
prar sus vacunas?

Si. De hecho, le hicimos la
consulta a varios proveedores
que todavia no estan vendien-
do al sector privado. De momen-
to, solo las vacunas la pueden
comprar los gobiernos, lo que
hace sentido para que la distri-
buci6n sea masiva.

Pero si han hecho consultas,
¢las vacunas de privados se pon-
dran a disposicion en 20227

Vaadependerdelas casasfar-
maceéuticas. La opinion que yo

Siganos en:

www.larepublica.co
(on la entrevista completa a Sergio
Martinez, CEQ de Keralty.

Escanee para escuchar
parte de la posicion del
empresario sobre la
compra de vacunas.

Fernando
Ruiz
Ministro de
Salud

“El Ministerio de Salud

estd consolidando las

bases de datos de las IPS

que estan habilitadas

para iniciar el proceso
de vacunaciéon. Hay
2.975 puntos”.

tengo es que ahora hay dos
vacunasaprobadas, yenbre-
ve estara otra. Pero quedan
seis vacunas que vamos a in-
tentar ver este afio, y a final de
afio veremos mayor circula-
cion, y ahi los privados podre-
MOs comprary suministrar. Yo
no veo eso antes de la segunda
mitad de este afio.

Si bien es prematuro, hay es-
peculacion frente al papel de los
privados, ;sus vacunas tendran
costo?

Es muy prematuro. Loqueyo
haria si estuviera disponible y
comprara dosis, mi plan seria
elmismo que propuso elGobier-
no. Empezar por poblacion ma-
yor, equipos sanitarios, gente
mas expuesta y asi ir bajando a
nuestros usuarios, pero la da-
ria sin costo.

;Esto se mantendria en el fu-
turo?

Yocreoqueseraigual. Los pro-
gramasde vacunaciénnosuelen
tener costo, porque a nosotros
nos interesa fomentar todos los
temas preventivos. Nosotros la
dispensariamos sin costo.

¢Los afiliados a su prepagada,
asi tengan otras edades, podran
acceder antes a su vacuna?

Enprincipiohay que seguirlas
etapasdel Gobierno. Silapregun-
taes,;esmasimporteunusuario
de 25 afios de Colsanitas o un
adulto mayor de otra EPS?, digo
que es el adulto de 80 afios. Por
logica, el riesgo del joven es me-
nory nos toca priorizar los gru-
pos que recomendo la OMS.

;Si compran vacunas no van
acobrarporellasy novanaprio-
rizar a usuarios de prepagada?

Si, correcto. Si pudiéramos
comprar, el Gobierno nos diria
como las suministrariamos. Nos
gustaria que fuera a nuestros
usuarios mayores de 80 afios,
pero nos pondriamos a disposi-
cién. Pero, repito, es un escena-
rio demasiado hipotético.
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Cerrejon hizo
inversion de
$11.000 millones
contra covid-19
en La Guajira

BOGOTA

Cerrejon anuncio que a pesar
de las dificultades generadas
por el covid-19 realizo la inver-
si6n por $11.000 millones para
ayudaralapoblaciénde La Gua-
jira, especialmente en el forta-
lecimiento del sector salud.

El mejoramiento de infraes-
tructuray el abastecimiento de
29 millones de litros agua fue-
ron dos acciones realizadas por
la compafiia durante la cuaren-
tena decretada por el Gobierno
Nacional el afio pasado.

Durantelos dias de confina-
miento, Cerrejon entregd
50.000 mercados que benefi-
ciaron a 350 comunidades, asi
como 25.000 tapabocas para
las poblaciones cercanas a la
operacion.

Por otro lado, el sector salud
fue apoyado con 100.000 insu-
mos médicos, en los cuales ha-
bia tres respiradores mecani-
cos, 400 equipos como
camillas, monitores fetales,
monitores vitales, electrocar-
diografos. Sumado a lo ante-
rior, Cerrejon anuncio la entre-
ga de un nuevo laboratorio de
biologia molecular para reali-
zar las pruebas covid-19.

Juan Carlos Garcia Otero, ge-
rente de Asuntos Sociales de la
empresa, aseguro que este nue-
volaboratorioresultaunequipo
innovador en La Guajira, pues
nunca se habia contado con él.
Se trata, ademas, de una insta-
lacion que beneficiara a toda el
departamento. “Cerrején apoyo
elentrenamientodelos técnicos
yentregd miles de pruebas para
ayudar en la estrategia departa-
mental para reducir el riesgo de
contagioentrelos guajiros”, ase-
guro el directivo.

Por otro lado, la ola invernal
que azoto a la zona durante los
altimos meses también traté de
ser mitigada por Cerrején en
compafiia de Fondecor; pues por
estose donaron4s toneladas de
alimentos no perecederos, 430
colchonetas para las personas
afectadasy 500kitsde aseopara
toda la region.
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Cerrején

Lainversion fue usada para dar kits
de aseo, mercados, abastecimien-
tode agua y equipos médicos.



