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Cabify lanzé un nuevo
programa de fidelizacion

Cabify

La aplicacién de movilidad urbana Cabify lanzé
al mercado “Cabify Club”, un programa de
fidelizacion exclusivo para premiar a sus
usuarios y motivar a quienes aun no la utilizan.
Para acceder a este ‘club’los usuarios deberan
completar cinco o mas viajes al mes y podran
recibir hasta un 30% de descuento en comer-
cios aliados como Wingo, Adidas, Samsung,
McDenald ‘s y Move. (s5)

ENERGIA

Codensa anunci6 aporte
de capital a Enel X
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Codensa

Codensa anuncié que realizara un aporte de
capital en la sociedad Enel X Colombia por
$186,7 millones, con una prima en colocacion
de acciones por $18.486 millones. La compafia
comento que las actividades econdmicas de
Enel X corresponden a la ejecucion de proyectos
de alumbrado publico, entre otros. Siendo asi la
participacion quedaria de 5.186.737 acciones,
por un valor nominal de $5.186 millones. (s5)

SALUD

Asinfar podria producir
vacunas contra el covid

Asinfar

La Asociacién de Industrias Farmacéuticas en
Colombia (Asinfar), liderada por José Luis
Meéndez respondio6 al lamado del presidente
Ivan Duque de desarrollar y producir la vacuna
contra el covid-19. El lider del gremio sefialé
que si bien estan preparados, es necesario
reactivar el Pacto por el Crecimiento que se
firmo en 2019 y reenfocar las mesas de trabajo
ya instaladas frente a este propdsito. (ss)

“Podremos invertir

MINAS. ANGLOGOLD

TENIA MAS DE 900 TITULOS
MINEROS EN EL PAIS Y
AHORA TIENE ALGO MAS

DE 20 Y SI LA ANLA LE NIEGA
LA LICENCIA A LA MINA
QUEBRADONA, ENTREGARIA
ESOS TAMBIEN

BOGOTA

El desarrollo minero es clave

pues significa 2% del PIB Nacio-

nal, poreso, antelacaidadel car-

bonhay quienesven con buenos

ojos desarro-

llosde oroy de

IN Em cobre. Felipe

Marquez, pre-

sidente de AngloGold Ashanti

para ColombiayArgentinahablo

en Inside LR sobre los planes de

inversion en el paisy entregé un

balance de los proyectos Grama-
lote y Quebradona.

£Qué balance hace de 20207

Tanto en Colombia como en
Argentina no despedimos a na-
die, pudimos protegeratodaslas
familias que trabajan con noso-
tros. En Argentina estamos ope-
rando y producimos oro y plata
como subproducto.

En Colombia la buena noticia
es que pudimos desarrollar lo
quenecesitibamos. Esunaetapa
de proyecto. Hicimos todos los
avances que serequerian, entre-
gamosloquelasautoridadesnos
pedian y estamos listos para que
podamos dar la noticia que es
que podamos poner unos
US$2.000 millones como inver-
si6n paralareactivacion unavez
nos den los permisos en mayo.

:COmo avanza este proyecto
de extracci6n de oro en Grama-
lote donde ustedes tienen 50%?

Nosomoslosoperadoresdela
mina, pero esperamos que en
mayo llevemos alajuntalaapro-
bacion de la mina y su construc-
cién podria estar costando
US$1.000 millones, y pondria-
mos US$500 millones. Esta pue-
detenerunos12 013afiosdepro-

EL PERFIL

Es abogado de la Universidad
Javeriana con maestria en
ciencias econdmicas de la
misma universidad. Se gradud
de Phoenix Institute en la
Universidad de Notre Dame,
EE.UU., donde se especializé en
Ciencias Politicas, Sociales y
Econémicas. Ha estado
vinculado con AngloGold
Ashanti Colombia como
Vicepresidente de
Sostenibilidad, Asuntos
Corporativos y Consejero
General, desde 2014 hasta
octubre de 2016;y de 2016 a la
fecha es Vicepresidente Senior
de Desarrollo Sostenible a
nivel global. Antes fue Vicepre-
sidente de Asuntos Corporati-
vos para la divisién de América
del Sur de Coca-Cola Femsa,
entre otros cargos

US$40

MILLONES DEJARIA AL ARO EN
REGALIAS LA MINA QUEBRADONA
AL PAIS, DE ACUERDO CON
CALCULOS PRELIMINARES.

&

duccién. En los primeros cinco
0 seis estaria alrededor de
1450.000 onzas, pues no es una
mina con una vida muy larga.
Pero esunbuennegocio parano-
sotrosy los mineros artesanales.
San Roque (Antioquia) donde
quedari la mina es unazona mi-
nera y hemos venido desarro-
llandoun modeloenel quelami-
neria artesanal va a ser parte del
negocio. Conrespecto alasrega-
lias todo depende del precio. Es-
tamos hablando de 450.000 on-
zas, es decir, unos $36.000
millones en regalias.

Siganos ern:

www.larepublica.co
Con la entrevista completa al presidente
de AngloGold Ashanti.

Otro de los proyectos que te-
nian en el pais es el de La Colo-
sa, en el cual invertirian cerca de
US$360 millones, tras la consul-

)

tapopularquenegblamineriaen
Cajamarca, ;definitivamente ya
no haran el proyecto?

Yainvertimoseldinero,yaho-
ra tenemos cifras marginales de
inversion. Pero estamos enfoca-
dos en Antioquia. La Colosa esta
detenido y no esta dentro de
nuestros planes

Otro de los proyectos que de-
sarrollan es Quebradona, en Je-
ricé, Antioquia, ;cuales son las
expectativasconestaminaenin-
version, empleos, regalias, y qué
falta para la licencia ambiental?

Nosotros presentamos el Es-
tudio de Impacto Ambiental
mas innovador y mas completo
que este pais haya visto. Nos hi-
cieron desde lo ambiental 174

COMERCIO. EL COMERCIO ELECTRONICO LOGRO EN 2020 RECORD DE $1,5 BILLONES

Ingresos operacionales del Grupo
EXito crecieron 2,9% en 2020

BOGOTA

El Grupo Exito presento sus
resultados financieros para el
2020. En las cifras destaca que
losingresos operacionales con-
solidadosdel grupoalcanzaron
$15.7 billones en el 2020, con
un crecimiento de 2,9% frente
al afio anterior pese a la pan-
demia. Entre tanto, losingresos
en Colombia lograron un au-
mentode 3,7% frente al afio an-
terior parauntotalde $12,2 bi-
llones derivados de un
crecimiento en las ventas de
5.6%, en el cual, las estrategias
omnicanal y de innovacion

contribuyeron con 75% segan
explico la empresa. Lautilidad
netafue de $231.000 millones,
cuatro veces mas que en 2019.

Por otra parte, la compafiia
alcanz6unmargen Ebitdarecu-
rrente de 8,1%, el cual sevio for-
talecido gracias a una estructu-
ra de gastos y costos mas
eficientes disefiada por la em-
presa de cara a la pandemia,
ademas de un fortalecimiento
paralelo en el sector retail. Sin
embargo, Grupo Exito detallo
quelos negocios complementa-
rios tuvieron una menor con-
tribucién en las cifras debido a

lasafectacionesdelapandemia,
puntualmente por las restric-
ciones en la movilidad.
Enelglobal, el comercio elec-
tronico y directo en Colombia
fueron de los canales determi-
nantes en los resultados pues-
to que lograron en 2020 una ci-
fra récord de $1,5 billones de
pesos, 2,7 veces mas que lasre-
portadas en 2019 y representa-
ron 12,4% de las ventas de la
compafia en el pais. De igual
forma, otros formatos como Exi-
to Wow y Carulla FreshMarket
crecieron a doble digitos a ni-
vel nacional; las ventas de Exi-
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que ecoturistico argumentando
De acuerdo ; quelaminalosibaaafectary que
con Marquez, :*"':r?ﬁ?“""’ Proantioquia haya dicho que los
la mineria P estudiosambientalesnoestaban
artesanal se de la ACM completos?
vinculara a . ., B Siempre va a haber gente que
Gramalote. Este serd un ano no esta de acuerdo con algo, eso

requerimientos, los contesta-
mos todos en la Gltima semana
deenero.Enlasolicitud delicen-

ciamineratambién noshicieron
unos 500 requerimientos, casi
600, también los contestamos.
Ahora estamos esperando que
las autoridades tomen su deci-
sion. Queremos construir la
mina mas moderna que haya
visto el pais, que fue disefiada
conlascomunidades.Sevaace-
rrar con la construccion de un
parque biodinamico.

En esta se van a invertir
US$1.500 millones, ;cuanto co-
bre y en menor medida cuinto
oro y plata esperan exiraer?

Elcostode construccion esde
masomenosUS$1.400millones,

el de Gramalote es mas o menos
de US$1.000 y como tenemos
50%, son US$500 millones. El
costo de construccion de ambos
esde mas o menos US$2.000 mi-
llones. Enel casode Quebradona,
vamos aproducircobre. Esta pri-
mera fase, de unos 23 afios, va-
mos a producir principalmente
cobre y en menor medida oroy
plata, porque se va a vender un
concentradoque se exportaypor
fuera se va a refinar.

4 Qué opina de los conceptos
de la Procuraduria y de un gru-
podecongresistasquealertaban
que el proyecto afectaria a EPM
eHidroituango, y porel otro, que
pedian que selesnieguelalicen-
cia porque la Anla no podra es-

AngloGold Ashanti

tudiar a cabalidad los requeri-
mientosambientales ensolodos
meses?

Siempre va a haber gente
que opina cosas positivasy co-
sasnegativas. Enlacomunidad
de Jerico, mas de 70% nos apo-
ya.Nosotros hacemos medicio-
nes trimestrales con el Centro
Nuacional de Consultoria. LaPro-
curaduria también ha presen-
tado sus cuestionamientos y
los hemos venido contestadoy
la Anla nos hizo 174 requeri-
mientos. Nos sentimos abso-
lutamente tranquilos con lo
que contestamos.

iDespués del pronuncia-
miento de la Procuraduria, EPM
los contactd?

muy importante para

la inversion minera con

la esperada construccion
de Gramalote y a la espera
de la licencia ambiental
de Quebradona”.

ElgspE

Escanee para ver el video
completo de la entrevista
% al presidentedela
Bl compafifa, Felipe Marquez.
No. Es muy curioso porque no
tiene mucha légica lo que estan
diciendo. Hidroituango queda
bastante lejos. Hicimos dos ana-
lisis que senos pidieron. Querian
saber que pasa si hay un sismo
y lluvias. Tras hacer esos anali-
sis uno se da cuenta de que en el
peor caso, las arenas se mueven
A4S 0 Menos unos 300 metros.
Esoselecontesto alaAnlay tam-
bién lo conoce la Procuraduria.

Otro tema es que habia una
suspicacia con respecto a unas
adiciones de presupuestoalaal-
caldia de Jerico ;qué responde
alas criticas?

Nosotros no hacemos adicio-
nes presupuestales, lo que sile
digo es que apoyamos mucho al
municipio, independientemen-
tedequiénseasualcalde. Noso-
trostenemosunafundacion, un
programa de responsabilidad
social bastante generoso y lo
que hemos hecho desde el inicio
es hacerlo puablico. Es decir,
todo el mundo sabe cuintoy en
quéinvertimos. Me siento abso-
lutamente tranquilo porque no
hemoshechonadamalo, alcon-
trario estamos haciendo las co-
sas como deben ser, como lo
pide la comunidad, y cada vez
de una manera mas abierta y
transparente.

;Como toma que Comfama
haya desistido de hacer su par-

es parte de la vida. En el caso de
Comfama, esunacajade compen-
sacion familiar, que considera-
ba que ellos iban a tener un pro-
yecto que no era compatible con
elnuestro. Intentamosllegaraun
acuerdo, pero no pudimos la-
mentablemente. Pero esta
Comfenalco, que es otra caja que
piensa todo lo contrario.

En el caso de Proantioquia
también hay discusiones al inte-
rior. Cuando uno habla con
miembros delajunta, unos estan
de acuerdo y otros no.

Nosotros creemos que los im-
pactos que se van a generar son
bastante inferiores a los benefi-
cios que se van a generar.

Encuanto aempleosy extrac-
cionenlos primeros 23 afios ; tie-
nen un calculo de estoy cuantas
regalias podrian generar?

En la etapa de construccion
tenemos planeado inicialmen-
te producir unos 3.000 em-
pleos y cuando l1a mina esté en
operacion vamos a tener unos
800 empleos directos y tal vez
unos 2.500 0 3.000 que son in-
directos, pero permanentes.
Podemos estar hablando de
unos $1.000 millones a precio
de hoy por afio y si las regalias
son de 4% estamos hablando de
US$40 millones que va a reci-
hir el pais y con las reglas de
hoy, 25% seria lo que recibiria
Jerico por afio.

4Si la Anla les niega la licen-
cia devolveran los titulos?

Cuandollegué teniamos cerca
de 956 titulos mineros, y ahora
tenemos mas de 20. Los hemos
devuelto. Y si la Anla nos niega
la licencia, pues entregamos los
titulosy la mina Quebradona no
se hace.

DANIELA MORALES SOLER
dmorles@larepublica.com.co

RESULTADOS FINANCIEROS DE GRUPO EXITO EN 2020
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to Wowsubieron13,9%en el afio
y representaron el 20,7% de las
ventas de la marca y por su par-
te, las de Carulla FreshMarket
aumentaron 18,4% y fueron
26,5% de las ventas de Carulla.

%$57.602 millones

“Los resultados demuestran
un destacado desempefio co-
mercial, consecuencia de la
asertividad delaestrategiacen-
trada en el cliente y enfocada
en laomnicanalidad, 1a innova-

Carlos Mario Giraldo
Presidente de Grupo Exito

“Fue un afio histérico en el que no
podiamos conformarnos con minimos
esperados y nos exigi6 a todos dar lo

mdximo, para adaptarnos a la realidad
dgilmente, innovamos cada dia”

cionylatransformacion digital.
Sorprender a nuestros clientes
con el Exito Wow, el Carulla
FreshMarket y nuestros forma-
tos de bajo costo, y llegar a los
hogares directamente en los
momentos de confinamiento,
hicieronladiferencia. Nosllena
el corazon haber podido antici-
par durante toda la pandemia
los pagosamasde 1.000 provee-
dores pequefios ymedianos, ga-
rantizando su continuidad”,
dijo Carlos Mario Giraldo, presi-
dente del Grupo Exito.
Porotraparte, las cifrasinter-
nacionales también fueron muy

positivas, Uruguay crecio sus
ingresos 10,3% enmonedalocal
y registr6 margen Ebitda recu-
rrente de 10,3%. La operacion en
Argentina presento un creci-
miento en ingresos de 20,7% y
Ebitda recurrente de 1,8%.
Giraldo agrego “Uruguay cre-
ciésusingresos 10,3%enmone-
dalocal, por encima de la infla-
cion, y alcanzé un soélido
margen Ebitda recurrente de
10,3%; ademas, los canales de
comercio electrénico y directo
tuvieron un crecimiento en las
ventas de 61% y representaron
el 3,3% de las ventas totales. La

operacion en Argentinapresen-
6 un crecimiento en sus ingre-
sos del 20,7% en moneda local
y un margen Ebitda recurrente
de 1,8%en 2020, positivoenme-
dio de un ambiente macro re-
tador en el pais™.

Los positivos resultados son
frutodelaadaptacién delacom-
pariiia a los nuevos habitos de
consumo de los clientes porla
pandemia, lacual selogro atra-
vés del fortalecimiento de los
canales de comercio electroni-
co y directo. Asi mismo, la for-
taleza de formatos como Exito
Wowy Carulla FreshMarket tu-
vieron un papel determinante.
Al cierre del 2020, la compafiia
logro incrementar su participa-
cion de mercado y fortalecerse
enelmismo atn cuandola pan-
demia estuvo presente gran
parte del afio.

MARGARITA CONEO RINCON
@marconeos8



