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MINAS

Minesa solicitara nueva
licencia ante la Anla
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La Anla, entidad dirigida por Rodrigo Suarez,
anuncié que mantenia en firme su decision de
archivar el proceso sobre el proyecto Soto
Norte, y, adicionalmente, la autoridad ambiental
profundizé sobre los requisitos técnicos
adicionales necesarios para la aprobacion de la
mina. Ante esto, la empresa Minesa dijo que
esto no le permitiria continuar con el proyecto
segun lo planeado y tramitara otra solicitud. i

CONSTRUCCION

Sacyr tuvo un Ebitda
de $575.000 millones

RESULTADOS GENERALES

Ebitda | 724 millones de euros

Deuda neta [ 5.212 millones de euros

RESULTADOS PARA COLOMBIA* *Furo: 26 febrero

Cifra de negocios $2,3 billones

$575.000 millones

Los resultados desagregados por pais de Sacyr
muestran que en Colombia la compafiia
presentd un Ebitda de 119 millones de euros,
aproximadamente $575.484 millones. Asimis-
mo, informé gue uno de los grandes hitos fue el
cierre de la financiacion de la Autopista Pamplo-
na-Clcuta. Los ingresos en Colombia ascendie-
ron a cerca de $2,3 billones, y fue el pais que
mas aporto a la empresa. (L)

INDUSTRIA

Ingresos de Nutresa
fueron de $11,1 billones

RESULTADOS DEL GRUPO NUTRESA 2020
Ventas totales

$11,1 billones
11,7% superiores a las de 2019

Las ventas de innovacidn representaron 19,6% de las ventas totales

Utilidad neta

$575.441 billones

El ebitda ascendi6 a

. Propondrdn un dividendo mensual
$1.4billones por accidn de $58,50

Fuente; Mutresa / Gréfico: LR-AL

El Grupo Nutresa informé que al cierre de 2020 las
ventas totales ascendieron a $11,1 billones,
11,7% superiores a las de 2019. En Colombia, los
ingresos operacionales fueron de 56,7 billones,
con un crecimiento de 7,9%, y representaron
60,1% del total del Grupo. Las ventas internacio-
nales fueron de $4.,4 billones, subieron 18,1%
anual. La utilidad de la compaiiia termind a
diciembre en $575.441 millones, alza de 5,2%. U1

“Tras nuestra llegada
a Medellin, queremos
entrar a Barranquilla”

INDUSTRIA. LA EMPRESA
BRASILENA SIERRA MUEBLES
LLEGO HACE DOS MESES AL
PAIS. PARA CONOCER MAS
SOBRE SU PLAN DE
EXPANSION LR HABLO CON
CARLA GIANELLA, GERENTE
GENERAL PARA COLOMBIA

BOGOTA
Como efectodelapandemia
la casa se convirtio en un lugar
multiusos en el que ahora se
debe trabajar, estudiar, atender
reuniones virtuales, ejercitar-
sey entretenerse, por lo que la
eleccion de los muebles pas6 a
ser un elemento mucho mas
importante. En ese auge, Sie-
rra Muebles, compaiiia brasile-
fia experta en disefio y fabrica-
cién, llego a Colombia, y para
conocer mas sobre los planes
de expansion de la compaiiia,
LR habl6 con su gerente gene-
ral, Carla Gianella.

iPor qué deciden llegar pri-
mero a Medellin?

Decidimos llegar ahi por un
estudio de mercadoquerealiza-
mos el cual nos arrojé que Me-
dellin era la ciudad ideal para
la innovacion y el disefio. He-
mos vistoel gustoque tienenlas
personas por transformar sus
espaciosy disfrutarde ellos, por
esollegamosaestaciudad apre-
sentar nuestras propuestas en
muebles y decoracién.

:Como les ha ido en materia
de ventas?

En este tiempo que llevamos
en Colombia las ventas estan
por encima de lo que habiamos
pensado. Hemos superadotoda
expectativa de venta.

¢Quieren llegaraotrasciuda-
des en el pais?

Tenemos planificado abrir
otras tiendas después de 2021,
cuando la marca esté un poco
mas fuerte y mas consolidada.
En Barranquilla seria la segun-
datiendaquetenemos pensado
abrir, yvamos aingresaraBogo-
tauna vez estemos siper fuer-
tes en el mercado.

;Hanpensado en produciren
Colombia?

No. Muebles Sierra tiene sus
fabricas en Brasil, pero estamos
abriendo otras puertas. Toda la
gente que trabaja con nosotros
aquies gentecolombiana, laidea
es seguir contratando mas gen-
te amedida que laempresavaya
creciendo. Buscamos trabajar
conmasgente, tenemosclaroen
hacer alianzas con personas de
aca. Nos aliamos con artistas,
conempresarios, todoloquetie-
ne gue ver con lo nativo. Pero fa-
bricaciones solo en Brasil.

Pasar mas tiempo en casa aumenté ventas

A junio de 2020, segun cifras de ProColombia, el pais no solo
aumenté su demanda local de muebles, sino también logré
exportar mas de US$1 millon en el rubro de muebles y maderas a
mas de 11 mercados, en los que Estados Unidos, Ecuador y
Panama fueron los principales destinos. Ademas, en materia
digital, este buen momento para el sector les permitio a platafor-
mas como Mercadolibre tener un incremento de mas de 84% en
los productos de la categoria hogar, muebles y jardin. En el caso
de Linio la cifra fue de 200%, principalmente, por la tendencia de

habilitar los espacios de casa para las actividades cotidianas.

J Angela
Carranza

Directora de merca-
deo Sierra Muebles

“Hemos visto como
nuestros muebles con una
propuesta exclusiva,
versdatil y atemporal han
logrado un alto impacto
en el mercado
colombiano™.
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:;Comovanenmateriaderes-
ponsabilidad ambiental?

En Sierra trabajan con made-
raque es propia de la zona, con
todo el tema de reforestacion
muy en cuenta, lo han llevado
siempre. Desde el principio di-
jeronque querian tener sus pro-
pios bosques y manejar el tema
de reforestacion.

:Cémo han visto ese cambio
en la mentalidad de los consu-
midores por la pandemia?

La gente se nota que tomo la
conciencia necesaria para usar

Carla Gianella,
gerente g
general de Iag

empresa Sierra

Muebles en

Colombia.
Sierra Muebles

en sus espacios los muebles que
sonnecesariostantopararecibir
gente, como para trabajar des-
de la casa; ya no es comprar por
comprar, hay que pensar en su
comodidad y en su durabilidad.

i Cree que todavia hay un es-
tigmasocial frente alasmujeres
en cargos directivos?

Creo que si. Aan falta cam-
biaresapercepcion, perohoy en
dia valoran mucho mas todo el
conocimiento y el tiempo que
una mujer dedica al areaen la
que esta. Creo que estamos
avanzando mucho.

iCuiles cree que sean las
principales dificultades?

Como emprendedora no he
tenido problema en temas de
escalar dentro de una compa-
fiia. Pero personalmente puedo
decir que siento que el hombre
puede creer que tiene el dere-
chodesentirsuperioridad fren-
te ala mujer, eso silo veo, sien-
do yo duefia y gerente de una
empresa. Me ha ido muy bien,
pero cuesta un poco, por ejem-
plo, hacer reuniones con em-
presarios hombres.
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