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Fitch afirma calificacion
AAA de Surtigas S.A.

Surtigas,

Fitch Ratings afirma las calificaciones nacionales
de largo y corto plazo de Surtigas S.A. en AAA Y
F1+, respectivamente. Ademas asegurd que la
perspectiva es estable. Para la empresa, cuyo
gerente general es Santiago Mejia, esta
decision fortalece la posicion competitiva y
fuerte del negocio de distribucion de gas, asi
como su estabilidad y predictibilidad de buena
parte de su generacion de ingresos. (sas)

SALUD

La prepagada tiene mas
cobertura que los PAC

Colprensa

Segun Coomeva, aunque tanto la medicina
prepagada como la complementaria (PAC)
adicionan servicios de salud, estas guardan
diferencias. En temas de cobertura la primera
permite acceso de manera directa a todas las
especialidades, mientras que la segunda a
ciertas ramas de la medicina; algunas remitidas
desde medicina general. Mas profesionales y
clinicas VIP, otros servicios que la PAC limita. ()

“Vacunaremos unas
20.000 personas
9 domicilio”

COMERCIO. FARMALATAM
HOLDING APOYARA LA
VACUNACION DE PRIVADOS
CON SU IPS CARE24.
ADEMAS ESPERA REALIZAR
10.000 CONSULTAS AL MES
CON SU PLATAFORMA DE
SALUD EN CASA

BOGOTA
En la época del teletrabajo,
el aislamiento y la tecnologia,
cadavez hay mas empresas na-
tivas digitales. Farmalatam Hol-
ding es una de ellas. Este afio
desdesusfiliales: IPS, E-Farma-
cia y E-Hospi-
N} SIDE | tal, 1a compa-
fifa planea un
crecimientosignificativo. EnIn-
side LR, su presidente y funda-
dor, José Joaquin Mora, lo con-
16 en detalle.

+En qué consiste la holding
que usted lidera?

Somos una plataforma tecno-
logicadesalud en casa. Nos cen-
tramos en las necesidades que
tiene un pacientey tratamos de
atender esto en su domicilio, ya
sea de manera digital o envian-
do a alguien presencialmente
paraquelopuedaatendercuan-
do asi lo requiere.

;Quémarcasconformanesta
compaiiia?

Tenemos Farmalisto comola
marca principal en todos los
mercados en los que estamos.
Colombia, Pera, México y Chi-
le. Es la parte de farmacia; Xi-
nerMed que es una marca que
adquirimos en Chile, ya cono-
cidaallayCare-24 que eslaIPS
(ue manejamos.

£Como les fue en pandemia?

El afio pasado fue atipico,
afortunadamente para Farma-
listo, siento que estabamos don-
de debiamos estar. En 2020 cre-
cimos cerca de 80%versus 2019
y para este afio esperamos du-
plicar las operaciones.

;Cuantas consultas o pedi-
dos realizan a la fecha?

Estamos en el orden de
40.000 pedidos mensuales, con
untiquete promedio de compra
para Colombia de US$40, un
poco mas alto de lo que tiene
una drogueria presencial. Y en
la parte de telemedicina lo di-
vidimos en teleorientacion,
consultas con médicos y tele-
monitoreo. Tenemos unas
5.000 consultas mensuales.

¢ Cudles sonlas metas de cre-
cimiento para este afio?

Queremos duplicar el niime-
rode 6rdenesyaumentarel area
de telemedicina. Unos 80.000
pedidos en la region y 10.000
consultas mensuales. También
vamos a participar con la Andi
y la Cdmara de Comercio en el
proceso de vacunacién con
nuestra IPS habilitada, Care 24,
aplicando las vacunas en cual-
quier parte del pais y con cos-
tos asequibles. En 2021 quere-
mos llegar a nuevo paisy cerrar
algunos negocios que tenemos
sobre la mesa. En general, que-
remos ser la plataforma de sa-
lud en casa lider en la region.

;Cuindo esperan llegar a
otros paises?, ;jserd por adqui-
siciones o de manera directa?

Hemos tenido las dos expe-
riencias dellegara otros paises,
ya sea directamente, como fue

el caso de México y Perai; o en
el caso de Chile, con adquisi-
ciones. Y aqui la velocidad se
vuelve muy importante, cre-
emos que debemos entrar a los
paises y de una vez operar.

:Qué capacidad esperan te-
ner en el tema de vacunacion?

Vamos a participar en el tema
de aplicacion que esta por ini-
ciar en estos dias. Lo que vamos
ahaceresayudaravariasempre-
sas(ue quieren quenosotros po-
damosvacunarasusempleados.
Estamos preparados para aten-
derenlasdiferentesciudadesdel
pais y esperamos vacunar unas
20.000 personas.

¢Esto lo ofreceran en todos
los paises?

Claro. A veces no pensamos
eneso, perohay gente que nece-
sitaun apoyo, que no puede des-
plazarse, nopuedeiravacunar-
se, no solo en Colombia, en los
otros paises también, y vamos
a ofrecer la opcion de vacunar
enel domicilio queeslo que ha-
cemos. Queremos apoyar por-
quepiensoquelavacunaesalgo
muy importante para la reacti-
vacion economica.

(Vanavacunartambién asus
empleados?

Vamos a vacunar a nuestros
empleados, lo tenemos que ha-
cer. Nuestros empleados son
muy jovenes, entonces al ver-
los en el programa del Gobier-
no seriandelosltimos quevan
a vacunar, queremos inmuni-
zarlos a todos. Nos acogimos al
programa de la Andi.

. Como les ha ido con el hos-
pital digital?

ULTRACEM

econdmica y social del pais.

@ ultracem.co & 018000123987 [] #399

En ULTRACEM, seguimos apostando por el
progreso y blenestar de nuestra reglon y del pais.

ULTRACEM SAS empresa multilatina dedicada ala producuon y comercializacion de cemento y concreto, a'eada en
la costa caribe colombiana, con tan solo 8 afios de operacion, realizé exitosamente una colocacién de bonos
ordinarios en el Segundo Mercado a través de la Bolsa de Valores de Colombia (BVC), lo cual fortalece la estructura
‘financiera de la empresa. Esta es la primera emision en Colombia de una sociedad por acciones simplificada, bajo el
programa “Unidos por Colombia” y con una garantia de la misma expedida por el Fondo Nacional de Garantia (FNG) .
en una serie a cinco (5) afios ¥ con una calificacién AA emitida por FitchRatings.

iSiguen las buenas noticias!

Con la llegada del ultimo lote de vacunas para las empresas privadas, ULTRACEM comenzara la vacunacion contra el
Covid-19 para proteger la salud de sus colaboradores y sus familias, contribuyendo de esta manera a la reactivacion




