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Con soluciones
energeticas de ultima
tecnologia solar y
eolica que se suman
a su portafolio
hidrdaulico, AES
Colombia lidera
el segmento de
proveedores de esta
fuente de poder
productivo. Para
Federico Echavarria,
su gerente general,
todos los consumidores
deben pensar en
usar este tipo de
recursos renovables,
convertidos hoy en
objetivos estratégicos
de negocio.

-.stamos acelerando

el futuro de la energia

En septiembre Cenit, fiialdel GrupoEco-
petrol, inaugurara en el municipio de Castilla La Nueva
enelMeta, el parque de autogeneracion de energiasolar
mas grande y moderno del pais. Se trata de San Fer-
nando, un nuevo complejo que tendré una capacidad
instalada de 81 megavatios de potencia(MWp)y que
serael primero enincorporar paneles bifaciales - que
absorben rayos por ambas caras -y un mecanismo de
seguimiento del sol que hacen de este proyecto el mas
innovador en estafuente de generacion en Colombia.

Fue construido por AES Colombia, filial de AES Andes
y propiedad de AES Corporation, compaiiia estadouni-
denselideranivel mundial en soluciones de energiacon
presenciaen 14 paisesy mas de 35 afios de experiencia
ofreciendo energia sequra, confiable y sostenible. “El
Parque Solar San Fernando es un hito que confirma
nuestrocompromiso por acelerar unfuturodelaenergia
mas sostenible en Colombia. En AES pensamos siem-
pre en proporcionar soluciones que contribuyanala
competitividad y sostenibilidad de nuestros clientes.
Adicionalmente, el valoragregado de AESno solo se ve
reflejado enbuenosresultados paranuestros clientes,
también se traduce eninversion social paralos territo-
rios, oportunidades de empleoy creacion de emprendi-
mientos enloslugares donde estan presentes nuestros
proyectos”, afirmaFederico Echavarria, gerente general
de AES Colombia.

¢Oué significa para su compaiiia este compromiso
enmateria de sostenibilidad?

El parque solar San Fernando, lo mismo que el de
parque Castilla-que opera desde octubre del 2019-,
hacen parte de la estrategia de crecimiento que tiene
AESenelpais, lacual buscaadicionar2.000 MW al 2030
enenergiasrenovables no convencionales, demostran-
do nuestro compromiso con el desarrollo energético
delaNaciény cumpliendo con lamisién de acelerar un
futuroenergético masresiliente, eficiente y sostenible
para Colombia. Conorgullo decimos que somoslatnica
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sostenible en Colombia’

companiaen el territorio que produce energia 100% re-
novable con diferentes tecnologias gracias anuestras
centrales hidroeléctricas, anuestros parques solaresy,
enunfuturo, graciasalos parques edlicos que construi-
mos en La Guajira. Ahorabien, desde el punto de vista
de generacién, sibien nuestros proyectos no producen
gasesde efectoinvernadero, alin hay actividades com-
plementarias que todavia los provocan, como sucede
porejemplo coneltransporte de personal. Nuestro com-
promiso es que, al afno 2025, todala operacién directa
(que hoy es de cero emisiones), asi como laindirecta,
sean carbono neutral.

Habla también de oportunidades en materialaboral
paramano de obralocal en esos proyectos...

Asies. Pero, ademas, en este temaavanzamos en
materiade equidad de género. Elenergético esunsector
que histéricamente hasido masculino, sobretodoenel
campode las operaciones, ylo que estamos haciendo es
desarrollar todauna politica de equidad de género para
que, atodo nivel de la organizacion, dispongamos de
personalde hombresy mujeres con altas capacidades
que desarrollen nuestro negocio. No esunamoda: esta-
mos convencidos de que esa diversidad nos enriquece,
engrandeceynoshace masinnovadoresy competitivos.
El parque solar Castilla, por ejemplo, se ejecutd enun
tiemporécordde7mesessinincidentesincapacitantes
y generé empleo para 388 personas, incluidas mas de
100 mujeres, en sumayoria de la region. Asisentamos
un precedente: el 28% de lamano de obra pertenecio
algénerofemeninoyahora, enelparque solar San Fer-
nando, queremos superar esa cifra.

¢Como visualiza AES la energiacomo unactivo es-
tratégico de negocio?

Esteesunsectorque estdpasando porunatransfor-
macién histérica no solo en elmundo sino a nivel local.
Porunlado, tenemos un planeta que nos esté exigiendo
alas companias una mayor responsabilidad frente al



Parque CastillaSolar(21MWp),ubicado en CastillaLaNueva, Meta.

cambio climaticoy, por el otro, unos
usuarios cadavezmas exigentesde
productosdealtacalidad, con costos
eficientesy con sentido ambiental.
Paralas empresas, laenergiayano
essolouncosto, es parte de sues-
trategiay parailustrarlo pongo dos
ejemplosimportantes: uno, a nivel
global, el RE100, conformado porun
grupo delas principales multinacio-
nales delmundo que handicho que
necesitan la energia no solo como
un tema de competitividad sinode
estrategiay compromiso conelme-
dio ambiente. Supromesaeslograr
que parael 2030 todalaenergia que
consuman sea verde.

El segundo a nivel Colombia es
Ecopetrol, que hamarcado la dife-
renciaal decidir que quiere ser parte
integral de esatransformacion pro-

moviendo proyectos de desarrollo
energético limpioy renovando su
matrizeléctricaconcompromisosde
mitigacion de su huellade carbono.

¢Quéventajastienenlas estrate-
gias de energialibre de carbono?

Parte de nuestra labor como
proveedoresde energiaescompren-
der el consumoy las necesidades
energéticas de nuestros clientes.
Elmundo en el cual las generado-
ras simplemente vendian energiay
elloslapagaban escosadel pasado.
Hoy, lascompanias del sector tienen
que pensaren proveer solucionesde
energiarenovable, lo cualimplicano
solamente entendercomo eselcon-
sumo sino también como laenergia
potencializala estrategiaempresa-
rial, enlo cual, enelmundoactual, la

exigenciaminimaesque esaenergia
sea 100% renovable. Tenemos un
portafolio de soluciones que nos
permite ofrecer energiasostenible
tanto de lared como de soluciones
distribuidas enteramente dedicadas
paranuestrosclientes.

¢Enqué consiste este tipo de so-
luciones distribuidas?
Porlogeneral, los clientes con-
sumensuenergiade laredyyanos
estan exigiendo que ellasea100%
renovable. En esos casos nosotros
la proveemos de proyectos como
los que estamos desarrollando en
La Guajira, tomada del viento, o de
nuestras centrales hidroeléctricas.
Esaesunaalternativa. Sinembargo,
hayempresas que quierenirmasalla
ysolicitar que esaenergiasegenere
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ensusinstalaciones, insitu, que es
lo que sucede porejemplo con Eco-
petroly suparquesolar Castilla. Ello
tieneunasventajasimpresionantes
porque, porunlado, dispone deuna
energia no solo 100% sostenible,
sinoademas muy competitivadesde
el punto de vistade costos.
Alutilizar estetipode energia, la
empresapuedeirporejemploante
unaentidad internacionaly certifi-
car que estareduciendo toneladas
de C02, lo cualsirve para optimizar
su matriz de consumo energético
conmirasalacarbono-neutralidad.
Todo depende de las necesidades
propiasde cadaclientey paracada
unodeellostenemossoluciones que
seajustantantoalascaracteristicas
de suconsumo como al cumplimien-
to de sus estrategias de negocio.




