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TECNOLOGIA. EN TOTAL
SELECCIONARCN 11
EMPRENDIMIENTOS DE
MUJERES QUE PARTICIPARAN
EN EL PROGRAMA
ACADEMIA DE VENTAS PARA
ADQUIRIR HABILIDADES
TECNOLOGICAS

BOGOTA

Oracle e iNNpulsa se unieron
para desarrollar el programa
‘AcademiadeVentas',con el que
lasfundadorasde11 startupslo-
cales podrin capacitarse en
marketing, finanzas, herra-
mientas tecnologicasy otros sa-
beres que les ayuden a brindar
mayor valor agregado y renta-
bilidad a sus proyectos.

Entre las empresas seleccio-
nadas se encuentra Dilo, 1a pla-
taforma digital de Catalina He-
nao, con la que se busca ofrecer
un espacio de ayuda y asisten-
cia virtual con atencion las 24
horasdel dia paraque estudian-
tes universitarios tengan acce-
so a herramientas de bienestar
y salud mental.

“Mi expectativa con este pro-
grama es poder dejar una estra-
tegia clara de ventas. Aprender
como elegir a mi equipo de ven-
dedores y como entrenarlos”,
preciso la emprendedora.

Enlalinea de bienestar tam-
bién se encuentra la Experien-
ciade realidad aumentada de Jo-
hana Torres, que contaria con
herramientas tecnologicas y ar-
tisticas paraque mediantelaex-
periencia los usuarios puedan
relacionarse con la naturaleza.

Otrasstartups enlistadasson
Bukyn de Deyanira Montaifio y
Elinede Martha Sierra que apun-
tan a facilitar tareas cotidianas
de los usuarios. Estas dos pla-
taformas ayudarian conlaagen-
damientode citas, reducir tiem-
pos de espera y evitar filas.
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Dilo, PediYa y EnlaU, entre las startups
que capacitaran Oracle e iNNpulsa

LOS EMPRENDIMIENTOS SELECCIONADOS POR ORACLE E INNPULSA

Son 11 Startups de 12 mujeres que

entraran al programa Academia de Ventas
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“A futuro no solo queremos
SEr un proyecto que crezca ex-
ponencialmente, también que-
remos Ser esa empresa que
brinde oportunidades labora-
les y condiciones dignas y jus-
tas a otras mujeres y jovenes”,
sefial6 Sierra.

PaolaHenaoy Viviana Reyes,
por su parte, son otras empren-
dedoras seleccionadas con En-
laU, la aplicacién que conecta
productos y servicios impulsa-
dos por estudiantes.

Por otro lado, estan las star-
tups enfocadas a las empresas
y la mejora de sus procesos. En
este grupo estan Serveo, de Da-
niela Sanchez; Assertive Group
de Yuliana Yepes y DataTres60
de Jhennifer Galindo, que con
elusodelos datos buscan gene-
rar contenido estratégicoy ayu-
darasususuariosallegaranue-
vos clientes y mercados.
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Proceso de formacidn de las seleccionadas

El programa Academia de Ventas tendra una duracion de dos
meses en los que ademas de ampliar sus conocimientos, las
emprendedoras seleccionadas podran integrar nuevas solucio-
nes tecnoldgicas de Oracle a sus negocios. Esto les permitira
automatizar algunos de sus procesos, consolidar datos y mejorar
sus servicios. Asimismo, contaran con instructores expertos de la
compaiiia, que les ayudaran a ajustar sus ideas de emprendi-
miento y ser mas competitivas dentro del mercado. Se espera
que este programa pueda ayudar a consolidar estos proyectos y,
a futuro, a impulsar la reactivacién econémica del pais.

“Lo que m4as me motiva, mas
alla de crecer como emprende-
dora, es contagiar a todas aque-
1las mujeres con mi pasién hacia
el mundo de los datos v el in-
menso potencial que veo en
ellos”, sefialé Galindo.

El mismo optimismo frente
a las capacitaciones con Oracle
eiNNpulsalocomparten Natalia
Serrano, con PediYa y Jenny Fo-
rero, con Toxica App, dos apli-

caciones que buscan contactar
a proveedores con comercian-
tes, pero que en el caso de Fo-
rero se enfocara solo en la in-
dustria de la belleza.

Cerrando el grupo de las 12
seleccionadas se encuentraNa-
talia Campillo con BioDx, una
empresa de base biotecnologi-
ca, que conherramientas geno-
micas, y moleculares ayudaria
a las compafiias a identificar

12

MUJERES ESTAN DETRAS DE LOS
EMPRENDIMIENTOS
SELECCIONADOS Y SERAN
CAPACITADAS EN TECNOLOGIA.

Fabiano
Matos

Gerente General de
Oracle para Colombia
“Oracle confia en
Colombia y en sus
personas, por lo que
queremos aportar en el
empoderamiento de las
mujeres junto a un gran
ejemplo que es iNNpulsa”.

Ignacio

Gaitan

Presidente de
iNNpulsa Colombia.

“En la nacion
emprendedora valoramos
el talento de las mujeres y
trabajamos para
desarrollarlo. Proyectos
como este nos permiten
entregarles herramientas”.

Siganos en;

www.larepublica.co
Con mis informacion sobre la construccidn
de un nuevo Farmatodo en Medellin.

microorganismos ensus proce-
sos de produccion.

Paralas compaiiias organiza-
doras esta iniciativa de capaci-
taciones,ademas de brindarhe-
rramientas para impulsar estos
emprendimientos, también
busca empoderar a las mujeres
paraque se involucren enlalla-
mada economia 4.0.

SOFIA SOLORZANO CARDENAS
Isolorzano@larepublica.com.co

TRANSPORTE. EN JULIO HABRA OPERACION DESDE BOGOTA A BRASIL

Avianca reanudarg rutas
nacionales e internacionales

BOGOTA

A partir de este mes, Avian-
ca retomo sus vuelos directos
desde Bogota a destinos como:
Fort Lauderdale, Washington,
Los Angeles, San Juan de Puer-
to Rico; Ciudad de Panama, La
Paz y Santa Cruz de la Sierra.

Asimismo, la aerolinea ten-
dra vuelos desde San Salvador
a Ciudad de Panama y desde
Ciudad de Guatemala a Teguci-
galpa, Honduras.

De la misma forma, a partir
de julio, la compaiiia retomara
su operacion directa desde Bo-
gota a Sao Paulo y Rio de Janei-

13%

INCREMENTARA LA CAPACIDAD EN
26 RUTAS DOMESTICAS EN EL
PAIS, ESPECIALMENTE

EN RUTAS REGIONALES.

ro;y desde San Pedro Sula, Hon-
duras, a Miami.

Ademas la compaiiia incre-
mentara hasta 13% su capaci-
dad en 26 rutas domésticas en
Colombia, con especial foco
en rutas regionales desde Car-
tagena, Pereira y Bucaraman-
ga; desde Cali a Barranquilla,

Santa Marta, Pasto y Tumaco.
Asi como desde Bogota a Co-
rozal, Yopal, Manizales, Pasto
y Villavicencio.

Daniel Fajardo, vicepresi-
dente de PlaneaciondelaRed de
Avianca, indico que a medida
que se han ido levantando las
restricciones deviaje,lacompa-
fiia ha podido reanudar rutas
que se encontraban suspendi-
das. Ademas de fortalecer su
operacién aumentando fre-
cuenciasy sillasendestinosna-
cionales e internacionales.

JOHANA LORDUY
@johanalorduy4

MINAS. LA FIRMA OPERARA PROYECTO EN GUYANA

Gran Colombia Gold cerro
la compra de Gold X

BOGOTA

Como lo habia anunciado en
dias pasados, Gran Colombia
Gold estaba en un proceso para
adquirir la totalidad de las ac-
ciones de la canadiense Gold X,
pueslasempresas requerian las
respectivas aprobaciones de
sus Juntas Directivas.

El arreglo entre las compa-
fiias se hizo efectivo este 4 de
junio y como resultado del
acuerdo, Gold X se convirtié en
una subsidiaria directa 100%
propiedad de Gran Colombia
Gold.Estatultima obtuvo el con-
troldel Proyecto de Oro Toropa-
ru, en Guyana.

“La compra de Gold X obede-
ceaque es unyacimiento enor-
me que esti en un pais ambien-
talmente amigable y es un
proyecto que esperamos que,
con una inversion de US$340
millones o US$350 millones,
produzca unas 160.000 onzas
por afio, en un lapso de tres
afios” afirm6 Lombardo Pare-
des, CEO de Gran Colombia Gold
en entrevista con LR.

De forma combinada, en Se-
govia y Toroparu, los recursos
de oro medidos e indicados al-
canzan 8.778.000 onzas.

DANIELA MORALES SOLER
dmorales@larepublica.com.co



