larepublica.co | VIERNES 18 DE JUNIO DE 2021

EMPRESAS

P9

“En julio abriremos un
renovado FreshMarket
en El Tesoro en Medellin”

COMERCIO. EL DIRECTOR
DE VENTAS Y OPERACIONES
DE CARULLA ASEGURO
QUE CON ESTA NUEVA
APERTURA COMPLETARIAN
16 TIENDAS BAJO ESTE
FORMATO, ALCANZANDO
SEIS CIUDADES

BOGOTA

Carulla, lamarca premium de
Grupo Exito, anunci6 la reaper-
tura de su mas reciente formato
FreshMarketenSantaBarbara,en
el norte de Bogota. Esto, con el
fin de apostarle a dinamizar la
economiadel paisenun momen-
to en el que se esta impulsando
la reapertura.

LR habld con Sergio Fernan-
dez, director de ventas y opera-
ciones de esta compaiiia, para
conocerlasnovedadesdelatien-
daylos préximos lanzamientos.

;Cuantos establecimientos
tiene Carulla en el pais y cuan-
tos son FreshMarket?

Nosotros tenemos 84 al-
macenes en Carulla como su-
permercados y 15 FreshMar-
ket con este nuevo lanza-
miento en Bogota; el primero
de julio estaremos entregan-
do uno en EI Tesoro, en Mede-
1lin, para tener 16.

El retail innova tanto que no
podria decir que vamos a tener-
los todos como FreshMarket,
pero estaes nuestra altima ver-
sion ala que le estamos apun-
tando y nos ha ido saper bien.

i Cuileslainnovacion de este
formatoencomparacién conlos
supermercados tradicionales?

En nuestra marca el cliente
es el centro de todas las deci-
siones y por eso los trabajos
que hacemos son para que
cada persona que entre a es-
tos almacenes tengauna mejor
experiencia de compra.

Dentro de la apuesta en ma-
teriade innovacion, las tiendas
contaran con tecnologia enfo-
cadaenexperiencias biosegu-
ras y novedosas, se destacan
smile ID, es decir, el auto-pago
conreconocimiento facial, fru-
ver scan (auto-pago inteligen-
tede frutasy verduras desarro-
llado en alianza con Google
Cloud) y kioscos electronicos.

Tenemos sefalizacion en
braille, y una infraestructura
amplia paraque no haya ningian
limite de circulacion.

¢De cuanto fue la inversion
para esta reapertura y cuintos
empleos genera?

Nosotros tenemos 1.750 me-
tros de area de ventas y una in-
version de $5.500 millones.

Ademas de la inversion eco-
nomica, también traemos mas

Grupo Exito

Sergio Fernandez, director de ventas y operaciones de Carulla, hablo so-
bre el fortalecimiento del e-commerce con la llegada del covid-19.

Jacky Yanovich

Presidente operativo
retail Colombia, Grupa
ito

“Es muy importante dar
un mensaje de esperanza.
Apoyamos la reactivacion
econémica con generacion
de empleo, innovacion y
nuestra apuesta por la
sostenibilidad”.

$5.500

MILLONES FUE LA INVERSION DE
LA MARCA PARA RENOVAR EL
FORMATO FRESHMARKET EN
SANTA BARBARA.

personal. Eneste almacéntene-
mosuntotalde 107 colaborado-
res, peroentodoel paissonmas
de 4.500.

<Cuanto representa en ven-
tas este formato?

De los 84 almacenes que te-
nemos, en el primer trimestre
los FreshMarket participaron en
31,6% de las ventas totales.

¢A qué ciudades llegan estas
tiendas y cudles son los planes
de expansion?

Nosotros estamos en Santa
Marta, Barranquilla, Cartagena,
Medellin, Cali y Bogota.

Queriamos llegar a Villavi-
cencio este afio, pero sali6 un
tema ajeno a nosotros, con el
centro comercial, que mien-
tras se soluciona creemos que
llegaremos a esta ciudad el afio
entrante.

Slganos en:

www.larepublica.co

Con el nforme completo sobre afectacio-
nes a los restaurantes por blogueos.

EIRZRE  Escuche el podcast con

¥ Sergio Fernandez, director
H de ventas y operacion de
= Carulla.

;Cudl es el aporte de Carulla
alos proveedores locales?

Desde nuestra marca quere-
mos apoyar a todos los campe-
sinos colombianos, poreso,91%
de nuestras compras de frutas
y verduras son a nivel local.

4Qué otros canales fortale-
cieron por la llegada de la pan-
demia?

Lapandemianostrajoapren-
dizajes, sobre todoentornoala
omnicanalidad. Nosotros tenia-
mos unasventas discretas enel
ecommerce a través de la pagi-
na web, la app y los domicilios
telefonicos, peroesotuvoun di-
namismo muy importante el
afio pasado.

Ahora, el ecommerce repre-
senta entre 17% o 18% del total
de las ventas.

Por otra parte, fortalecimos el
serviciodecompray recoge, don-
de recibimos los pedidos, los se-
paramos, el cliente nos dice la
hora ala que va a pasary de una
se lo entregamos en su carro.

,Qué estrategias tienen en
beneficio de la sostenibilidad?

Estamos trabajando en el
temadesostenibilidad cambian-
do todos los equipos de refrige-
racion de los almacenes e inte-
grando un gas natural que
reduce la huella de carbono.
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CONSTRUCCION

Conconcreto, reconocida
por uso de tecnologia

Conconaeto

En los premios latinoamericanos de Proptech,
Conconcreto fue reconocida como la mejor
empresa constructora con aplicacion en
tecnologia por el uso de impresién 3D en
concreto y modelado BIM. “Estamos enfocados
a la sostenibilidad. Queremos inspirar un futuro
sostenible y aportarle valor a nuestros clientes
en la cadena de negocio”, indicd Juan Luis
Aristizabal, presidente de la compafiia. pms)

MINAS

Cerro Matoso entrega
obra por impuestos

|
Cerro Matoso

La empresa de extraccion de ferroniguel a cielo
abierto, Cerro Matoso, informé que gracias al
mecanismo de Obras por Impuestos construyé
la tercera fase del Sena en el municipio Pdet de
Montelibano con su impuesto de renta. Esta
obra tuvo una inversion de $8.800 millones y
beneficiara a 45.000 personas aportando
formacion en varios frentes para los habitantes
del sur del departamento de Cordoba. (pms)
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INFORMA

Que el dia 26 de mayo de 2021, fallecié la seficra
Elcy Estela Soto Galeano quien laboraba en la
Compafila. quienes se crean con derecho a
reclamar el pago de salarios vy prestaciones
sociales, pueden formular la reclamacién en la
Gerencia Administrativa v de Talento Humano,
ubicada en la carrera 85 k no. 46 a -66 pisc 22,
Complejo Logistico San Cayetano - Bogota, dentro
de los treinta (30) dias calendario siguientes al
presente aviso.
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