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“La nueva empresa tiene mas de &

US$700 millones para inversion™

ENERGIA. HOY EL GRUPO
ENERGIA BOGOTA
PRESENTARA EN ASAMBLEA
EL NUEVO ACUERDO MARCO
CON ENEL, CON EL QUE

SE CREARIA ENEL BOGOTA,
QUE ESTARIA EN LA SUBASTA
DE RENOVABLES

BOGOTA

Grupo Energia Bogota y Enel
presentaron un acuerdo marco
en el que Codensa, Emgesa y Enel
Green Power se fusionarian para
dar paso auna nueva compania.
LR hablé con Juan Ricardo Orte-
ga, presidente del Grupo sobre el
negocio que serfa aprobado por
la Asamblea de Accionistas hoy.

;Hace cuanto vienen traba-
jando en el acuerdo con Enel y
como llegan a é1?

Llevamos un afio trabajando
en este acuerdo que presenta-
mos. Teniamosun conflicto con
respecto a temas complicados
como lareparticion de dividen-
dos. Era una pelea complicada
que surge también porque no
todos estan entendiendolapro-
fundidad del cambio que esta-
mos viviendo. La problematica
del calentamiento global vaage-
nerarunarevolucion tecnologi-
ca. En el proceso caimos en
cuenta de que, si no haciamos
algo ya. TGI y Emgesa se iban a
marchitar, comoleshapasadoa
los que no se han dado cuenta
atiempo de que el mundo esta
cambiando. Empezamos atraer
gente que era experta en este
cambioy connuestro socio Enel
empezamos a buscar cémo tra-
bajar en conjunto en vez de pe-
lear para dar ese paso.

+Qué va a pasar en cuanto a
inversion?

Conesto,laempresavaacre-
cerunzs5%ytieneunos compro-
misospormasdeUSg700millo-
neseninversion, que espartede
laalianza. Siuno no tiene ener-
gia competitiva va a estar por

Juan Ricardo Ortega, presidente del Grupo Energia Bogot, destacé que, con este nuevo acuerdo marco,
los dividendos mejorarian entre $30.000 y $40.000 millones y recibiran $1 billon que estaba retenido.

fuera del futuro. Tendremos
1.800 MW disponiblesyes com-
plementario al gas.

La inversién que nombraba
anteriormente, ;jen qué aspec-
tos se destinaria?

Principalmente, en renova-
bles no convencionales. Va-
mos a participar fuertemente
en el sector de generacion de
energia verde, que esti en el
plan estratégico de Enely enel
nuestro.

iSigueninteresadosenlaRe-
gasificadora del Pacifico?

Claramente. Pensamos que
el gas es indispensable porque
sin este, toda la estrategia de
energias renovables no conven-
cionales no es sostenible.

iPor qué decidieron que la
participacion accionaria fuera
menorenlanuevaempresa que
crearan?

Hay una confusion porque
en 1996, que era una época
compleja, era dificil privatizar
una empresa. En ese momen-
to se decidio que Bogota ten-
dria 51% de participacion en
elGrupo, esodalasensacionde
serduefio, perosolo42%deesa
participacién tiene derecho a
votoy el restante son acciones
preferenciales. Peroenunaso-
ciedad mas grande vamosate-
ner 42,5%; es decir, el mismo
nivel derecho a voto.

Relacionado con eso este ne-
gocio, ;jqué pueden esperar los
accionistas?

Vamos a entregar mas divi-
dendos a nuestros accionistas,
que es para lo que uno mejora
unaempresa. Esperamos lograr
entre $30.000 ¥ $40.000 millo-
nes en mas dividendos de aho-
ra en adelante. Mas $1 billon
que nos van a dar, de lo que te-
nian retenido.

;Lanueva empresa sellama-
ria Enel Colombia?

La empresa va a ser Enel Co-
lombia S.A.S. en Cdmara de Co-
mercio, pero va a operar como
Enel Bogotd en toda la zona de
influencia de Bogota.

iVanatenerparticipacion en
todos los proyectos renovables
no convencionales en los que
esta Enel?

Sergio
Gonzilez
Presidente

de ETB

“El acuerdo nuestro con
Ufinet es para el
desarrollo de la red
neutral en Bogotd y no se
verda afectado por este
nuevo acuerdo entre Enel

v Grupo Energia Bogotad”.
Slganos en:
www.larepublica.co
m Con |2 entrevista completa con Juan
Ricardo Ortega, presidente del GEB.

EIFHE  tscanes para escuchar la
entrevista completa con
[ Juan Ricardo Ortega,

presidente del GEB.

La valorizaciéon de
la nueva compaiiia
es de US$10.000
millones

Con el nuevo acuerdo marco,
GEB unificara su participacion
en Codensay Emgesay entrara
al negocio de renovables con
Enel Green Power. Esta nueva
empresa tiene una valoracién
de US$10.000 millones, cifra
mayor que la anterior que era
de US$8.000 millones. “Ahora
vamos a tener 42,5% de una
empresa de US510.000
millones, lo que da una
participacion de US$4.200
millones. En total tenemos
menos acciones, pero mejores
acciones y mas dinero’, afirmo
Juan Ricardo Ortega, presi-
dente de GEB.

Ese fue parte del conflicto y
nosotros exigimos exclusividad
enlos proyectos. Deaquien ade-
lante van a desarrollar proyec-
tos siempre enconjuntoconno-
sotros, no solo en Colombia,
sino en Venezuela, y Centroa-
mérica. En todos somos socios.

(Esta nueva empresa tiene
contemplado participar en la
subasta de renovables no con-
vencionales?

Sin lugar a dudas. No puedo
adelantar con qué proyectos,
porque Enel es la empresa con-
trolante. También tenemos pla-
nes de expansion, pero no pue-
do comunicarlos.

DANIELA MORALES SOLER
dmorales@larepublica.com.co

TECNOLOGIA. L A EMPRESA NORTEAMERICANA BUSCA AYUDAR A COMPARIAS DEL SECTORTELCO

Movistar Empresas se unio a la nube de IBM

BOGOTA
Movistar Empresas anuncio
que se unio al ecosistema de
asociados de negocio de IBM
Cloud for Telecommunications
paradesarrollar soluciones em-
presariales y aprovechar la ar-
quitectura de nube hibrida.
Con esta alianza, la empresa
norteamericana busca ayudar
a las empresas del pais a apro-
vechar el poder del Edge y de la
tecnologia 5G, acelerando los
esfuerzos de modernizacion y
asiimpulsar la transformacion
y el crecimiento empresarial.

“Creemos que cada negocio
en cada industria esti en mar-
cha para convertirse en una
comparfiia mas inteligente y re-
ceptiva entre sus competidores.
Sibien muchoshan digitalizado
aspectos de susnegocios, lama-
yoria aun no ha realizado los
cambios que le permitanser re-
silientes y flexibles”, dijo Patri-
cioEspinosa, gerente general de
IBM Colombia, Venezuelay Re-
gion Caribe.

IBM Cloud for Telecommuni-
cations esta disefiada para in-
tegrar la inteligencia artificial

avanzada y los procesos de au-
tomatizacion en Edge, y puede
acelerar la implementacion de
servicios, al tiempo que reduce
los costos generales.

“Las empresas de telecomu-
nicaciones se estan transfor-
mando e innovando rapida-
mente y eso esta beneficiando
a sus clientes. Plataformas
como la nube y herramientas
como la inteligencia artificial o
la automatizacion han entrado
aapoyar el proceso de reinven-
cion del modelo de negocio de
las telcos™, afirmo Espinosa.

Un reciente estudio global
del IBMInstitute for Business Va-
lue revel6 que las telcos estan
adoptando plataformas de nube
hibrida abierta que permiten la
escalaylos servicios delanube
publica, mientras mantienen el
control de su camino de trans-
formacién y sus datos.

En América Latina, 45% de
losencuestados, afirmo que de-
ben convertirse en nubes segu-
ras con inteligencia artificial y
automatizacion.

JOHANA LORDUY
@johanalorduy4

Patricio Espinosa, gerente gene-
ral IBM Colombia, Venezuela y Re-
gién Caribe habld de beneficios.



