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COMERCIO. LA CRISIS DE
LOS CONTENEDORES HA
HECHO QUE LOS PEDIDOS,
QUE ANTES TARDABAN 45
DIAS EN LLEGAR, DEMOREN
HASTA 75 DIAS. ADEMAS,
LOS COSTOS DE LOS FLETES
SE HAN TRIPLICADO

BOGOTA

La crisis logistica mundial
contintia preocupandoalos pro-
ductores y comerciantes, quie-
nes presentan retrasos en la lle-
gadade lasimportaciones desde
China, pueslosbuques que antes
demoraban 45 dias en llegar, ac-
tualmente pueden tardar hasta
75 dias. Asimismo, los altos cos-
tos de los fletes maritimos, que
han pasado de US$3.000 a
US$12.000, acentian la proble-
matica, que en diciembre podria
impactaralos consumidorescon
precios altos o la escasez de al-
gunas referencias.

“Los productos estantardan-
do cuatrosemanasenllegar, en-
tonces, probablemente para di-
ciembre si se encuentren
electrodomésticos y juguetes,
perono toda la gama, solo algu-
nas categorias. Lo mismo pasa
con los vehiculos, si uno pide
ciertocolororeferencia, lo pon-
drian en lista de espera”, des-
tacoJavier Diaz, presidente eje-
cutivo de la Asociacion Nacional
de Comercio Exteriorde Colombia
(Analdex).

Peseaquelosempresarioslo-
cales hacen grandes esfuerzos
parano trasladar estos costos de
importacionalconsumidorfinal,
si la situacion perdura, lo ten-
drian que empezar a hacer.

“Habra traslado de costos al
precio para los clientes, pero se
dardenfunciondelasestrategias
comerciales y los tiempos de
cadaproveedor, noobstante, esto
impacta de manera distinta a la
neveranacional versuslaimpor-
tada,y distintoaunaneverafren-
te auna licuadora”, dijo Floren-
ciaLeal, directoradelaCdmarade
Electrodomeésticos de la Andi.

Ante esto, Whirlpool, compa-
fiia con 110 afios de experiencia
en el mercado, destaco que son
los fletes mas altos que han lle-
gado a pagar. no obstante, hay
buenadisponibilidad de produc-
tos y la expectativa en ventas es
crecer 50%, de acuerdo con San-
tiago Nufiez, director de la em-
presa para la region Andina.

En el caso de los productos
de tecnologia, tales como com-
putadores y celulares, desde
empresas como el Grupo Exito,
Home Sentry y Falabella, han
anticipadolos pedidos parate-
ner variedad en la temporada

Jaime Alberto
Cabal

Presidente

de Fenalco

“Es necesario inplementar
normas que minimicen el
impacto, que mantengan la
competitividad de los

productos y que no

perjudiguen la
reqactivacion economica’”,
m Con més informacion sobre el aumento de

los precios de los tiquetes para fin de afio.

120%

ES EL AUMENTO QUE HA TENIDO EL
COSTO DE LA PARAFINA, POR LO
QUE LAS VELAS ESTARIAN MAS
CARAS A FIN DE ANO.
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navidefia; y marcas asiiticas
como vivo, esperan vender al-
rededor de 80.000unidadesen
este fin de afio, con diferentes
iniciativas que alivien la crisis.

“Esunasituacionquehaafec-
tado a todas las industrias y vivo
no se ha mantenido exenta. Sin
embargo, desde la casa matriz
hemos desarrolladounaestrate-
gia de mitigacion de la crisis que
nos ha permitido mantener una
operacion regular, con precios
estables”, dijo Juan Camilo Ve-
landia, gerente senior de Retail
de vivo Colombia

Estetambiénes el caso de Ho-
ner, quien por medio de alian-
zas con proveedores de talla
mundial, garantiza mantener
una correcta planificacién para
brindar preciosjustos, seginin-
formoEric Lu, country manager
de la marca en Colombia.

Ahorabien, una de las fechas
mas esperadas porlos colombia-
nos es el Dia de Velitas, el 7 de
diciembre, pero debido a la es-
casez mundial de parafina araiz
de la falta de produccién por
mantenimientos en algunas fa-
bricas, los costos aumentaron
120%Y, por ende, las tradiciona-
les bolsas de velas se consegui-
rian entre 60% y 100% mas ca-
ras. Los fabricantes también
explican que Ecopetrol no regis-
tra los mismos niveles de para-
fina que venia produciendo.

“Si antes una persona pren-
dia tres velitas, este afio le va
tocarencender solouna”, mani-
festaron desde Analdex.

Por otra parte, la linea de ju-
guetes también se havisto afec-
tada con lavariedad de referen-
cias, peroexpertosrecomiendan
anticipar la compra parano de-
jar a nadie sin regalo. “A pesar

velas aumentara
entre 60y 100%
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El costode la

parafina se ha
incrementado
en 120%
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#CommentLR sobre la
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de este panorama, no hemosto-
cado los precios y 40% de nues-
tro portafolio se mantiene con
unprecio promedio de $8.900",

aUs$12.000 —

Fenalco plantea
eliminar el impuesto para
materias primas y reducir
al 5% para productos
terminados

dijo el director de operaciones
de Miniso, Daniel Rodriguez.
Con este balance, la pro-
puesta que hacen los comer-
ciantes desde Fenalco es que
por el término de un afio se re-
duzca a 0% el impuesto para
materias primas y a 5% para
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Al menos

166 productos

importados,
quedardn cobijados
con arancel cero

productos terminados, toda vez
que la crisis de los contenedo-
res solo se podria solventarhas-
taelsegundo trimestre de 2022,
pero solo en paises de Europa
y EE.UU., no en Colombia.
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“Quiero expresar mi gratitud a Heinsohn por
dar cada dia lo mejor de sl y por permitirnos
aprender de ustedes. Ademas de contar con
excelentes profesionales, son excelentes

seres humanos, dispuestos a acomparnarnos

BRIGHTSTAR SERVING WIRELESS

Comunicate al celular +57 305 7781108 o visita:
www.heinsohn.com.co/gestion-humana/outsourcing-de-nomina/

&Y ti qué esperas para contactar
a nuestro equipo de expertos en
Outsourcing de Némina?

Su negocio.

No importa el tamano, sector 0 procesos de tu organizacion, nuestra herramienta es
flexible y se adapta a cualquier necesidad. Con Heinsohn cumples con la némina
electrénica y resuelve, desde la contratacion hasta la desvinculacion de tus colaboradores.

la empresa”

Victor Henao
CREDICORP

© Mas de 200 empresas ya tercerizaron sus
procesos de némina con Heinsohn. Ahorraron
costos, disminuyeron su carga laboral y optimizaron

ad CredicorpCapital

“Felicita a Heinsohn y a la consultora Leidy
Johanna Catafio quien le asiste. Resalta
la eficiencia y disposicion que han tenido con




