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Ventas de esmeraldas cerraran
en US$120 millones este aio

MINAS. TRAS UNO DE LOS
ANOS MAS DIFICILES PARA
LA INDUSTRIA MINERA DE
GEMAS, ESTE ANO, LAS
EMPRESAS ESMERALDERAS
RECUPERARIAN LA
PRODUCCION DE DOS
MILLONES DE QUILATES

BOGOTA
Laindustria minera tuvoun
freno por cuenta de la pande-
miay las restricciones de hio-
seguridad. Enel casodelas pie-
dras preciosas, éstas se vieron
afectadas pues el mercado dejo
de moverse. Las exportaciones
cayeron a US$40 millones y
este afio esperanrecuperar ni-
veles prepandemia, afirmo Os-
car Baquero, presidente de Fe-
desmeraldas.

¢+ Qué sucedio con la mineria
de esmeraldas en 20207

2020 ha sido el peor afo
para la exportacion de esme-
raldas en los altimos 40 afios.
El total exportado fue US$40
millones, que si se compara
con afos anteriores es muy
malo, porque estibamos sobre
US$130millones. Esto ocurrié
porque muchas de las exporta-
ciones se hacen por medio de
vuelos comerciales y al estar
paradaesta operacion no pudi-
ImMos exportar.

;Como se ha comportado
este afio?

Este afio se abrieron las ex-
portaciones. Hay que entender
quelas empresas continuaron
trabajando y produciendo, por
loquehayunaacumulacion de
inventarios. Este afio estamos
recuperando los niveles que
teniamos en 2019. Estimamos
que el sector va a cerrar con
cerca de US$120 millones en
ventas. No significa que haya-
mos multiplicado las ventas,

Mineras estiman
reservas de

esmeraldas para
mas de 125 afos

Colombia no cuenta con
estudios geoldgicos que
permitan definir cuantas
reservas tiene el pais. Algunas
de las minas han operado por
mds de 500 afios, como la
Muzo o la de Coscuez. Charles
Burgess, presidente de Muzo,
sefalé que el estimado de
tiempo de vida es de 250 afios
mas. Por su parte, la mina de
Coscuez, en San Pablo de
Borbur, tiene una operacion de
400y segun Dev Shetty,
presidente y CEO de Fura
Gems, operadora de la mina,
“el minimo de vida de esta
mina es de 125 afios”.

sinoqueestamos recuperan-

do el mercado que habiamos

perdido y estamos liberando
inventarios.

Acuintoasciendehoylapro-
duccién nacional?

El pais exporta anualmente
unos dos millones de quilates,
unos 1,2 millones van en bruto
y el restante sevende como qui-
lates tallados, que es el de mas
valor. En el mercado local se
queda una parte, pero es muy
pequefia. Cerca de 97% de la
produccién se exporta. Este
afio, la recuperacion seria tan-
to en quilates como en valor.

;Como esti la inversion en
este sector?

Loqueestapasandoesqueno
hayunaestabilidadjuridicaque
haga atractivos estos proyectos
yalpaisentérminos degran mi-
neria. Por ejemplo, con todo lo
que ha pasadocon Santurban, lo
de Quebradona y demas da un
mal mensaje. El tema del licen-
ciamiento ambiental tiene muy

preocupados a los inversionis-
tas porque no hay condiciones
paradesarrollarestos proyectos.
Recientemente, estuvimos en
ExpoDubai y estamos buscan-
do nuevos mercados, pero es
complicado con la estabilidad
juridica. Tambiénhemos tenido
problemas sociales complejos
en las minas que dificultan la
atraccion de inversion.

Colprensa
Oscar Baquero, presidente de Fedesmeraldas, senalé que el sector en-
frenta retos para atraer a nuevos inversionistas al pais.

.Como esti el proceso de
evaluacion de los depdsitos que
hay en el pais?

El potencial del pais es enor-
me, pero el mercado es peque-
fio. Hace unos afios se determi-
no que el pais tiene unas 10.000
hectareas productivas de esme-
raldas, de esas, solo 1.000 se
han explorado. Es decir, soloco-
nocemos 10% del potencial.

Charles C.
Burgess

Prasidente
de Muzo

“El mercado de gemas se
congelo en 2020 y fue
imposible exportar. Ya
estamos reactivando
nuestra operacion y
creemos que en 2022
tendremos buenas cifras”.
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MILLONES DE QUILATES DE
ESMERALDAS EXPORTA EL PAIS EN
PROMEDIO CADA ANO A DESTINOS
COMO ESTADOS UNIDOS Y ASIA.

=

Hacer una investigacion de
esa escala es mas costosa que
el mismo mercado, podria cos-
tar unos US$500 millones.

Siganos en:

www.larepublica.co
(on la entrevista completa con Gscar
Baugero, presidente de Fedesmeraldas.

4Qué esta pasando con las
comunidades?

Lo que pasa es que hay una
mineria tradicional que esta
en los territorios. Esta no esta
regularizada y muchas veces
los proyectos mineros adquie-
ren titulos en comunidades
donde se da esta mineria. Los
titulares minerostienenlares-
ponsabilidad de lo que pase en
esa area, por lo que tienen que
entrar en conversaciones con
las comunidades.

&Cuél ha sido el trabajo en
términos de formalizacién?

Entodoelterritorio nacional
se han hecho trabajos para la
formalizacion minera. Estas
van de la mano con la inver-
si6n. El tema es que por esolos
mineros artesanales tienen po-
cos recursos, por lo que el Mi-
nisterio de Minas busca hacer
una regulacion diferencial.
Pero esto necesita tiempo para
ejecutarse. La institucionali-
dad minera es fuerte desde
hace apenas unos 11 afios y
para fortalecer el sector se ne-
cesita mas tiempo.

DANIELA MORALES SOLER
dmorales@larepublica.com.co

CONSTRUCCION. LA COMPARNIA ESPERA CRECER 10% EN 2022

La empresa de aceros Acesco activo
plan de inversion de US$25 millones

BOGOTA

La compaiiia de aceros para
la construccién Acesco lanzé al
mercado un nuevo catilogo de
productos. Se tratade Metalum,
un portafoliode cubiertas de ca-
lidad estructural grado 8o0.

La inversion para este desa-
rrollo fue de US$6,5 millones
para desarrollar un nuevo re-
cubrimiento en sus productos,
“garantizando 6ptimaresisten-
ciay calidad”™.

Estenuevo catdlogoreempla-
zara totalmente al actual y ten-
dra productos como cubiertas
conrecubrimiento galvanizado

con 55% de aluminio, 43,4% de
zincy 1,6% de silicio. Segtin ex-
plico su presidente Felipe Gon-
zilez, tendran entre 35% y 43%
mas de capacidad portante. “De
esta forma las cubiertas no se
deformaran con el paso del
tiempo”, afirmé.

Esta hace parte de una serie
deinversiones que harila com-
paiiiay cuyo presupuesto es de
mas de US$25 millones.

“Estainversion hace parte de
un plan de negocio mas agresi-
vo”, seflal6 Gonzilez. Esta es-
trategia comprende principal-
mente el desarrollo de

productos nuevos y tiene un
tiempo de ejecucion de aproxi-
madamente un afio y medio.

Solo en este altimo desarro-
llo, la compaiiia se tomé ocho
meses y la inversion responde
alareconversion industrial de
su produccion.

El principal objetivo para el
otro afio es recuperar la inver-
sion que realizaron. “Este afio,
estamos creciendo a un ritmo
de 20% y esperamos recuperar
el nivel de prepandemia”, dijo
Gonzalez.

DANIELA MORALES SOLER
dmorales@larepublica.com.co
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PRODUCTOS SERVICIOS CUBRIMIENTO | TIEMPODE ENTREGA TARIFAS
URBANO | BHORASHABILES | §5,047 Primer kg y' 2,246 kg, Adicional
DIRADIA | REGIONAL | 12HORAS HABILES | $6,089 Primer kg. y § 2,640 kg, Adicional
TRANSPORTE : 2
YENTREGA NACIONAL | 12 HORAS HABILES | § 10,807 Primer kg. y $ 3,002 ky. Adicional
CERTIFCADA DE URBANO | 24 HORAS HABILES 51,701 Unidad
DOCUMENTOS.
VASIVO | REGIONAL | 48 HORAS HABILES $1975 Unidad
NACIONAL | 72 HORAS HABILES $2,634Unidad
ENTREGANO
DISTRIBUCION DE | CERTIFICADA ]
CORREODIRECTO | DEvoLaNTesy | UREANO. | PROGRAMADO 22 it
FOLLETOS
URBANO | INMEDIATO
oo, | ook —
URBANO | BHORAS HABILES
Tansponre L MSMODIA | URBANO | SHORASHABILES | §712 Primer kg y 2174 ky, Adiconal
DEPAQUETESY | DIAADIA | REGIONAL | 12HORAS HABILES | $7.815 Primerkg. Y 2.484 kg, Adicional
CARGA LIVIANA =
NACIONAL | 12 HORAS HABILES | $9.108 Primerkg. Y § 3.520 kg. Adicional
Carrera 129 N. 22B -57 Fontibon HB Centro Empresarial Occidente
Conmutador 7423564/65/66/67 FAX 7550399 Bogeta.
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