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“Alcanzamos 230.000 usuarios en
Colombia con un ano de operacion”

TECNOLOGIA. EL CEO DE
VIVO COLOMBIA, LEO LONG
DESTACO QUE LA COMPANIA
YA OCUPA EL QUINTO LUGAR
EN TAMANO DE VENTA DE
CELULARES Y QUE EL PA[S ES
EL DE MEJOR DESEMPENO
EN LA REGION

BOGOTA
vivo, una comparfiia china fa-
bricante de productos electroni-
cos, conocida por sus teléfonos
inteligentes, ya cumplio un afio
de operaciones en Colombia. A
proposito de este primeraniver-
sario, Leo Long, CEO de la em-
presa, hablé del mercado co-
lombiano, que destact como el
de mejor desempefio en la re-
gion. Realizo6 un balance sobre
este tiempo de comercializa-
cion y adelanto los proximos
lanzamientos.

;Cual es el balance que hace
vivo en su primer afio de ope-
racion en Colombia?

Estamos felices y orgullosos
delos grandeslogros que hemos
conseguido en un afno de ope-
racion. Recientemente, a través
deliltimoestudio de Canalys de
la industria de telefonia movil
en Colombia, recibimos la no-
ticia que antes de completar el
afio de ventas nos posiciona-
mos como la quinta marca mas
vendida de smartphones en el
pais. Esto nos llena de orgullo
y nos impulsa a seguir escalan-
do posiciones en ese ranking.

Adicional a esto, logramos
obtenerun crecimiento prome-
dio, mes ames, de 40% con una
participacionimportante enlos
diferentes canales comerciales,
alcanzando cerca de 230.000
usuarios en Colombia.

& Cudles son sus principales
canales de venta y qué porcen-
taje esperan alcanzar al finali-
zar 20217

Ya estamos disponibles en
todos los canales comerciales:
retail, operadores, e-commer-
cey mayoristas, democratizan-

do el acceso a la tecnologia vivo
en todo el pais, apuntando al-
canzar una participacion por
encima de 10% en los canales
activos al finalizar el afio con
presenciaenalrededorde 1.000
puntos de venta.
Envivoestamos comprometi-
dos con la estrategia “mas local,
mas global”, con la que espera-
mos conocer atin mas alos con-
sumidores colombianos para
llevar productos y servicios que
se ajusten a susrequerimientos
y expectativas. Queremos ro-
bustecer nuestro portafolio y
traer mas dispositivos endistin-
tos segmentos de precio al pais.

+Qué tan importante es el
mercado colombiano en mate-
ria de tecnologia en compara-
cion con otros paises de la re-
gion?

Actualmente, tenemos una
participacion de 3% del merca-
do de celulares en el pais, pero
es algo que nos enorgullece por
el corto tiempo en el que fui-
mos capaces de alcanzarlo.

Respectoalaimportanciade
vivo Colombiaparalaregion, fui-
mos el primer mercado a nivel

Paula Parra
Gerente de Relaciones

y Gobierno de vivo
Colombia
“Iniciamos nuestra
operacion en México,

Chile y Pert y estamos
redoblando esfuerzos para
llegar con nuestra marca y
oferta de valor a otros
mercados latinos”.

40%

ES EL CRECIMIENTO QUE HA
PRESENTADO LA COMPARNIA MES A
MES, DESDE SU INCURSION EN
COLOMBIA.
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Con |2 entrevista al empresario Germdn
Efromavich, exaccionista de Avianca.

global capaz deiniciar operacio-
nes en la estrategia de interna-
cionalizacion. Por eso, este pais
es un mercado clave para la
compafiia en América Latina
por haber sido pioneros y por-
que hoyseubica como el merca-
do con mejor desempefio den-
tro de la region.

:Concuantos colabora-
dores cuentan en la

En junio lanzamos al merca-
do el vivo V21, un teléfono mo-
vil gama alta que llegd para re-
volucionar la experiencia de
fotografia selfie de los usuarios,
cuenta con 44 MP en su camara
frontal, pero adicionalmente es
el tnico celular en el mundo que
cuenta con un estabilizador 6p-

tico de en esta camara. Esto
hacequelos contenidos
sean mas nitidos.

compaiiia?
vivo cuenta con al- Recientemen-
rededor de 600 cola- te se conocieron
boradoresdirectose
indirectos. El CEO de vivo
h Colombia, Leo
4 Cudl es su pro- s - Long, hablé de
ducto insignia? : |nn0va(g)nnsea

MINAS. EPIROC Y SANDVIK DISENARON LAS MAQUINAS AUTONOMAS PARA EL SECTOR MINERO

portafclio.

vivo Colombia

imigenes de un mini drone en
lacAmara desus dispositivos ce-
lulares, ;Apuestan por esta tec-
nologia?

vivo estd comprometido
con la innovacién y por eso
buscamos constantemente
estar a la vanguardia del de-
sarrollo tecnolégico. A través
de nuestra red de 10 centros
de investigacion y desarrollo
hemos logrado innovar en di-
versos segmentos que nos
dan un reconocimiento en la
industria.

Efectivamente, hace poco
presentamos una patente rela-
cionada con este tema de mini
drone en la camara del celular,
sin embargo, por ahora no te-
nemos mas informacion al res-
pecto. Lo que puedo adelantar-
le es que traeremos este tipo de
innovaciones a medida que
nuestro portafolio se vuelva
mas robusto.

Estamos 100% enfocados en
el desarrollo de teléfonos inte-
ligentes, ahi es donde esta nues-
tro expertise, pero tenemos
tambiénunaseriede accesorios
que esperamos traer a Colombia
dentro de poco.

NATHALIA MORALES AREVALO
Jjnmorales@larepublica.com.co

Los lanzamientos
que robusteceran el
portafolio antes de
finalizar el afio

A finales de septiembre, la
empresa lanzara al mercado
los nuevos audifonos inalam-
bricos vivo TWS 2 ANC, los
cuales incluyen bluetooth de
doble conexién, bateria de
larga duracion y “una calidad
de audio destacable ya que se
complementa una activa
cancelacion de ruido, con una
latencia muy baja. Ademas,
muy pronto lanzaremos un
nuevo smartphone para la
serie Y, que acompaiara a los
usuarios en sus momentos
divertidos y de entretenimien-
to”, explic6 Leo Long, CEO de
vivo en Colombia.

AngloGold presento vehiculos que usan 5G

JERICO
AngloGold
Ashanti  pre-
sento sus dos
primeros vehi-
culos auténo-

DIEGO

STACEY mos que usan
Enviado tecnologia de
especial* 5G. La maqui-
I

naria, disefia-
da por las em-
presas Epiroc y Sandvik, se
empleardenlasminasdelacom-
pafiia con el fin de facilitar 1a ex-

traccion de materiales de mane-
ra mas segura y sostenible.
Losvehiculos sonunamaqui-
naperforadora, deSandvik, yuna
maquina cargadora de la sueca
Epiroc, ambas de manejo autono-
mo. La presentacion se llevo a
caboenlaminade Quebradona,
enJerico, alaquerecientemen-
te le fue aprobada su Programa
de Trabajo y Obras por parte de
la Gobernacion de Antioquia.
“El5Gestapensado paradesa-
rrollar los sectores productivos

del pais”, afirmo Walid David, vi-
ceministro de Conectividad del
MinTIC, quien estuvo en la pre-
sentacion de 1a maquinaria.

Las pruebas, que contaron
también con el apoyo de Nokia
y Tigo, evaluaronlas comunica-
ciones de misi6n critica, la co-
nectividad y la teleoperacion
remota de los vehiculos. “Son
tecnologias muy amigables, y
mientras la maquina real esta
en produccion, el equipo hu-
mano de aprendices estara en

elsimulador, fortaleciendo sus
competencias técnicas y tecno-
logicas”, asegurd Bjorn Tisell,
presidente de Epiroc.

Cada vehiculo tiene un valor
aproximadode $5.000 millones
y se espera que la tecnologia
pueda ser comercializada en
todoel sector minero. AngloGold
sigue a la espera de la aproba-
ciondelalicencia ambiental en
Quebradona para poder inver-
tir en esta maquinaria 5G.
*INVITADO POR ANGLOGOLD ASHANTI

Diego Stacey

El vehiculo de Epiroc fue creado
con €l fin de ser una mdquina de
carga y recoleccion.



