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“Crisis (e suministro ha causado
que todo suba por lo menos 20%”

ENERGIA. EL PRESIDENTE

Y COUNTRY MANAGER DE
HITACHI ENERGY CUENTA
QUE INVIRTIERON US$20
MILLONES EN SU FABRICA EN
PEREIRA, Y QUE COLOMBIA
REPRESENTA 339% DE LOS
NEGOCIOS DEL GRUPO

BOGOTA

Hitachi Energy cumple dos
afios de operacionen Colombia,
donde factur6 el altimo afio in-
gresos por US$120 millones
como un aliado de las empresas
yelestado en la transicion ener-

gética. La com-
N8 SIDE | paiia, provee-
dora de

equiposindustriales, sefialaque
la crisis de suministros ha ge-
nerado incrementos de hasta
30% en los precios de sus pro-
ductos. Su presidente y country
managingdirector paraLatinoa-
mérica, Ramoén Monris, habla
delaimportancia dela “gradua-
lidad” para la transicion.

:Como ha sido la entrada de
Hitachi Energy en Colombia, y
que lineas de negocio tienen?

Manejamos cuatro grandes
unidades de negocio, que son la
de transformadores, equipos de
altatension, integracionde redes
y automatizacion de redes. En
Colombia nos ha ido bien; tene-
mos cerca de unos 500 emplea-
dos, una fabrica de transforma-
dores de potencia, distribucion
y transformadores secos que
atienden no solamente el mer-
cado colombiano, sino también
el mercado latinoamericano.

£ Cual es panorama operati-
vo en el pais?

Tenemosunafabricaqueesta
disefiada para fabricarlos trans-
formadores, exactamente igual
como se hace en otras partes del
mundo. Tenemosunacapacidad
bastante grande, cerca de unos
5.000 0 6.000 MBA de fabrica-
cién por afio; 150-200 unidades
de transformadores de potencia
y de distribucion. Ademas, en
Bogotatenemosunaunidad para
el ensamble de tableros de pro-
teccién y de control.

&4Que tanto ha aumentado la
demanda de estos equipos?

La demanda, ha aumentado
atnenlaépoca complicada que
vivio el mundoy particularmen-
te Latinoameérica con el covid-
19. Tuvimos crecimientos muy
importantes de pedidostantoen
Colombia como en el mundo,
debide que la mayoria de los
paises estan en este camino de
latransicién energéticaylainte-
gracion de las energias renova-
bles no convencionales.

;Cuanto han invertido en el
pais desde que iniciaron?

Hemosinvertidoalolargode
los afios mucho dinero; enla fa-

Hitachi Energy

Ramon Monrés explico que la crisis de suministros ha golpeado a la
empresa, principalmente en temas de transporte y materias prima.

Javier

Ruiz

M & Sales Manager
Hitachi E Colombia

“Continuamos la
investigacion y desarrollo
por productos y soluciones
tecnoldgicas mds eficientes,
sostenibles, y digitalizadas.
Esto se enmarca en nuestro
desarrollo EconiQ”

bricahemos invertido enlosal-
timos afios mas de US$20 millo-
nes para modernizarla. Tam-
bién invertimos altamente en
investigacion y desarrollo.

A cuanto asciende la pro-
duccién del pais y qué produc-
tos tienen mayor demanda?

Nosotros hemos crecido en
Colombia 15% en 2020 contra
2021, ¥ 2020 conira 2019 ya he-
mos crecido también otro 12%.
El volumen de negocios que no-
sotros manejamos en Colombia,
por ejemplo, en el afio anterior
son cerca de US$120 millones ,
y de ellos la mayor porcion co-
rresponde a transformadores.

&Qué proyectos tienen hoy?

Hemos suministrado todos
las estaciones encapsuladas en
gas del proyecto Hidroituango,
que son basicamente 24 bahias
de 500 kilovoltios. Ademas, es-
tamosen el proceso de suminis-
trar en los siguientes meses to-

US$20

MILLONES ES LA INVERSION

QUE HA REALIZADO HITACHI
ENERGY EN 5U PLANTA DE
TRANSFORMADORES EN PEREIRA.

Escanee para ver el Inside
LR completo y la entrevista
al presidente y country
manager de Hitachi Energy.

Slgancs en:

www.larepublica.co
Con més informacidn de la llegada
deWom a las 300 tiendas en el pais

dos los reactores de potencia
para el Grupo Energia de Bogotd
enlas subestaciones colectoras.

(Acuantoasciendenlas ven-
tas? ;Cuanto fueron en 20217

Esimportante mencionarque
el afio fiscal conforme a Hitachi
va de abril de cada afio a marzo
del afio siguiente. Nosotros este
afio tenemos previsto como re-
gion completa, y cada pais tiene
su cuotas, el compromiso delle-
gar acerca de unos US$370 mi-
llones en volumen de negocio;
en el caso de Colombiava a es-
tarmasomenosporelladodeun
crecimiento del 8 al 10%.

;Cudl es la prevision de us-
tedes para el resto del afio?

La proyeccion es muy opti-
mista, nosotros nos movemos
en un mercado que estimamos
en Latinoamérica en cerca de
unos US$3,7 billones, y en el
casode Colombia, cercadeunos

W EL PERFIL

Ramén Monras es el actual
presidente y Country Mana-
ging Director de Hitachi
Energy para Colombia y
América Latina. Ingreso
aABBen 1990 y ocupo
varios cargos directivos
dentro de esa empresa.
Es profesional de
contaduria publica
de la Universidad Central
de Bogotd, y ha realizado tres
distintos posgrados. Hizo
una maestria en auditoria en
sistemas de informacién de la
Universidad Santo Tomds; hizo
una especializacién en finan-
zas corporativas e internacio-
nales de la Escuela de Estudios
Superiores de Administracion -
Cesa, y una especializacion en
alta gerencia de la Universidad
de los Andes, en Bogota.

USg6oomillones. Conlo quelle-
vamos hastala fechamaslo que
esperamos recibir los siguien-
tes meses del afio fiscal 2022,
vamos a cumplir esas metas.

iCuéles son los principales
clientes de ustedes?

Atendemos compaifiias de
servicios pablicos domicilia-
rios como el Grupo ISA, Gru-
po EPM, Grupo Energia de Bo-
gotd, Grupo Celsia; con ellos
tenemos negocios nosolamen-
te en Colombia sino en toda la
region. También esta el sector
de laindustria, donde nuestro
cliente principal es Ecopetrol.

:£Como los ha impactado la
crisis de suministros?

Hemos tenido un impacto. Si
unoveel cobre, que hoy estamas
0 menos en US$9.000 la tonela-
da, antes de la pandemia estaba
en US$6.000. De igual manera,
también ha subido el aluminio,
elaceroy elsilicio. Los costoshan
incrementadoyen proporciones
importantes, en ocasiones, 20,
30, hasta 40% y nosotros nos he-
mos visto obligados a sentarnos
conlos clientes a explicarlestodo
eso al tratar de incrementar o
ajustarlos precios. Todohasubi-
do al menos 20%.

:Cual es la lectura de uste-
des frente a la reforma tributa-
ria y su impacto?

Estamos muy alineados con
el Gobierno en todo el tema de
latransicion energética; es fun-
damental incorporar también
las energias renovables nocon-
vencionales. Pensamos que en
materia de descarbonizacion
esnecesario hacerlaen gradua-
lidad, debido a que es un sec-
tor que representa una parte
muy importante, de las expor-
taciones y de la regalias en el
pais. La transicion energética
es una prioridad, lo importan-
te es hacerlo de forma gradual.

NICOLAS ESCOBAR ESCOBAR
nescobar@larepublica.com.co

RESULTADOS DE MOVISTAR
EN EL PRIMER SEMESTRE
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Movistar reporta
que superd los

23 millones de
clientes en primer
semestre del ano

BOGOTA

Telefonica Movistar Colombia
presento un balance del primer
semesire del afio con crecimien-
tos en sus indicadores financie-
T0S operativos, “impulsada por
una mayor dinamica comercial
y los beneficios de su estrategia
de despliegue de fibra 6ptica”.

Reporto que, acierre de junio,
su base de clientes moviles cre-
ci6 15% y la de fibra optica 62%,
interanual. Los ingresos totales
ascendieron a $4,2 billones, con
un Ebitda de $1,6 billones. In-
dicoademas que53% de sussus-
criptores ya tiene fibra optica,
considerado el internet fijo mas
rapido del pais segtan Ookla.

Los ingresos crecieron 45,9%
frente al mismo periododel afio
pasado. “Esta cifra incluye los
$841.000millonesde pesos que
fueron productodelaoperacion
con KKR, mediante la cual se
constituyod una sociedad inde-
pendiente que se encargara de
desplegar la red de fibra 6ptica
neutral alhogar mas grande del
pais”, informé la empresa.

Los ingresos provenientes de
clientesllegaronalos $3,3billo-
nes, con un crecimiento de
15,8%, impulsados por el de-
sempefio comercial delos servi-
cios movil y fijo, la venta de ter-
minales, el avance dela fibray
los servicios digitales.

En cuanto a Ebitda, el creci-
miento de Movistar Colombia
fuede 104,4% respectoal mismo
periodo del afio pasado.

Segun el reporte realizado a
la Superintendencia Financiera,
Movistar alcanzo a cierre de ju-
nio 23 millones de clientes; de
loscuales, 19,7 millones provie-
nen de su negocio movil. En to-
tal, Movistarregistrouna ganan-
cia neta positiva de 961.000
clientes moviles enel primerse-
mestre, 219.000 en pospago.

IVAN BERNAL MARIN
@ibernalmarin

648.000

CLIENTES CONECTADOS CON FIBRA
OPTICA SUMA MOVISTAR EN
COLOMBIA, TRAS REGISTRAR
148.000 ACCESOS NUEVOS.



