Negocios

Miércoles 24 de Agostode2022 | 3

www.portafolio.co Portafolio

‘En edlicos, esperamos 50% de
la participacion de mercado’

Martin Garcia, lider de Vestas para la region norte de Suramerica, explicé la intencion

de la empresa de entrar en los proyectos de la generacion eléctrica en costa afuera.

Daniela Morales Soler

UNA DE LAS banderas del
nuevo gobierno es la transi-
cion energética. Los avan-
ces en esta materia que se
han dado incluyen la hoja
derutadegeneracionde e6-
licos offshore, para la que
ya hay empresas interesa-
das. Vestas, liderada en Co-
lombia y la regién norte de
Suramérica por Martin Gar-
cia, es una empresa que
vende e instala aerogenera-
dores. El ejecutivo explicd
que estan interesados en
trabajar en estas obras.

¢Con qué aliados y en qué
proyectos estan en el pais?

En América Latina tene-
mos 10,7 GW instalados y
en Colombia tenemos 540
megavatios (MW) que ya es-
tan comisionados, en prue-
bas o en fase de instalacion.
Estamos en Guajira 1, don-
de tenemos 10 turbinas de
un rotor de 100 metros.
Cada una tiene una poten-
ciade2MW.

Este proyecto ya esta co-
misionado y funcionando.
Tenemos la ampliacion,
que se llama Wesp que tie-
ne cuatro turbinas de roto-
res de 136 metros y 3,45
MW cada una. En fase de
construccién tenemos Alfa
y Beta, que tiene 90 turbi-
nas con rotores de 162 me-
tros, con potencia nominal
de 5,6 MW. Hoy tenemos
poco.mas de 60 maquinas
ya en el pais y faltan un par
debuques para traerlasres-
tantes. En total tenemos
104 turbinas en el pais.

¢Cudnto tiempo se
demorara traer las partes
quefaltany la instalacién
delasturbinasdeAlfay
Beta?

Desde que se firma un
contrato con una empresa,
se empiezan a fabricar las
maquinas.

A partir de ese momento
hasta tener el aerogenera-
dor comisionado y funcio-
nando pueden pasar entre

18y 24 meses, normalmen-
te.

¢Cudndo estima que
podria estar funcionando?
Podria estar generando,
al menos una parte, a partir
del préximo afio. No sé si
todo el parque, porque es
muy grande, tiene 90 turbi-
nas. Alfa y Beta tiene dos fa-
ses, todavia no sabemos
cual entrara primero, pero
probablemente sea por la
parte norte, con Beta.

&¢Han hecho
acercamientos para lograr
nuevos negocios?

Si. El mercado esta muy
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En el offshore
hay un reto
importante,
porque toca
intervenir areas
marinas y hay
que definir com-
pensaciones”.

Martin Garcia
Lider de Vestas para la region.

Martin Garcia, lider de regién norte de Suramérica de Vestas. explicé los retos de la ruté de edlicos costa afuera. i Tiempo

activo y tenemos muy bue-
nas proyecciones creci-
miento.

¢Cudl es el potencial delos
nuevos desarrollos
edlicos?

Mas o menos hay 14 GW
de desarrollo eélico en Co-
lombia y hay un potencial
real hasta 2026 de unas 3 a
3,5 gigavatios, representa-
do en varias empresas con
las que ya tenemos un acer-
camiento constante. Este
dato es coherente con las
conexiones aprobadas por
laUpme.

¢Qué participacion de

mercado buscan?

Somos ambiciosos y nos
gustaria tener lamayor can-
tidad sobre esa proyeccion.
Esperamos estar entre 40%
y 50% de participacion de
mercado. Esto es lo que te-
nemos hoy en el mundo y
queremos mantener ese li-
derazgo en Colombia.

£Qué afectacién han
tenido porlacrisisdela
logisticainternacional?
Estamos viendo impac-
tos en costos de mas o me-
nos 20%. Hay varios facto-
res que estan explicando
este comportamiento
como los costos de mate-

rias primas, la inflacion, el
transporte internacional y
demas. Eso es lo que gene-
raeste incremento final.

ZC6mo analizan estos
avances que se han
realizado en eélicos
offshore?

Tenemos la hoja de ruta,
que es muy documental y
que plantea un potencial
de 50 GW. Ahora el Ministe-
rio de Minas y Energia lan-
z6 la resolucién junto con
la Dimar para la asignacién
de las primeras areas tem-
porales. Tenemos una ex-
periencia de 25 afios en el
offshore. Queremos ser el
tecnélogo para estos proce-
SOs.

Lo que vemos es que hay
retos que habra que resol-
ver en los proximos afios.
Esta el tema de las conexio-
nes, lo relacionado con las
comunidades, que para las
plataformas offshore puede
querequiera consultas pre-
vias; como interactuar con
actividades de la naturale-
zay las humanas, y el costo
delaenergia. Este Gltimo es

de los més relevantes, pro-
ducir en offshore puede cos-

tar tres veces mas que en tie-
rra y eso hay que pensar
para traer la energia a pre-
cio competitivo.

¢Como ve esta agenda de
aceleraciéndela
transicion energética? }
Los incentivos estan. Lo
que hace falta para acelerar
es un tema de interco-
nexiony la correctagestion
con las comunidades. Hay
otros temas, como los logis-
ticos, la infraestructura de
vias y de puertos. Traemos
componentes sobredimen-
sionados, que pueden lle-
gar a pesar 90 toneladas y
para los que no hay una in-
fraestructura capaz de res-
ponder.
Eneloffshorehayunreto
importante, porque hay
que intervenir areas mari-
nas y hay que ver como se -
evaliia para definir las com-
pensaciones. Es inevitable
que se dé la transicion, por-
queesalgoqueyaveniatra-
bajando el gobierno ante-
rior.

¢Han hecho
acercamientos para
desarrollar proyectos de
autogeneracion?

Si. Cada vez son mas los
industriales que se acercan
con la intencién de autoge-
nerar con turbinas, espe-
cialmente cuando no tie-
nen grandes terrenos para
instalar plantas solares.®
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