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BANCOS

Mas mujeres abrieron
cuentas con Scotiabank

/. /
Scotiabank Colpatria

Scotiabank Colpatria informé que, a febrero
del presente afio, de las 919.146 clientas que
reporta, 42% tiene una cuenta de ahorros y/o
corriente con el banco. Segun Jaime Alberto
Upegui, presidente de la entidad, la tendencia
de ahorro se ha ido normalizando, pues en
2021 las mujeres abrieron cerca de 111.000
productos de este tipo en la entidad,

para pagos, compras y retiros. (Nma)

BOLSAS

Corficolombiana aprobo
dividendo de $2.260

RESULTADOS DE LA ASAMBLEA DE CORFICOLOMBIANA

Aprobd un Contaba con 323.436.106 Generd
dividendo de acciones en circulacion al 31 31.252
$2.260 por accion de diciembre de 2021 empleos
$1,47 billones
I - proyectos de
9 infraestructura
INVERSION I $748.000 millones en energiay gas
CONSOLIDADA =
EN 2021 DE 1 $12.000 millones en agroindustria
$2,24 BILLONES
| $1.000 millones en hoteleria
R s Corficolombiana realizé la primera emision de bonos

Fuente Comudombas | sociales por $500.000 millones el afic pasado

La Asamblea de Accionistas de Corficolombiana
aprobé un dividendo de $2.260 por cada

una de las acciones ordinarias o preferenciales
de las 323,4 millones en circulacion al 31 de
diciembre del afio pasado. La entidad anuncié
que su inversién consolidada durante 2021 fue
de $2,24 billones, generando 31.252 empleos
en los sectores de infraestructura, energia y gas,
hoteleria, agroindustria y financiero. (nma)

BANCOS

Mibanco tuvo utilidades
por $15.765 millones

RESULTADOS DE MIBANCO EN 2021

Utilidad antes de imguestos
$22.115,70

Impuestas
|

$6.349,80 Cifrasen

millones

Utilidad después de impuestos
I $15.765,90

Incremento de la reserva legal
BN $1,576,60

Grafico: LR-GR
Fuente:Mibanco

Monto para enjugar pérdidas acumuladas
I 5 14.189,30

Mibanco reporté una utilidad antes de impues-
tos de $22.115,7 millones y un monto para el
pago de los gravamenes de $6.349,8 millones,
con lo que la utilidad cerr6 en $15.765,9
millones en el ejercicio de 2021. La Asamblea
Ordinaria de Accionistas aprobé destinar
$1.576,6 millones para la reserva legal y $14.189
millones para enjugar las pérdidas acumuladas
de afios anteriores. (css)

“Podran inver

ir en la

Bolsa de Nueva York por
US$1 y sin comisiones”

BOLSAS. LA STARTUP FLINK
ENTRARA AL PAIS EN JUNIO,
CON UN PRODUCTO

QUE PERMITE INVERTIR

EN ACCIONES DE MAS DE
1.000 COMPARI[AS. BUSCAN
LLEGAR A UN MILLON DE
USUARIOS EN COLOMBIA

BOGOTA
Flink, 1a plataforma mexica-
na de inversion, empezard a
operar en Colombia luego de
adquirirla fintech Ualet. Sergio
Jiménez, CEO de lastartup, ase-
guré que hoy estan en el pro-
ceso de aprobacion ante la Su-
perintendencia Financiera de
Colombia (SFC), para iniciar
operaciones en junio, permi-
tiéndole a los colombianos in-
vertir en la Belsa de Nueva York
por montos desde US$1 y sin
costos de comision.

¢Por qué el interés de llegar
a Colombia?

El mismo mercado lo dice.
Cuando lanzamos el producto
en México, empezamosarecibir
muchisimos mensajes de per-
sonas de otros paises pregun-
tando cuando ihamos a lanzar
nuestro producto en su pais; y
curiosamente Colombia fue del
que mas peticiones recibimos.
Masde 60.000 colombianos han
solicitado nuestro producto.

iPor qué se decidieron por
Ualet?

Este tipo de productos nece-
sitan tener ciertas licencias y
regulaciones, lamaneracorrec-
ta era buscar una licencia.
Cuando hablamos con el equi-
po de Ualet, nos dimos cuenta
que tenian experiencia en el
temaregulatorioy conocimien-
to en el mercado colombiano.
Ademas, tenian laidea de dar-
le acceso a millones de perso-
nas a productos de inversion a
los que noestaban acostumbra-
dos; y vimos que era gente tra-
bajadora que realmente busca-
ba agregar valor, por eso
hicimos click de inmediato.

;Comovael procesode com-
pra? ;Qué falta paraque puedan
aterrizar al pais?

En realidad no falta mucho,
esun proceso deradicaciénbas-
tante extenso. Nosotros espe-
ramos terminar todo este proce-
so de cambio de control en las
proximas semanas, en comuni-
cacion con el regulador

;Cuindo prevén iniciar ope-
raciones?

Esperamos iniciar a finales
del segundo trimestre de este
afio, que seria en el verano, en
junio. Estamos muy enfocados
en eso, trabajando en lo nece-

Flink

El CEO de Flink, Sergio Jiménez, asegurd que estan trabajando en su
plataforma para que los usuarios puedan invertir en criptomonedas.
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Ualet

“Con esta transaccion,

los colombianos tendrdn
mayor acceso a productos
de inversion simples

y seguros, impulsando

la disminucion de la
brecha financiera”.

1,6

MILLONES DE CLIENTES TIENE
FLINK EN MEXICO, SUPERANDO
LA META DE 200.000 USUARIOS.

Escanee para escuchar el
podcast de la entrevista

i} con el CEO de Flink, Sergio
[EEs Jiménez.
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sario. Y después vendra la in-
tegracién de todos nuestros
productos.

Siganos en:

www.larepublica.co
Con més informacidn sobre las proyecciones
ded precio del ddlar luego de las elecciones.

:Con qué tipo de productos
y servicios van a llegar?

De entrada, con el producto
que a nosotros nos ha dado re-
sultados en México, que es dar-
leaccesoalos colombianosain-
vertirenlaBolsadeNueva York,
desde US$1 y sin cobrar comi-

siones. Estamos trabajando en
otros productos, uno es unain-
version mas pasiva para com-
plementar el tema de trading.

¢Los usuarios también po-
dran invertir en la Bolsa de Va-
lores de Colombia?

La idea es ofrecer las dos op-
ciones, internacional y nacio-
nal, es un tema que también es
de interés del regulador, que el
dinero ayude y aporte a entida-
des nacionales.

;Han pensado en incluir la
opcidn de invertir en criptomo-
nedas?

Si lo estamos trabajando,
de manera muy activa, pero es
un tema que se tiene que ha-
blar con el regulador, se tiene
que sensibilizar. En ningtin
pais en Latinoamérica hay un
marco de referencia de como
podrias ofrecerlo.

+Cuantos usuarios esperan
alcanzar este afio en Colombia?
Tenemos nuestras metas in-
ternas y en México las supera-
mos con creces, queriamos al-
canzar 200.000 y terminamos
con 1,6 millones de clientes. En
Colombia tenemos 60.000 per-
sonas interesadas que no han
recibido ningan tipo de publi-
cidad, por eso mismo nuestra
meta es poder llegar a un mi-
116n de colombianos invirtien-
do en la plataforma este afio.
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