‘Es urgente una mayor inversion
en la transmision eléctrica’: GEB

Juan Ricardo Ortega, presidente de la empresa, dice que hay zonas de potencial renovable,
pero las redes no tienen cémo soportar los proyectos. Viene una mayor apuesta en Brasil.

OMAR G. AHUMADA ROJAS - SUBEDITOR DE ECONOMIA Y NEGOCIOS } '@omarahu

Si Colombia quiere acele-
rar en la penetraciéon de
fuentes de energia renova-
ble no convencional en
areas de gran potencial, ne-
cesita hacer un esfuerzo im-
portante en renovar una ve-
tusta infraestructura de
transporte regional, porque
la red actual no aguantaria
ese crecimiento.

Asi lo asegura Juan Ricar-
do Ortega, presidente del
Grupo Energia Bogota
(GEB), quien en didlogo con
EL TIEMPO habl6 de la mar-
cada intencién de consoli-
darse en Brasil apostando-
les a subastas para conectar
proyectos e6licos del nores-
te, paralo cualle plantearon
aISA trabajar juntos.

¢Cudl essuvisiondela
transicion energética?

Tener calidad de aire es
una prioridad que se justifi-
ca en cualquier discusion y
en Colombia la gran fuente
de contaminacioén, fuera de
la deforestacion y del meta-
no de las vacas, es el trans-
porte. Es razonable dar una
discusién, particularmente
enlareconversiéndelaope-
racion de carga y transporte
publico en ciudades.

Hay soluciones eléctricas
muy competitivas para ca-
miones pequerios y buses ur-
banos comolo estd mostran-
do Bogota. En el transporte
pesado intermunicipal si es
imposible moverlo a eléctri-
co, pero hay soluciones de
gas licuado. El GEB lo esta
haciendo en Peri con exce-
lentes resultados.

¢Como funciona?

Siusted bajalatemperatu-
ra del gas a menos 145 gra-
dos Celsius, tiene un liquido
en un esquema en el que
esta controlada la tempera-
tura y el camién quema ese
gas licuado. Eso requiere
unainfraestructura de aisla-
miento y refrigeracion. En
Pertilo venden a1,3 dolares
el millén de BTU, es increi-
blemente competitivo y le
ahorraalagente un montén
deplata.

Un precio muy barato...

Era el precio aqui cuando
se regulaba, hasta que en el
2013 Ecopetrol se movid
duroy lo liber6 y hoy cobra

6 dolares. En Colombia, una
clara agenda que deberia
darse es la transformacion
en parte del parque automo-
tor a eléctrico y un aumento
de demanda eléctrica por
los metros y buses urbanos.
Tiene sentido que se satisfa-
ga con energias mas limpias
y por eso nuestra inversion
para transmitir todo lo que
esrenovables no convencio-
nales. Eso se esta viendo en
Brasil, con inversiones gi-
gantescasen el noreste. Esta-
mos tratando de comprar in-
fraestructuras para posicio-
narnos en ser los transmiso-
res de las energias limpias,
como en Colombia.

Consolidarse en
Brasil...

Donde estan los grandes
desarrollosde infraestructu-
raparatransmision de ener-
gias renovables es nuestra
apuesta. Brasil va a hacer
mucha infraestructura y
hay una muy grande el
proximo afio, en la que aspi-
ramos a competir.

¢Qué capacidad tienen
y cudnta se requiere?

Tenemos unos 5.500 kil6-
metros, pero en Brasil eso
es menos de un 4 o un 5 por
ciento. Todavia somos chi-
quitos, porque alla hay un
gran monstruo que es Ele-
trobras. Viene una obra
muy importante que es una
linea de alto voltaje de co-
rriente directa, que se utili-
zaparamover alargadistan-
cia estos renovables no con-
vencionales y soflamos po-
der estar alla participando
de manera competitiva.

¢Lobuscaran solos o
con socios como ISA?
Seria fenomenal con ISA.
Una empresa emblematica
del pais y lo que hemos he-
cho juntos ha salido bien.
En Perii tenemos casi
12.000 kilémetros de redes
con ISA y es una empresa
muy exitosa. Estamos ha-
blando con ellos. No puedo
garantizar el resultado,
pero es un socio natural y
Colombia gana con sus em-
presas liderando el sector.

¢Cémo avanzar mas
rapido en Colectora?
Estamos esperando el re-

Juan Ricardo Ortega, presidente del Grupo Energia Bogotd, sefiala que hay que

estudiar nuevas fuentes de confiabilidad para el sistema eléctrico. FOTO: GEB

“Es importante
la confiabilidad
en el suministro de
gas, otro de los temas
‘deincertidumbre”.

sultado de la licencia am-
biental y esperamos que se
resuelva en semanas, para
la parte La Loma-Cuesteci-
tas. En la parte de Cuesteci-
tas-Colectora, la parte de la
alta Guajira, dependemos
de terminar las consultas.
Yallevamos 202y vemos cla-
ro llegar a 210. Tenemos el
proceso del didlogo social y
hay algunas comunidades
que son retadoras, pero es-
tamos convencidos de la
transparencia y seriedad de
nuestra oferta y esperamos
lograr construir acuerdos.

¢Como avanzar en una
integracién regional de
transmision, mas alla
de Panama?

Es un tema de voluntad
politica. Cuando los secto-
restienen, entre comillas, al-
guna ineficiencia por la for-
ma en que se han organiza-
do, el precio lo pone el mas
ineficiente. En las discusio-
nes que se estin dando, a
empresas obsoletas de gas y
carbon que pueden ser con-
taminantes, pero que pode-
mos necesitar, no deberia-
mos dejar que pongan el pre-
cio, sino hacer un acuerdo
de largo plazo por servir de
apoyo, peroenel cualloque
despachen nuncaseael pre-
ciode mercado. Lo deben fi-
jar las que sean competiti-
vas y limpias, edlicas, sola-
res e hidricas.

¢Y c6mo asegurar que
selogrela
confiabilidad?

A mediano y largo plazo,
claramente lo que han he-
choenEspafia, enislas Cana-
rias, de generar almacena-
miento de energia a través
de bombear agua montafia

arriba, y tener reservas para
generar en esos casos, es
unasolucién muy interesan-
te que creemos que Colom-
bia puede estudiar.

Las edlicas en las noches,
si hay buen viento, pueden
permitir desalinizar y elevar
aguasen voliimenes muyim-
portantes. Eso permite te-
nerreservasy alimentar dis-
tritos de riego, acueductos
y, sisenecesita, dejar caer el
aguanuevamente paragene-
rar energia eléctrica.

¢Cudl seria el costo
frente al de baterias?

A eso le falta inventarse,
pero aca es el costo de po-
der construir la infraestruc-
tura de almacenamiento y
el bombeo. En Colombia no
existen, pero son estudios
que vale la pena hacer.

Entre tanto, la Gnica fuen-
te de confiabilidad es gas y
las térmicas son muy eficien-
tes. La pregunta es como les
pagaustedy siese despacho
debe poner el precio margi-
naldelmercadoono, quees
otra discusion, pero clara-
mente el gas deberia ser el
respaldodelsistema energé-

tico. Por eso es importante
la confiabilidad en el sumi-
nistro de gas, otro de los te-
mas de incertidumbre.

Y no sabemos qué
venga con las politicas
delos préximos afios...

Hay mucha incertidum-
bre en el abastecimiento. Us-
ted tiene unreto en confiabi-
lidad que le queda depen-
diendo, si no esta el gas dis-
ponible, del fueloil, y ahi
estd dependiendo de lo que
pase en precio y que esta un
poquito incierto. La confia-
bilidad delsistema puede te-
ner altos precios porque no
tenemos fuentes que contro-
lemos a precios razonables
en el corto plazo.

¢Qué tanto interés hay
por las electrificadoras
que piensa vender el
Gobierno?

ElGEB claramente esti in-
teresado en comprar electri-
ficadoras, obviamente den-
trodel acuerdomarcodein-
version que tenemos con
Enel, ytambién nosinteresa
Invercolsa. Lo hemos expre-
sado y ratificamos el interés
de continuar esa estrategia
de crecimiento.

¢Como ve el panorama
de transmision,
especialmente en las
regiones?

Es urgente mas inversion.
La calidad del servicio estd
cayendo en todas las zonas
de crecimiento. Hay dema-
siadagente colgindose enla
red y son muy viejas, de
muy baja capacidad de car-
gay no estan aguantando.

El pais tiene que invertir
en su infraestructura de
transmision, particularmen-
te a nivel local y de transmi-
sién, porque hay oportuni-
dades importantes de gene-
racion solar, pero que lared
actual no tiene c6mo sopor-
tarlas.

Todala parte del Magdale-
naMedio podria tener gene-
racion que podria venderse
al sistema en parte, pero no
hay c6mo transportarlo.

Se necesita conectarlas al
SIN, con cables mas gordos
y con subestaciones. Hoy te-
nemos como hilitos y hay
que elevar la capacidad de
transmision del sistema.



