Espaiiola IM2 Solar
inicia su expansion
en la region y
Colombia es el
primer destino

SANTIAGO

Conunainversiéninicial de
US$500.000 en la primera eta-
pa, la compaiiia energética es-
pafiola IM2 Solar, socia de Enel

yconpresenciaen

Chile, esta dando
osmormancero  SUS primeros pa-

s0s en su plan de

expansion por La-

tinoamérica. Co-
lombia es su primer destino y
a cargo del aterrizaje, previsto
para mayo, esta Pablo Maestri,
CEO de la firma para Chile,
quien en conversacion con el
Diario Financiero de Chile de-
tallé las razones de porqué eli-
gieron el pais cafetero en su
nueva apuesta.

“Es un mercado interesante,
primero porque son casi 50 mi-
llones de habitantes, lo que lo
hace mas grande de lo que te-
nemoshoyen dia. Ademas, esta
estratégicamente ubicado en la
region, lo que nos permite que-
dar mucho mejor posicionados
haciaLatinoamérica, y también
tiene algunos incentivos tribu-
tarios para las empresas de
energia renovable en la impor-
tacion y la venta”, explicé. -

Con ello se refiri6 a que em-
presas como IM2 Solarno pagan
IVAy a que, “en la parte regu-
latoria, el pais va un poco mas
atras que otros, como Chile”, lo
que considerd les da ventaja
porque llegan con experiencia
ya adquirida en el negocio y
oportunidad de crecimiento a
partirdel espacio que quedapor
atender en la industria.

La compaiiia se encarga de
construir y hacerle manteni-
miento aparques solares en Es-
pafiay Chile;yademastieneuna
vertical de negocio vinculada a
la energia fotovoltaica focaliza-
daenelautoconsumo con ener-
giasolaren hogaresy empresas.

Esta compafiia asociada se
llama Turbo Energy y busca
optimizar el rendimiento de
las instalaciones solares do--
mésticas. Su lanzamiento se
harj en el tercer trimestre en -
Colombia. La apuesta esta re-
forzada por las sefiales de
que va a explotar el mercado
de energias renovables.



