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BYD estudia abrir planta de 
ensamblaje en Colombia 
Del total de la inversión, $15.000 millones se destinarán a ampliar infraestructura de 
talleres y sitios de atención mecánica, particularmente para el segmento comercial.

Por ALFONSO LÓPEZ SUÁREZ 
 

En el presente año,  la com-
pañía china de vehículos 
eléctricos BYD tiene pre-

vistas inversiones por $35.000 
millones para expandir su 
operación en Colombia. Así 
mismo, tiene programados 
lanzamientos para reforzar 
sus ventas en el llamado seg-
mento comercial (taxis, buses 
y camiones), al igual que am-
pliarán la red de concesiona-
rios para la venta de vehículos 
particulares. 

En diálogo con EL COLOM-
BIANO, Juan Luis Mesa, geren-
te general de la compañía en 
Colombia, además de indicar 
que vendieron 1.585 unidades 
en el 2022, afirmó que el com-
promiso de la compañía en el 
país es ampliar la movilidad 
sostenible y limpia como 
aporte a la descarbonización 
y su apuesta por la transición 
energética. 

 
¿Como cerraron la tarea en 
2022? 
“En el 2022 la operación fue 
positiva. La marca lideró la 
venta de vehículos eléctricos 
en Colombia. Se comercializa-
ron 1.585 unidades. Nuestro 
negocio está asociado a la pro-
ducción de todo lo que son 
vehículos comerciales como 
taxis, buses y camiones, ade-
más de la línea particular.  

En poca semanas la refine-
ría de Barrancabermeja ya 
contará con una flota de buses 
eléctricos para movilización 
de operarios al interior del 
complejo industrial. Lo mis-
mo, una de las principales ca-
jas de compensación de Bogo-
tá. Y en camiones, vamos a 
iniciar pilotos con tres re-
ferencias de vehículos de 
carga liviana o media para 
empresas de bebidas o ce-
menteras”. 

 
¿Y en ventas? 
“Los compromisos en 
ventas que se programa-
ron en el 2021, se materia-
lizaron en el 2022. Se ven-
dieron 1.000 buses eléctri-
cos que representaron en 
ingresos US$250 millones. Así 
mismo, se colocaron 50 taxis 
eléctricos”. 

 
¿Cuáles son las inversiones pro-
yectadas para 2023? 
“Tenemos previstas inversio-
nes por $35.000 millones 
para expandir y fortalecer 
nuestra operación en Colom-
bia. Del total de recursos 
$15.000 millones se destina-
rán a ampliar infraestructura 
de talleres y sitios de aten-
ción mecánica, hasta los 
5.000 metros cuadrados, par-

en el tema de taxis, camiones 
y buses pequeños. También 
mejorar los canales de ventas 
para los vehículos particula-
res, y la tendencia es ampliar 
el número de concesionarios 
de nuestro distribuidor en Co-
lombia, quien tiene la tarea de 
llevar la marca. La red actual-
mente está en Bogotá, Mede-
llín, Cali y el Eje Cafetero, pero 
en el presente años se abrirán 
puntos de venta en la costa 
Caribe. También se están ana-
lizando ciudades intermedias 
en donde el mercado es atrac-
tivo para nuestros vehículos”.  

 
¿El gobierno Petro viene acele-
rando la transición energética, 
en esta coyuntura cómo van a 
fortalecer la operación? 
“Tenemos el portafolio más 
completo de movilidad eléc-
trica en el mundo. Ese es 
nuestro aporte a la descarbo-
nización. Y nuestro compro-
miso es ampliar la movilidad 
sostenible y limpia lo más 
disponible posible. Nuestra 
misión es comercializar tec-
nologías eléctricas, a través 
de productos que se compro-
metan a resolver problemas 
de movilidad, medio ambien-
te y energía”. 

 
¿Todas las marcas de vehículos 
tienen un modelo referente para 
una gran penetración en el mer-
cados, cuál es su apuesta? 
“Para el segundo semestre te-
nemos planteado traer un 
vehículo el cual va a ser bas-
tante competitivo por su pre-
cio dentro del mercado. Su 
configuración será un poco 
menor con respecto a los 
otros modelos. No quiero pre-
cisar en este lanzamiento. 
Pero claramente se va a con-
vertir en un referente entre 
los vehículos particulares eléc-
tricos con todas las bondades 
y beneficios, y más para los 
que quieran dar el paso hacia 
la movilidad eléctrica, y con 
una baja inversión”  ■

ticularmente para el segmen-
to comercial. Y $20.000 mi-
llones se encausarán a intro-
ducción de tecnología.  

Al 2025, prevemos un 40% 
de participación en el sumi-
nistro de equipo para trans-
porte urbano sostenible de pa-
sajeros, a través de la venta de 
flotas nuevas. Además, espera-
mos alcanzar 10% de partici-
pación de mercado en el seg-
mento de camiones urbanos 
de carga y flotas de transporte 
urbano de pasajeros”. 

 
¿Proyectan el montaje de una 
planta para el ensamblaje de 
vehículos en Colombia? 
“En Latinoamérica se 
vienen eva-
luando di-
ferentes 
alterna-
tivas. 
Hay que 
revisar 

si cada país que ofrece la com-
petitividad para que no solo 
sea el mercado interno que so-
porta una inversión de ese ta-
maño, sino que permita tam-
bién ser fuerte en exportacio-
nes. Colombia tiene la opción, 
pero estamos compitiendo 
con otras alternativas como 
México, Argentina y Chile. La 
casa matriz en China viene es-
tudiando de forma muy rigu-
rosa las diferentes alternati-
vas, bondades y beneficios 
para desembolsar una inver-
sión para el montaje de una 
planta de ensamblaje. La mar-
ca fabrica sus unidades sobre 
dos tipos de plantas, la de 
vehículos particulares y la de 

buses y camiones”.  
 

¿Y proyectos para ampliar 
la operación? 
“En 2023 tenemos pro-
gramados lanzamientos 
para reforzar las ventas 

PARA SABER MÁS 

BENEFICIOS TRIBUTARIOS PARA ESTOS VEHÍCULOS

“Colombia tiene uno de los impuestos más bajos 
asociado a la importación de vehículos eléctri-
cos. El IVA es del 5% para esto automóviles. Y 
el arancel para su importación es prácticamen-
te cero.  El problema del costos de la movilidad 
eléctrica es mundial y asociado a que su tec-
nología es nueva, con algunos componentes 
que en el mercado internacional es costoso 

como el litio, cuyo precio ha crecido hasta en 
10 veces su valor prepandemia. Esto hace que 
el costo por vehículo aún sea alto.  
Sin embargo Bloomberg resalta que hacia el 
2025 el precio de un vehículo eléctrico co-
menzará a ser similar a uno que consume  
combustible”, afirmó Juan Luis Mesa, gerente 
general de BYD Colombia.

“El problema de los costos de la 
movilidad eléctrica es mundial, 
asociado a su tecnología nueva”, 
Juan Luis Mesa, gerente general 
BYD Colombia. FOTO CORTESÍA

Ecopetrol 
subió 
reservas 
en 2022
Por LA REPÚBLICA - COLPRENSA 
 
Grupo Ecopetrol anunció que 
sus reservas probadas de pe-
tróleo, condensados y gas na-
tural, incluyendo la participa-
ción en filiales y subsidiarias, 
incrementaron. 

Para el cierre de 2022, las 
reservas probadas netas fue-
ron de 2.011 millones de barri-
les equivalentes (Mbpe), las 
más altas en ocho años. Y el 
índice de reemplazo de reser-
vas fue de 104%. Entonces, la 
vida media de reservas equi-
vale a 8,4 años. 

El Grupo incorporó 249 
Mbpe de reservas probadas, 
mientras que la producción 
total acumulada del año fue 
de 240 Mbpe. De este balance 
total de reservas, 75% es líqui-
do y 25% gas. 

Por gestión en campos de 
desarrollo se incorporaron 215 
Mbpe, reflejados en madura-
ción óptima y oportuna de 
nuevos proyectos, así como 
mejor capacidad de ejecución 
e implementación. En cuanto 
a las compras, está la incorpo-
ración de reservas por adquisi-
ción y selección cualitativa de 
áreas en la cuenca del Per-
mian, Estados Unidos, que co-
rresponde a 48 Mbpe. 

Cabe destacar que las re-
servas fueron estimadas con 
base en los estándares y meto-
dología de la Securities and 
Exchange Commission (SEC) 
de los Estados Unidos. Del to-
tal, 99,8% de las reservas fue-
ron certificadas por tres reco-
nocidas firmas especializadas 
independientes: Ryder Scott 
Company, DeGolyer and Mac-
Naughton, y Gaffney, Cline & 
Associates. El precio (marca-
dor Brent) utilizado para la va-
loración de las reservas de 
2022 fue US$97,9 por barril 
frente a US$69,2 en 2021. 

“El incremento de reservas 
logrado en 2022 es uno de los 
pilares de la estrategia del 
Grupo Ecopetrol que busca ga-
rantizar su sostenibilidad a 
largo plazo”, dijo el Grupo  ■

La vida media de reservas equivale 
a 8,4 años. FOTO JUAN A. SÁNCHEZ


