6 | Lunes 27 deFebrerode 2023

el

‘En 2026 inaugurariamos la
interconexion con Panama’

Juan Emilio Posada, presidente de ISA, sefialé que la compaiiia esta en la capacidad de

caja de entregar dividendos extraordinarios sin ningun riesgo. Explico que le apuntan

a grandes obras como la conexion con Centroameérica y la linea de corriente directa.

Daniela Morales Soler

LA COMPANIA DE transmi-
sién eléctrica ISA logré re-
sultados financieros y ope-
rativos sobresalientes en
2022. Esto le permitira en-
tregar dividendos extraor-
dinarios y continuar con la
consolidacion en paises
como Brasil. Al respecto,
Juan Emilio Posada, su pre-
sidente, explico que le
apuntan a licitaciones en
Colombia.

¢Por qué tomaronla
decisiéndedarun
dividendo extraordinario?

Cerramos conunsaltode
caja superior al planeado
de $6,4 billones. Entonces
es un nivel tan alto que nos
parece que es responsable
con nuestros accionistas
evaluar la posibilidad de un
dividendo extraordinario.

El segundo elemento es
que corrimos varios escena-
rios relacionados con qué
pasaria con la capacidad de
inversion, nuestros com-
promisos de crecimiento y
las expectativas de Grupo
Ecopetrol y en todos los es-
cenarios nos daba que ese
dividendo nos generaba un
resultado cémodo y cero
riesgo excepto unatragedia.
Entonces estamos en la ca-
pacidad para que en el
2040 tengamos un Ebitda
como el que Ecopetrol espe-
ra en ese momento.

¢Qué generé esos
mejores resultados?

La utilidad fue 32% mas
queen 2021, masalta quete-
niamos presupuestada. Ese
esuno delos beneficios que
hay en la diversificacion
geografica, particularmen-
te porque el peso se deva-
lué y hubo una alta infla-
cién, asi que el hecho de
que tengamos inversiones
significativas en Brasil, Chi-
le y Peri principalmente
hace que haya incrementos
muy relevantes. Hay varios
proyectos que entraban en

Juan Emilio Posada, presidente de ISA, éxplicé los resultados financieros. cortesia
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eso con la necesidad de
financiacion de la empresa.”,
dijo Isaza.”

Ahora bien, sefialaron que
este afo no estd en la mira
salir al mercado con deuda
de esta naturaleza, aunque
analizan las posibilidades de
hacerlo a futuro.

En dias pasados se conocié
que Ecopetrol planeaba que
su filial ISA emitiera bonos
ligados a criterios de
sostenibilidad. Ya en el
pasado, la compaiiia de
transmision eléctrica ha
realizado emisiones de
bonos verdes por US$2.200

millones. Juan Emilio Posada,
presidente de ISA, y Daniel
Isaza, CFO, explicaron que
analizan de cerca los
sustainability linked bonds.
“Estamos atentos a ver qué
oportunidades hay en ese en
ese sentido que nos interesa
mucho. Hay que empalmar

operacion en 2022y que in-
crementan la base de ingre-
sos asociados.

Son resultados buenos
nosolamente en lo financie-
ro, sino en nuestra estrate-
giaintegral de valor sosteni-
ble. Esta tiene tres vértices:
el valor al accionista, el im-
pactosocial yambiental po-
sitivo y la vigencia corpora-
tiva. En todos tenemos re-
sulfados sobresalientes.

Brasil representa
34%delosingresosy
cuenta con una inversién
en Capex de 55%. ¢Cudl
es la visién en este pais?

Las oportunidades gran-
des se han presentado en
Brasil, las licitaciones de li-
neas de transmision eléctri-
cadealto voltaje se han pre-
sentado mas en Brasil que
en otros paises y hemos es-
tado participando en ellas
con éxito. Por eso hemos
crecido mas rapido que los
demas paises.

Esperamos que con la
mayor apertura delicitacio-
nes en Chile y en Colombia
podamos nivelar y desatra-
sar el ritmo de crecimiento
de inversiones en estos pai-
ses. El afio pasado, por
ejemplo, no hubo licitacio-
nes Upme para proyectos
de transmision de energiay
esogeneraentonces unapa-
ralisis en adjudicacién en
Colombia.

Eso esrelativamente cicli-
co, enfuncién de las oportu-
nidades; en Colombia se es-
peraque este afio salgaa lici-
tacién un proyecto gigante
de corriente directa de mas
o menos US$1.800 millo-
nes. Nosotros le apuntaria-
IMos a ese proyecto y ese
tipo de obras pueden hacer
que el portafolio siga sien-
do muy balanceado.

¢Cudl es la viabilidad

de esta obra, teniendo
en cuenta los costos

de materiales yde
financiacién, asi comola
dificultad para licenciar?

El proyecto es muy facti-
ble. La principal factibili-
dad esporque es tremenda-
mente necesario, esa es la
columna vertebral que va a
soportar gran parte de la
transicion energética del
pais. Estariamos completa-
mente orientados a partici-
par en ese proyecto de co-
rriente directa aunque no
esté exento de todas las difi-
cultades, pero es algo que
estamos sorteando en to-
das las geografias donde te-
nemos presencia y son te-
mas inherentes al negocio.

La gestion con las comu-
nidades va a tener que ser
mucho maés activa, vamos a
tener que hacernos acom-
pafiar mucho mas por el Es-
tado, porque este no es un
proyecto de un privado,
sino del pais.

Desde hace aiios

se viene hablando
delainterconexién con
Panama. ¢Cémo acelerar
las medidas necesarias
paraque se dé esto?

Estos son proyectos que
tienen la complejidad de
ser transnacionales. Es sufi-
cientemente complejo un
proyecto de interconexién
eléctrica dentro de Colom-
bia, a esto hay que incluirle
la armonizacién regulato-
ria, tarifaria, crear un mer-
cado liquido de compra y
venta de energia entre los
dos paises, como ocurre
muy fluidamente con Ecua-
dor.

Esta es una conexién de
500 kilometros, de los cua-
les 130 son submarinos. Se-
ria una tecnologia novedo-
sa en la region, pero esta-
mos preparados para hacer-
lo. Esperamos pasar a apro-
bacién todos los estudios
ambientales en el 2023 y si
todo se mueve como espera-
mos, en 2026 estariamos in-
augurando la interco-
nexion.®

La principal
factibilidad

es porque es
tremendamente
necesario, esa
es la columna
vertebral que
va a soportar
gran parte de

| 1a transicion”.



