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EL DIARIO LIDER EN ECONOMIA Y NEGOCIOS

Daniela Morales Soler

ras el derrumbe
en la via Pana-
mericana, Nari-
fio quedé inco-
municado por
su principal via. Esto afect6
el ingreso y salida de pro-
ductos basicos, entre ellos
el gas natural con el que se
atiende la red de Pasto y
otras regiones del sur. Se-
gan William Oviedo, geren-

te de Alcanos, esto los llevo |

a activar planes de contin-
gencia para evitar el desa-
bastecimiento.

¢Dénde opera Alcanos?

Somos una distribuidora
con una presencia muy fuer-
te en el sur del pais, esta-
mos en 9 departamentos,
176 municipios y atende-
mos mas de un millon de
usuarios conectados a la
red. Somos la Gnica distri-
buidora de gas natural con
redes en Narifio, tenemos
una operacion de distribu-
cion de gas natural en Pasto
ymasde 55.000 hogares co-
nectados al sistema de dis-
tribucién.

La modalidad con la que
se llega es el gas natural vir-
tual. Lo que hacemos es to-
mar lamolécula en el punto
terminal del sistema nacio-
nal, que es en Popayan. Ha-
cemos una operacion de
compresiony llegamos has-
ta Pasto con gas natural
comprimido, alld tenemos
las estaciones de recibo
donde se descomprime.

¢Cémo han mantenido
su operacion después
delderrumbeenia

via Panamericana?

Declaramos un evento
eximente, agotamos nues-
tras reservas. Eso nos per-
 miti6 hasta el 12 de enero
abastecer el servicio. Des-
pués empezd toda una
operacion de contin-
gencia. La articula-
cion fue muy rapida
y tengo que recono-
cer el interés muy
fuerte del Ministe-
riode Minasy Ener-
gia para atender la
emergencia.

Fue un plan muy
similar al de liqui-
dos, internando el
producto por Ecuador;
eso nos permiti6 tener dis-
ponibilidad aunque no de
forma continua. Hicimos
un racionamiento desde el
14 al 25 de enero.

Una vez se activo el plan

completo por Ecuador tuvi-
mos una penetracién de gas
por la via de Mocoa - Pasto.

Tomamos una decision
que fue una importacién
primaria de un buque con
2.600 toneladas. Eso llegd
haciafinales de eneroy des-
de ese dia logramos inter-
nar via Tumaco el gas. Esto
nos permiti6 hasta el dia de
hoy operar sin dificultad y
tenemos exportacion ga-
rantizada hasta la segun-
da semana de marzo.

¢Haimpactado
sus costos?

El marco regulatorio
para la distribucién de gas
tiene una transferencia en
latarifa que es diferenteala
de operacién de cilindros.
Mientras que el propano si

William
Oviedo,
gte. Alca-
NOS. Cortesia

hatenido una afectacién im-
portante, con alzas hasta de
40%.

Pero por la regulacién, el
impacto en tarifas ha sido
minimo para la red, con in-
crementos de 3%.

¢A cuanto ascienden
los sobrecostos?

Ya estan cuantificados
los valores totales, estamos
hablando de mas de $2.600
millones que se han tenido
en costos logisticos para po-
deroperaryatender anues-
tros usuarios.

Se activaron esfuerzos
con el Ministerio de Minas y
Energia, y estamos tratan-
do de lograr un reconoci-
miento de los sobrecostos.
:Se activo un plan completo
para tener recursos de la

Unidad Nacional de Ges-
tién del Riesgo.

¢Encasode que

no se habiliten esos
recursos, podrian resistir
el impacto financiero?

No. Es importante que se

‘Apuntamos a 55.000
instalaciones nuevas
de gas al ano’: Alcanos

William Oviedo, gerente de la compaiiia, dijo que trabajan en
atender a Pasto, pese a las dificultades. Mantienen inversiones.

presente un pronuncia-
miento del Ministerio para
reconocer estos sobrecos-
tos sin afectar a los usua-
rios.

¢Esto podria afectar
sus planes de inversién?
Lo hemos manejado tal
como esta proyectado en el
plan de expansion de Alca-
nos, enfocados en Pasto.
Lasredes de distribuciénya
tiene una cobertura supe-
rior al 80%. Entonces esos
planes no se han detenido,
sobre todo para conectar a
la poblacién vulnerable.

Este aiio, ¢cudl es
el plan de expansioén?
Somos la distribuidora a
nivel nacional que tiene ma-
yor dispersion desde el pun-
to de vista geografico con
14.500 kilometros de red y
somos lideres desde el pun-
to de vista de conexion de
usuarios bajo la modalidad
de gas natural virtual.
Tenemos metas superio-
res a las 55.000 instalacio-
nes nuevas que deben en-
trar al sistema al afio.

En estaregion se tiene uno

de los precios mas altos
por latarifade

transporte. ¢Cémo ha

evolucionado el costo
del servicio?

una estrategia de inte-
gracion de mercados
que ha permitido que
esas variaciones que
tenemos en unos com-

Hemos manejado

ponentes del transporte
(mas altos por la ubicacion)
hayan sido mitigados al te-
ner la estrategia de masifi-
car el servicio y mayor nii-
mero de usuarios conecta-
dosalared. :

Para su operacion,
écudl eslainfraestructura
crucial que hace falta?
Ampliacién de capacida-
des de transporte en algu-
nos tramos congestiona-
dos, sobre todo hacia el sur
hay tramos que estan com-
pletamente contratados y
demandados y que hace
que cualquier ampliacién
de demanda tenga que asu-
mir unaserie deretos. Ya es-
tan los proyectos presenta-
dos, hay unos puntos para
potencializar las tracciones
en los terminales. Ya hay
proyectos tanto de los trans-
portadores como de los mis-
mos comercializadores.

éQuéimpacto
prevéquetengala
Regasificadora del
Pacifico en su operacién?

Es importante analizar el
componente del costo de
molécula que se va a asig-
nar. Eso vaa estar muy mar-
cado por el precio interna-
cional de la molécula. Va-
mos a tener negociaciones
de abastecimiento que nos
permitan tener precios del
mercado competitivos y si
llega en condiciones de mer-
cado competitivas pues se-
guramente podra ser una
opcién.

Hay que tener cuidado
con el reconocimiento que
se vaya a dar por esta infra-
estructura, no afecte en la
tarifa.

Mas que el proyecto tene-
mos que ver las capacida-
des actuales que tenemos
que saber si vamos a recibir
el gas liquido, ya sea para
transportar los liquidos y
hacer el proceso de gasifica-
cion encada puntode entre-
gaosivamosahacer un pro-
ceso de regasificacion en
puerto. Necesitariamos in-
fraestructura de gasoduc-
tos o de vias para cualquie-
radelos casos. @

Por la regulacion, el
impacto en tarifas ha
sido minimo para la red,
con incrementos de 3%’



