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Air Canada volard
directo a Cartagena
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Air Canada anuncié su programacion para la
temporada de invierno 2025-26, que incluye el
lanzamiento de vuelos directos desde Toronto
y Montreal hacia Cartagena, todos los sabados
entre el 20 de diciembre de 2025 y el 14 de abril
de 2026. La compaiiia dijo que es una apuesta
por la conectividad, “ofreciendo a los canadien-
ses la oportunidad de disfrutar de uno de los
destinos mas atractivos de Colombia”. ycq)

ENERGIA

ISA comunicé movida
en su alta gerencia

Sebastian Castafieda Arbelaez, quien se
venia desempefnando como vicepresidente
de Crecimiento y Desarrollo de Negocios de
Interconexién Eléctrica, ISA, salié de su cargo

el pasado viernes 2 de mayo. “Agradecemos

a Sebastidn, quien durante su gestion lideré
la estrategia de expansion regional, con

la adjudicacién de proyectos por mas de
US$3.500 millones”, manifest6 la holding. (vpy)

INDUSTRIA

Electrolux ajusta metas
sostenibles para 2030

Electrolux

El Grupo Electrolux anuncia un nuevo objetivo
de sostenibilidad global: aumentar hasta 35%
la proporcién de acero y plastico reciclado
utilizados en sus productos para 2030, amplian-
do el alcance de la meta anterior, que conside-
raba Ginicamente plasticos. Con esta nueva
meta, la compaiiia sueca pretende que mas

de 40% del material para la fabricaciéon de

sus productos sea de origen reciclado. ucq

José William Ru
Olarte, gerente
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Pinturas Bler le apunta
a los mercados de Perq,
Venezuela y Ecuador

INDUSTRIA. JOSE RUIZ
OLARTE, GERENTE DE
PINTURAS BLER, DIJO QUE
ESPERA VENDER HASTA
US$200.000 EN EL PRIMER
ANO DE EXPANSION GLOBAL,
QUE INICIO CON UN PRIMER
ENVIO A VENEZUELA

BOGOTA
Pinturas Blerinici6é un proce-
so de reorganizacion financie-
ra en 2020 por los efectos de la
pandemia, cinco afios después
seharecuperadoytiene proyec-
tado expandirse en la region y
aumentar la participacion de
mercadonacional. José William
Ruiz Olarte, gerente general de
la compaiiia, explicé qué opor-
tunidades han encontrado y
cudles son las expectativas.

iQué resultados se lograron
de la reorganizacion?

Logramos asegurar nuestras
producciones vigentes, el canal
de distribucién y el afio pasado
crecimos 9% y hemos podido
avanzar en un proceso de inter-
nacionalizaciéon que nos debe
estar garantizando un creci-
miento de 10% en 2025.

¢Cuandoinicidlainternacio-
nalizacién de la compaiiia?

Empezamoshace unafiocon
una fase de viabilidad, de capa-
cidad de produccion, ya tene-
mos nuestra primera orden de
compra a Venezuela, donde la
produccién local es muy demo-
rada; esta por US$50.000 y es
50% de base solvente y 50% base
agua. También estamos apun-
tandole a otros mercadoslatino-
americanos: Ecuador y Peru.

¢Cuél es la proyeccion de la
expansién internacional?

Entre  US$150.000 b 4
US$200.000 en el primer afio.
Vimos oportunidad en estos

José William Ruiz Ramirez
Gerente comercial de Pinturas Bler

“En 2024 tuvimos un crecimiento de 16%
en galones y 9% en ventas, muy positivo
teniendo en cuenta que fue un afio dificil

_para la construccion, y este afio también
esperamos un crecimiento de dos digitos”.

70%

DE LA PRODUCCION DE PINTURAS
BLER ES PARA LINEA INDUSTRIAL
QUE SE REQUIERE PARA BODEGAS
E INFRAESTRUCTURA VIAL.

Siganos en:

www.larepublica.co
Con mas informacidn de las
empresas de produccién industrial.

paises porque tienen consumos
per capita mucho mas altos por
sussistemas constructivos ylos
materiales que utilizan. Colom-
bia utiliza mucho vidrio y ladri-
llo que no se pinta. Estos otros
mercados son lo contrario, mu-
chaestructuraenhormigén que
requiere pintarse. Segundo, el
modelo de pinturas es muy si-
milar al colombiano, y tercero,
Colombia es el pais en laregién
que produce pinturas de mejor
calidad, se detect6 que los re-
querimientos de los consumi-
dores eran de alta especifica-
ci6én, estohace que seamos muy
diferenciados en términos de
calidad eimpacto ecolégico, por
lo cual le llevamos una ventaja
importante aproductoresde es-
tos paises que hasta ahora los
estan desarrollando.

¢Qué participacion de mer-
cado tienen en Colombia?

Pintuco puede estar con 35%
040% del mercadoy el resto en-
tre 10 empresas. Pinturas Bler
es octavo por participacion de
mercado. Nuestro plan estra-
tégico estad disefiado a cinco
arfios y estamos dispuestos a
crecer una posicion por afio, a

estar de tercero en cinco afnos.
Actualmente somos lideres del
mercado en anticorrosivosyes-
maltes. De nuestras ventas 70%

- es base solvente y 30% restan-

te es base agua.

4Coémo es la distribucion?

Nuestro modelo es B2B, las
ferreterias pequeiias y media-
nas son 75% de la venta, y nos
apalancamos en grandes super-
ficies como Easy, HomeCentery
atendemos al usuario final por
e-commerce propio.

iCuales son las préximas in-
novaciones?

Tenemos tres nuevos lanza-
mientos grandes, dos de ellos
son paralabasesolvente,un es-
malte de secado al tacto en 15
minutos. Otro de base estruc-
tural, un anticorrosivo de rapi-
do secado y de acabado univer-
sal. Otro lanzamiento es una
linea pro paralas constructoras,
linea base de agua, en donde
tendriamos vinilos tipo uno,
tipo dos, tipo tres, para facha- -
das, hidréfugo, estucos, etc.

¢Qué proyectos se vienen?

Hemos participado envarias
estaciones de servicio, en cade-
nas hoteleras y construccién
vialyentodoslospuentesdees-
tructura metalica. El Metro de
Bogotd es uno de los proyectos
donde seguramente vamos alo-
grarunaparticipacién en termi-
nados y demarcaciones, que es
alfinal de obraperodebemoslo-
grar el negocio en 2025.
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